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ВВЕДЕНие 

Дисциплина «Международные экономические отношения» является одной из профилирующих для студентов специальности "Мировая экономика". Изучение этой дисциплины направлено на понимание теоретических основ, принципов и особенностей МЭО, усвоение важнейших механизмов, методов и форм международных экономических отношений.

Изучение дисциплины «Международные экономические отношения» приобрело особое значение с становлением Казахстана, как суверенного, независимого государства, расширением самостоятельности хозяйствующих субъектов, развитием внешнеэкономической деятельности предприятий. Знание теоретических основ этой дисциплины позволит на практике вести аргументированные деловые переговоры с зарубежными и отечественными партнерами по соответствующим вопросам, принимать ответственные и эффективные решения.

Отличительной особенностью пособия является то, что основные вопросы МЭО изложены с точки зрения международных и национальных интересов и перспектив Казахстана, интеграции РК в мировое экономическое пространство.

Тема 1. МЕЖДУНАРОДНЫЕ ЭКОНОМИЧЕСКИЕ ОТНОШЕНИЯ: ОСНОВНЫЕ  ЧЕРТЫ И ОСОБЕННОСТИ

1.1 Внешнеэкономические связи и факторы их расширения

1.2 Повышение роли внешнеэкономических связей в экономике

1.3 Предмет международных экономических отношений

1.4 Особенности современных межстрановых экономических связей и факторы, влияющие на международные экономические отношения.

Резюме

Задачи для самостоятельного решения.

Тестовые вопросы для самоконтроля знаний.

Литература:  1, 2, 3, 4, 5, 9, 22

1.1
Внешнеэкономические связи и факторы их расширения

Международные экономические отношения (в основном торговые) существовали в глубокой древности. Это были отношения между отде​льными европейскими государствами в рамках отдельных регионов (Европа - Северная Африка, Европа - Ближний Восток и др.), то есть они носили межстрановой, узко региональный характер.

  По мере развития капитализма, с созданием национальных госу​дарств и национальных хозяйств расширяются производственные связи не только внутри их, но и между национальными хозяйствами.

Важнейшее значение для расширения хозяйственных связей между странами имел качественный скачок в развитии производительных сил - создание крупной промышленности.

Прогресс в развитии производительных сил, проявившийся в уве​личении масштабов производства, в улучшении транспортировки това​ров, сделал возможным расширение хозяйственных, в том числе торговых, связей между странами. Вместе с тем развитие крупного машинного производства усиливает для отдельных стран необходимость внешнеторгового обмена.

Машинная промышленность - это массовое производство. С разви​тием специализированного массового производства встает вопрос о емкости рынка. Некоторые виды машин и оборудования требуются дан​ной стране в относительно небольших количествах, однако их выпуск является более эффективным при массовом производстве. Это ведет к созданию крупных предприятий по выпуску специализированной продук​ции, с расчетом не только на внутренний, но и на внешний рынок.

Вместе с тем, некоторые промышленно развитые страны с неболь​шой территорией и численностью населения не имеют возможности ор​ганизовать массовое производство всей современной продукции, поэ​тому они находятся в большой зависимости от внешних производствен​ных связей. Так, например, в Нидерландах, Норвегии, Бельгии доля экспорта в ВВП составляет около или более 1/2, примерно такая же часть потребляемой продукции импортируется. С повышением уровня экономического развития степень зависимости этих стран от внешних связей будет повышаться, так как в экономике все больший удельный вес занимают новые и новейшие наукоемкие производства, развитие которых в этих странах возможно лишь на основе участия в международной специализации и кооперировании. Таким образом, заинтересованность отдельных стран в расшире​нии своих внешнеэкономических связей объясняется не только необ​ходимостью сбыта продукции на внешних рынках, но и необходимостью получения определенных товаров извне.

На развитие внешнеэкономических связей влияют также геогра​фические условия, различия в природных ресурсах - запасах полез​ных ископаемых, климате, плодородии почвы и так далее. Увеличение объемов выпуска продукции, появление новых отраслей и видов производства ведут к резкому росту спроса на различные виды топлива, сырья и материалов. Однако возможности получения большинства ви​дов сырья в отдельно взятой стране ограничены природными услови​ями. Поэтому естественно стремление отраслей промышленности, ос​воивших производство продукции в крупных размерах, получить необ​ходимое сырье в тех странах, где оно есть.

Развитию внешнеэкономических связей способствует и научно-техническая революция (НТР). Так как в условиях НТР растут расхо​ды на НИОКР и капиталовложения для создания новых видов продукции, то увеличиваются оптимальные размеры предприятий и в, то же время намного расширяется номенклатура выпускаемых  изделий. Невозмож​ность в оптимальных масштабах производить все современные виды продукции обуславливает необходимость роста международной специа​лизации и кооперирования (кооперации). Углубление участия Казах​стана в МРТ и усиление его зависимости от развития внешнеэкономических связей объективно определяются современными тенденциями развития производительных сил  под воздействием НТР.

1.2
Повышение роли внешнеэкономических связей в экономике

Расширение внешнеэкономических связей, возможность включить​ся в процесс развития МРТ становятся одним из важнейших факторов повышения эффективности производства.

 Развитие ВЭС способствуют росту эффективности производства, прежде  всего из-за различий в издержках производства в отдельных странах.

Эффективность ВЭС может быть определена на основе сравнения затрат труда на производство продукции, которая может быть заме​нена импортом. Ясно, что экономический эффект достигается в том случае, если затраты на производство экспортной продукции, необ​ходимой для закупки определенного количества товаров за рубежом ниже, чем на изготовление тех же товаров в стране. Уже здесь есть основа для разделения.

Например, имеется возможность приобретать за рубежом не то​лько те виды сырья и продовольствия, которые в силу природных ус​ловий не могут быть произведены в данной стране, но и те виды, которые здесь производятся, но их стоимость на мировом рынке ниже. Закупка такого рода товаров в странах, где для их производства существуют лучшие условия, позволяют отказаться от вложений в разра​ботку полезных ископаемых с неблагоприятными условиями залегания, и выращивание сельскохозяйственных культур, для которых недостато​чно благоприятны климат, условия и так далее.

Один из основоположников классической буржуазной политэконо​мии А. Смит, пытаясь обосновать выгодность мировых торгов для всех стран, писал: "Если какая-либо чужая страна может снабжать нас ка​ким-нибудь товаром по наиболее дешевой цене, чем мы сами в состоя​нии изготовлять его, гораздо лучше покупать его у нее на некоторую часть продукта нашего собственного промышленного труда, прилагае​мого в той области, в которой мы обладаем некоторыми преимущества​ми" (Смит А. "Исследования о природе и причинах богатства народов" М., 1962 г., стр. 333).

Еще дальше в этом вопросе пошел другой классик буржуазной по​литэкономии Д. Рикардо. Разрабатывая учение о внешней торговле, он имел в виду не только расширение проблемы в теоретическом плане, но и выполнение чисто практической задачи. Своими теоретическими выводами он стремился доказать необходимость введения свободной торговли, не связанной какими-либо ограничениями, в условиях кото​рой, по его мнению, все страны получат большую выгоду от развития внешней торговли.

Суть теории Рикардо, как и теории Смита состоит в том, что ка​ждая страна извлекает "выгоду" от развития внешней торговли, испо​льзуя различия в издержках. Но Рикардо дополнил теорию Смита поло​жением об относительном преимуществе в издержках, которое состоит в целесообразности специализации страны на производство той про​дукции, по которой она имеет наибольшие преимущества в издержках. По мнению Рикардо, для страны невыгодно развивать даже те отрасли, где издержки производства ниже, чем в других странах, но разница в издержках меньше, чем по продукции наиболее производительной отрасли в данной стране. Он приводит такой пример. Производство определенного количества вина в Португалии может требовать  80 человек в течение года, а производство сукна - 90 человек в те​чение того же времени. В Англии для производства того же количе​ства вина необходимо 120 человек, а сукна - 100 человек.

Португалии будет выгодно вывозить вино в обмен на сукно, хотя ввозимое Португалией сукно могло быть произведено в самой Португа​лии с меньшим количеством труда, чем в Англии. Дело в том, что, пе​реместив труд и капитал из производства сукна в виноделие - отра​сль, в которой она имеет большие сравнительные преимущества перед Англией, Португалия путем обмена на вино может получить сукно, затратив труд лишь 80 человек, то есть сэкономить труд 10 человек. Этот обмен будет выгоден и для Англии, так как, сосредотачивая свои усилия на производстве сукна, она может в обмен на сукно по​лучить определенное количество вина, затрачивая труд не 120 чело​век, а лишь 100 человек. Таким образом, она сэкономит труд 20 че​ловек. (См. книгу Д. Рикардо "Начала политической экономии и налого​вого обложения" т.1, И., 1955 г., стр.116-117). Теория Д. Рикардо получила распространение под названием "Учение о сравнительных издержках производства".  В изложении современных западных эконо​мистов теория сравнительных издержек выглядит следующим образом: "Страна имеет тенденцию экспортировать те товары, в производстве которых она имеет наибольшие сравнительные преимущества или наи​меньшие сравнительные невыгоды. Страна имеет тенденцию импортировать те товары, в производстве которых в смысле производительнос​ти труда она имеет наименьшие сравнительные преимущества или наи​большие сравнительные невыгоды.

В теории сравнительных издержек производства  Рикардо есть, несомненно, рациональное зерно. Действительно, стране выгодно продавать те товары, национальные издержки которых относительно меньше, чем по другим товарам и покупать товары, издержки, произ​водства которых в данной стране, относительно выше. Однако эта те​ория Рикардо не может рассматриваться в качестве универсальной теории международной торговли.

Теория сравнительных издержек исходит из фактически существующих различий в издержках производства определенных товаров в различных странах, оставляя в стороне причины, порождающие эти

различия (Рикардо обращает внимание лишь на природные условия). Природные условия являются одним из факторов, влияющих на уровень издержек производства, при этом они имеют более или менее существенное значение лишь для некоторых отраслей производства - добы​вающей промышленности и сельского хозяйства. Главным же факторов является технический уровень производства. Существенное значение для уровня издержек производства в стране имеет структура нацио​нального хозяйства. Поэтому преимущества на мировом рынке в обла​сти сбыта продукции обрабатывающей промышленности, несомненно, име​ют страны с более высоким уровнем экономического развития.

С точки зрения производительных сил важное  значение имеет то, в каких отраслях сосредотачивается производство данной страны. Ес​ли речь идет о сельском хозяйстве, то возможности этой отрасли привлекать дополнительную рабочую силу в условиях роста технологи​ческой оснащенности производства крайне ограничены. Сторонники те​ории сравнительных издержек длительное время рекомендовали отстав​шим в экономическом развитии странам специализироваться преимущес​твенно на сельском хозяйстве, что фактически должно было вести к росту скрытого аграрного перенаселения в этих странах. Отсутствие отраслей современной промышленности до сих пор мешает развивающим​ся странам рационально использовать всё имеющееся у них  трудоспо​собное население.

Известно, что западные экономисты отказались от теории трудо​вой стоимости, на которой основывался Рикардо и используют теорию факторов производства. Ее суть состоит в том, что стоимость созда​ваемых поваров слагается из доходов на три фактора производства - заработной платы за труд, процента на капитал, земельной ренты за землю. Применительно к международным экономическим отношениям сто​ронники этой теории утверждали, что страны неодинаково наделены факторами производства - трудом, землей и капиталом. Такие разли​чия определяют цены этих факторов применительно к производству конкретного товара. Если страна обеспечена в изобилии одним из факторов производства, например, трудом, и соответственно он име​ет более низкую цену, то в этой стране товары, в производстве ко​торых используется в большей мере фактор, находящийся в изобилии, в данном случае трудоемкие товары, будут обходиться более дешево. В странах с изобилием капитала более дешевыми будут капиталоемкие товары. Отсюда следует, что страны с избытком рабочей силы будут производить и экспортировать трудоемкие товары, в то время как странам, располагающим свободными капиталами, но не имеющим из​лишки рабочей силы выгодно специализироваться на изготовлении и вывозе товаров капиталоемких, импортируя трудоемкие из-за гра​ницы.

Теория факторов производства как современная модификация теории сравнительных издержек активно использовалась некоторыми западными учеными для оправдания существовавшего международного разделения труда. Еще в 50-60 годы они утверждали, что поскольку в развивающихся странах в изобилии земля и труд, эти страны дол​жны были специализироваться в области сельского хозяйства и тру​доемких отраслях промышленности. Подобного рода рекомендации бы​ли направлены на сохранение аграрно-сырьевой специализации и тех​нологической отсталости экономики развивающихся стран.

При развитии международных экономических связей необходимо учитывать не только затраты на экспорт и импорт продукции, но и потребительские качества закупаемых изделий, особенно машин  и оборудования. Это особенно важно для нашей страны, которая в тех​ническом оснащении была фактически отделена от промышленно наибо​лее развитых стран. Важны не только экономия на затратах при им​порте, но и эффект, достигаемый в процессе эксплуатации импортной техники в результате ее более высокой производительности, эконо​мичности и так далее. Приобретенная за рубежом техника оказывает  влияние и на общее техническое состояние в отраслях, где она при​меняется, и даже в других отраслях, то есть имеет известный демо​нстрационный эффект.

Выпуск продукции на экспорт, предполагающий изучение иностран​ных рынков и технологического уровня соответствующей продукции  у зарубежных производителей, также обычно способствует повышению уровня не только самой экспортной продукции, но и связанного с ней производства.

Фактором ускорения НТП является закупка лицензий на новую тех​нологию за рубежом, что позволяет экономить с учетом фактора време​ни. В настоящее время к импорту лицензий активно прибегают все промышленно развитые страны. Так у Японии, ФРГ, Франции затраты на по​купку лицензии в 2-3 раза превышают доходы от их продажи. Этот путь следует использовать и в нашей стране.

 Закупки лицензий должны быть тщательно обоснованы с учетом сопоставления валютных расходов на них и соответствующих затрат на НИОКР в нашей стране. Импорт лицензий должен быть вспомогате​льным средством ускорения НТП, притом, что наша промышленность должна опираться в первую очередь на развитие собственных науч​ных исследований.

Все названные факторы ведут к повышению роли внешнеэкономи​ческих связей в экономике, особенно в экономике, промышленно разви​тых стран.

Особенно интенсивное развитие международные экономические отношения получили во второй половине XX века. Наблюдается рас​ширение и углубление экономических отношений между странами, груп​пами стран, экономическими группировками, отдельными фирмами и ор​ганизациями. Эти процессы проявляются в углублении международного разделения труда, интернационализации хозяйственной жизни, увели​чении открытости национальных экономик, их взаимодополнении, пере​плетении и сближении.

1.3
Предмет международных экономических отношений

Что является предметом теории международных экономических отношений?

Международные экономические отношения, это особая сфера об​щественно-производственных связей, выходящих за территориальные рамки отдельных государств. Международные экономические отношения включают противоречивый комплекс экономических отношений между отдельными странами, их региональными объединениями, а также от​дельными предприятиями (транснациональными, многонациональными корпорациями) в системе мирового хозяйства. Международные эконо​мические отношения не исследуют экономику зарубежных стран, а изу​чают особенности их экономических отношений. Как и всякая наука, международные экономические отношения изучают не любые экономичес​кие отношения, а наиболее часто повторяющиеся, типические, харак​терные, определяющие отношения.

Механизм международных экономических отношений включает в се​бя правовые нормы и инструменты по их реализации (международные экономические договоры, соглашения, "кодексы", хартии и так далее), соответствующую деятельность международных экономических организа​ций, направленную на реализацию целей по развитию международных экономических отношений.

В структуру международных экономических отношений входят:

1. Международное разделение труда.

2. Международная торговля товарами и услугами.

3. Международное движение капитала и зарубежных инвестиций.

4. Международная миграция рабочей силы.
5. Международные валютно-финансовые и кредитные отношения.

6. Международная экономическая интеграция. 

На уровень развития международных экономических отношений оказывают влияние:

1. Объем внутреннего рынка страны.

2. Уровень ее экономического развития.

3. Роль участия страны в международном производстве.

1.4
Особенности современных межстрановых экономических связей и факторы, влияющие на международные экономические отношения.

Современный уровень интенсивных межстрановых экономических связей свидетельствует о:

1. глубокой степени международного разделения труда в миро​вом хозяйстве;

2. возрастании масштабов и качественном изменении характера традиционной международной торговой готовой продукцией - из чисто коммерческой она превратилась во многом в средство непосредствен​ного обслуживания национальных производственных процессов;

3. интенсификации миграции капитала;

4. быстром обмене научно-техническими зияниями, развитии сферы услуг;

5. заметном росте масштабов миграции рабочей силы. Междуна​родная миграция рабочей силы становится важнейшей частью интерна​ционализации международной хозяйственной жизни;

6. ускорении и расширении процессов интеграции экономики стран и регионов. Достигнутая степень единства торговли, производ​ства и кредитно-финансовой сферы промышленно развитых стран (ПРС) служит признаком формирования мирового хозяйственного комплекса (МХК). Его участники, несмотря на наличие государственных границ, функционируют как составные части общей хозяйственной системы. Происходит интернационализация хозяйственной жизни. Интернационализация означает эффективное функционирование многоуровневой ми​ровой системы хозяйственных связей, объединяющей отдельные стра​ны в глобальный мировой комплекс.

 Какие факторы влияют на современные международные экономи​ческие отношения? 
Несмотря на многие противоречия нынешней эпохи, ее основной чертой все больше становится не противоборство, а тенденция к сотрудничеству и взаимопониманию. Общее движение к единому, вза​имосвязанному, взаимозависимому, развитому, социально-справедли​вому миру - вот основная тенденция мирового хозяйства. На основа​нии этого можно говорить о процессах конвергенции моделей нацио​нальных экономик, экономических и социальных ценностей и отноше​ний. Происходит нивелирование, сближение экономических уровней развития различных стран. Конечно, это небес проблемный поступате​льный процесс, а противоречивое, сложное движение.

На это движение влияют:

1. переход от индустриального общества к постиндустриальному (информационному обществу);

2. технологическая революция;

3. обострение энерго-сырьевой и продовольственной проблемы;

4. экологическая проблема.

Особую опасность представляет развитие экономического нацио​нализма, замешанного на расовом, религиозном фанатизме. То есть стремление к экономическому преимуществу не на основе свободной конкуренции, а на провозглашении превосходства одной расы над дру​гой, одной социально-экономической системы над другой, одной рели​гии над другой.

В целом можно констатировать, что современные международные экономические отношения характеризуются ускорением процессов их интенсификации, обогащением новыми чертами и характеристиками. Об этом свидетельствуют и процессы развития международных экономиче​ских отношений в 90-х годах.

1.5
Особенности интеграции Казахстана в систему международных экономических отношений

Развитие внешнеэкономических связей имеет значение и для экономики Казахстана. Экономика Казахстана переживает глубокие преобразования, свя​занные с формированием рыночной экономики. Это плюрализм  форм собственности, приватизация государственной собственности, переход к открытой экономике. Прежде, развиваясь в рамках адми​нистративно-командной системы, экономика Казахстана была прак​тически оторвана от мировой экономики. Право выхода на внешние рынки имел очень узкий круг специализированных внешнеторговых организаций, входивших в систему Министерства внешней торговли СССР или Государственного комитета по внешнеэкономическим свя​зям.

С распадом СССР значение внешнеэкономического фактора в экономике Казахстана возрастает. Проблема интеграции Казахстана в мировое экономическое сообщество достаточно сложна. Предпосылками к ее решению могут стать:

- ускоренное прохождение Казахстаном основных ступеней развития экономики рыночного типа;

- восстановление нарушенных связей, экономическая интег​рация в рамках группы стран СНГ и соответственно совместное вступление единым блоком в мировое хозяйство;

Одновременно с этими процессами должна осуществляться вы​работка механизма взаимодействия с промышленно развитыми и раз​вивающимися странами, международными экономическими блоками  и группировками. Естественно, что все это потребует немало време​ни и усилий.

Для преодоления существующего разрыва между Казахстаном и мировыми лидерами, уменьшения трудностей и сокращения времени перехода к рыночной экономике, интеграции в мировое  хозяйство необходимо:

1. Установление стабильного политического режима.

2. Развитие и совершенствование рыночного механизма хозяй​ствования, соответствующего казахстанским условиям.

3. Всемерное привлечение и эффективное использование инос​транных инвестиций путем создания благоприятного инвестиционного климата, адекватного требованиям открытой экономики с казахстан​ской спецификой.

4. Проведение активной внешнеторговой политики, сочетаю​щей экспортоориентированность производства с импортозамещением.

5. Стимулирование экономического роста по пути НТП. 

К факторам и  условиям, согласующимся с конкурентными пре​имуществами и слабостями, противоречиво влияющим на развитие внешнеэкономических связей Казахстана, можно отнести:

1. большие природные богатства. Прогнозные запасы состав​ляют около 4,5 млрд. т., газового конденсата - 1,6 млрд. т., газа - 6 трл. М3., балансовые запасы по железным рудам составляют 4852,5 млн. т. и за балансовые 10775,7 млн. т. Соответственно по марганцевым рудам -45,8 млн. т., по хромитовым рудам - 399,1 млн. т.

Безусловно, наличие богатых природных ресурсов - несомненное благо. Но следует иметь в виду и такую точку зрения на это обсто​ятельство японского ученого Кэнити Омаэ, который убедительно до​казывает, что природные богатства страны могут быть серьезнейшим тормозом ее экономического развития. Причем, дело даже не в са​мих богатствах, а в формируемой ими психологии, в тех опасных настроениях, которые порождают их наличие. Такие настроения сво​дятся к уверенности, что если есть природные ресурсы, то это ав​томатически гарантирует процветание.

Если же исходить из того, что именно ресурсы являются гла​вным источником национального благосостояния, то стоит противо​действовать всем иностранным компаниям, которые стремятся к это​му источнику. В этом, по мнению японского исследователя, заклю​чается "основа экономического национализма". Такой национализм, то есть попытка основываться на своих богатствах, не используя их в достаточной мере, вовсе не приносит благосостояния в совре​менном мире.

В то же время, принимая во внимание точку зрения японско​го ученого, не следует забывать и о необходимости осторожного взвешенного привлечения иностранных компаний в сферу националь​ных интересов, разработки природных ресурсов. Нужна четко про​думанная политика допуска иностранных инвестиций и их строжай​ший контроль.

2   развитая промышленность по добыче и первичной перера​ботке сырья. Особенно это относится к таким экспортопроизводящим отраслям, как нефтяная промышленность, цветная и цветная ме​таллургия, химия и нефтехимия.

3. достаточно квалифицированная, высоко образованная ра​бочая сила.

4. относительно благоприятное экономическое положение ре​спублики. 

5. разветвленные хозяйственные связи с большинством стран СНГ, которые остаются решающим условием для эффективного разви​тия внешнеэкономической деятельности.

Президент Республики Казахстан Назарбаев Н.А. в контексте интеграции Казахстана в мировое экономическое сообщество подче​ркивает: "Специфика Казахстана состоит в том, что он обладает чертами как развитой страны (всеобщая грамотность населения, ши​рокая сеть научно-исследовательских учреждений, космические ис​следования) так и развивающейся (сырьевая направленность эконо​мики, экономическая загрязненность, потребность в иностранных инвестициях и импорте новых технологий и так далее). Рядом  с этим гипертерриториальность, внутриконтинентальное расположение, огромный запас природных ресурсов, пестрый этнический состав на​селения.

Совокупность всех этих факторов определяет наше место в мировом сообществе, стратегию становления и развития Казахстана как суверенного государства на самый сложный переходный период».

Существующую модель внешнеэкономической деятельности Ка​захстана следует назвать торговой, развивающейся в направлении торгово-инвестиционно-производственной. Основными видами ее яв​ляются: торговая (экспорт, импорт), инвестиционно-производствен​ная (совместное предпринимательство, концессиональная деятель​ность) деятельность и зачатки прямых хозяйственных связей с раз​витыми зарубежными странами.

Страновые приоритеты в ведении внешнеэкономической деяте​льности во многом предопределяются потребностью научно-техничес​кого обновления промышленности Казахстана, его экспортными воз​можностями, готовностью зарубежных инвесторов вкладывать свои деньги в нашу экономику. С учетом нынешнего состояния связей и стратегических интересов Республики Казахстан внешнеэкономичес​кая политика будет развиваться по следующим направлениям:

1. "СНГ". Сохранение и упрочение экономического союза  с Россией, Украиной, Беларусью, Узбекистаном и другими странами. В том числе предполагаются:

а) тесные связи между предприятиями;

б) необходимость координации действий в области экспорта сырья;

в) обеспечение транзита наших грузов в Европу и на Ближ​ний Восток;

г) совместное использование научно-технических центров и проведение конверсии;

д) использование торгпредств и заграничного аппарата быв​шего СССР.

2. "АТР". Сотрудничество по линии Пекин-Сеул-Токио с вы​ходом в Юго-Восточную Азию. Это направление представляет боль​шое значение как регион передовых технологий, источник кредитов с возможностью крупномасштабных инвестиций, в перспективе - рынок сбыта нашей продукции и привлечения рабочей силы для реализации ряда проектов в Казахстане.

3. "Азиатское". Основное внимание будет уделяться Турции как потенциальному рынку сбыта и одному из примеров развития рыночной экономики. Сотрудничество со странами Арабского Востока и Передней Азии для привлечения инвестиций.

4. "Европейское"• Приоритетное внимание - ФРГ. Она больше всех готова вкладывать в экономику стран СНГ. Благодаря наличию немецкой диаспоры возможно крупномасштабное сотрудничество  с Казахстаном; кроме того, модель экономики ФРГ является для нас наиболее привлекательной. Необходимо также сотрудничество с ЕЭС для получения технической помощи и кредитов. В ряде отраслей бу​дет поддерживаться сотрудничество со страницей Восточной Европы.

5. "Американское". Главное внимание - США, перспективны связи с Мексикой и другими странами Латинской Америки.

Очень важную область представляет деятельность в МВФ, МБРР, ГАТТ, ИКАО и других международных организациях.

  Осваивая мировой рынок Казахстан должен осуществлять из​бирательную и поэтапную политику. Избирательность предполагает четкое определение собственных паритетов. В частности в преоб​ладании усилий по построению свободной рыночной экономики внут​ри страны над усилиями во внешней открытости, необходима плано​мерная последовательность в раскрытии своего народнохозяйственного комплекса внешнему миру. При этом внешняя открытость не должна быть самоцелью, а призвана служить созданию эффективного рыночного механизма внутри страны. 

Резюме

1. Международные экономические отношения - это особая сфера общественно-производственных связей, выходящих за терри​ториальные рамки отдельных государств. Международные экономи​ческие отношения не исследуют экономику зарубежных стран, а изучают особенности их экономических отношений.

2. Важнейшее значение для расширения хозяйственных связей между странами имел качественный скачок в развитии производительных сил - создание  крупной  промышленности.  На  развитие внешнеэкономических связей влияют также географические усло​вия, различия в природных ресурсах, а также НТР.

3. Расширение
внешнеэкономических   связей, возможность включиться в процесс развития МРТ становится одним из важней​ших факторов повышения эффективности производства.

4. Для преодоления существующего экономического разрыва между Казахстаном и мировыми лидерами, уменьшение трудностей в формировании рыночной экономики большое значение имеет разви​тие ВЭС с промышленно развитыми и развивающимися странами, международными экономическими блоками и группировками.

Тестовые вопросы для самоконтроля знаний

1. Международные экономические отношения исследуют:

a) экономику зарубежных стран

b) особенности экономических отношений зарубежных стран

c)  экономические отношения между отдельными странами, их региональными объединениями, предприятиями

d) проблемы эффективного использования ограниченных ре​сурсов

e) пути повышения эффективности национальных экономик

2. Исторически первой формой МЭО является:

a) международная миграция капитала

b) международная торговля

c) международная миграция рабочей силы

d) международные валютно-финансовые отношения

e) международное научно-техническое сотрудничество

3. Структура МЭО включает в себя:

a) международную торговлю товарами и услугами

b) международное движение капитала

c) международную миграцию рабочей силы

d) международные валютно-финансовые отношения

e) все ответы верны

4. На уровень развития МЭО оказывают влияние:

a) объем внутреннего рынка страны

b) уровень ее экономического развития

c) роль участия страны в международном производстве

d) все ответы неверны

e) все ответы верны

5. Особенно интенсивное развитие международные экономи​ческие отношения получили:

a) в начале ХХ века

b) на рубеже 19-20 в.

c) после распада СССР

d) во второй половине ХХ века

e) в конце 19 в. 

6. Каждая страна извлекает "выгоду" от развития внешней торговли, используя различия в издержках. Это суть теории:

a) Д. Рикардо

b) современных экономистов

c) А. Смита

d) К. Мориса

e) П. Самуэльсона

7. Предпосылками к решению проблем интеграции Республики Казахстан в мировое экономическое сообщество является:

a) ускорение прохождения Казахстаном основных ступеней развития экономики рыночного типа

b) восстановление нарушенных связей экономической инте​грации в рамках групп стран СНГ и соответственно вступление единым блоком в мировое хозяйство

c) выработка механизма взаимодействия с промышленно развитыми и развивающимися странами, международными экономическими блоками

d) все ответы неверны

e) все ответы верны

Тема 2.  МЕЖДУНАРОДНОЕ РАЗДЕЛЕНИЕ ТРУДА

2.1  Сущность международного разделения труда (МРТ) и факторы его развития

2.2 Новые тенденции в мировом хозяйстве и МРТ.

2.3
  Формы международного разделения труда:

2.4  Современные западные теории модернизации международного разделения труда.

Резюме

Задачи для самостоятельного решения

тестовые вопросы для самоконтроля знаний

Литература: 1, 2, 3, 4, 5, 9, 10, 11, 12, 26

2.1
Сущность международного разделения труда (МРТ) и факторы его развития

Международного разделения труда является базовой категорией выражающей сущность международных экономических отношений. Международное разделение труда является объективной основой международного обмена товарами и услугами, развития производственного, научно-технического сотрудничества между странами.

Международное разделение труда представляет собой процесс обособления в рамках мировой экономики, то есть специализацию национальных экономик, территорий на производстве определенных видов продукции, по оказанию определенных видов услуг.

Международное разделение труда есть диалектическое единство разделения и объединения процесса производства.

Производственный процесс предполагает обособление и специализацию различных видов трудовой деятельности, и их кооперирование, взаимодействие. Разделение труда выступает не только как процесс разрыва, но и как способ объединения труда, в особенности в мировом масштабе.

Движущей силой в развитии разделения труда, в том числе и международного, является необходимость повышения производительности труда. МРТ служит средством экономии затрат общественного труда, выступает средством рационализации общественных производительных сил.

Основным побудительным мотивом МРТ всех стран мира, независимо от  их социальных и экономических различий, является их стремление к получению экономических выгод от участия в МРТ. Реализация преимуществ международного разделения труда в процессе международного обмена любой страны при благоприятных условиях дает: во-первых, получение разницы между международной и внутренней ценой экспортируемых товаров и услуг; во-вторых, экономию внутренних затрат из-за отказа от национального производства при использовании более дешевого импорта.

К числу общечеловеческих побудительных мотивов к участию в МРТ, использованию его возможностей относится необходимость решения глобальных проблем человечества совместными усилиями всех стран мира. Диапазон таких проблем очень велик: от охраны окружающей среды  и решения продовольственной проблемы в планетарном масштабе до освоения космоса.

Международное разделение труда играет возрастающую роль в реализации процессов расширенного воспроизводства в мировом хозяйстве:

1. Обеспечивает  взаимосвязь этих процессов;

2. Формирует соответствующие международные отраслевые и регионально-отраслевые пропорции.

Теория международного разделения труда получила свое обоснование и развитие в работах классиков буржуазной политэкономии А.Смита и Д.Рикардо. Анализируя МРТ, Смит в работе «Исследования о природе и причинах богатства народов» (1776 г.) доказывал необходимость свободы торговли и предпринимательства, поскольку, по его мнению,  различные ограничения свободы торговли, препятствуют дальнейшему углублению разделения труда между отдельными регионами и целыми странами.

Уничтожение этих барьеров и расширение поля международного обмена должно вести к специализации национальных экономик и росту их взаимозависимости, к складыванию общемирового хозяйства.

Идеи А.Смита получили развитие в вышедших позднее работах английских экономистов Д.Рикардо, Р., Торренса, Д.С.Милля.

Главным достижением классиков в научной теории международного разделения труда считается теория сравнительных издержек производства. Эта теория расценивается как «классическая» основа экономического учения о международной торговле. (Подробнее см. предыдущую тему).

В основу теории сравнительных издержек положена идея о существовании различий между странами в условиях производства. В соответствии с этим предполагается, что в любой стране, при любых природных и климатических условиях в принципе существует возможность наладить производство любых товаров. 

Теорией сравнительных издержек доказывается выгодность специализации не только в условиях абсолютного преимущества одной страны перед другой в производстве какого-либо определенного товара, но даже в тех условиях, когда такое преимущество отсутствует. 

Когда с издержками ниже международного уровня не может быть произведен ни один товар, то по какому-то одному товару превышение этого среднего уровня будет наименьшим. На производстве именно этого товара, относительно более выгодном в сопоставлении с издержками на другие товары, следует специализироваться. Даже в этом случае специализация будет давать экономический эффект. 

Следует иметь в виду и обратную ситуацию. В условиях преимущественного положения страны в производстве нескольких товаров, ей следует специализироваться на выпуске лишь одного, по которому это преимущество максимально.

Идеи классиков буржуазной политэкономии были развиты современными экономистами: Э. Хекшером, П. Самуэльсоном, Б. Олином, В. Леонтьевым и др.  Одни получили свое воплощение при формировании теории современной международной торговли, механизма международных экономических отношений.

2.2
Новые тенденции в мировом хозяйстве и МРТ

По данным российских экономистов в перспективе МРТ будет постепенно углубляться, а на его основе опережающими темпами будет расти международный обмен товарами и услугами. Предполагается, что производство промышленно развитых стран во все большей степени будет ориентироваться на внешних потребителей, а внутренний спрос – на импорт. В развивающихся странах предполагается сравнительно быстрое, по преимуществу экстенсивное расширение внутреннего рынка.

В последние десятилетия в мире протекали грандиозные экономические, политические, социальные процессы. Они существенно повлияли на МРТ. 

В 80-90-е годы в мире произошли масштабные экономические, политические и социальные процессы огромной преобразующей силы, которые оказали и продолжают увеличивать свое воздействие на мировое хозяйство, его качественную характеристику.

Характерная черта современности -  интеграция, причем всеобщая, а не только международная. Происходит интеграция капитала, производства, труда.

Интеграция экономической жизни в мире идет по многим все более множащимся направлениям. Это, во-первых, интернационализация производительных сил через обмен средствами производства и технологическими знаниями, а также в форме международной специализации и кооперации, созывающих хозяйственные единицы в целостные производственно потребительские системы; путем производственного сотрудничества, международного перемещения производственных ресурсов, через формирование глобальной материальной, информационной, организационно-экономической инфраструктуры, обеспечивающей осуществление международного обмена.

Это – во-вторых, проявление интернационализации через МРТ.

В-третьих, возрастание масштабов и качественное изменение характера традиционной международной торговли овеществленными товарами, в силу чего она оказывает ныне  незримо большее воздействие на интернационализацию экономической жизни, чем в 20-30-е годы текущего столетия. Изменились сами функции международной торговли – от чисто коммерческих по формуле краткосрочных сделок «товар - деньги» она превратилась во многом в средство непосредственного обслуживания национальных производственных процессов, связывая их в единый производственный механизм, не знающий национальных границ. При этом акцент в таком обслуживании смещается от исходных стадий (обработка и переработка сырья, материалов) к заключительным (отделочные, сборочные операции) стадиям производства. Такое изменение функций привело к кардинальным изменениям структуры мировой торговли.

В-четвертых, это международное перемещение финансовых и производственных ресурсов, обеспечивающее переплетение и взаимозависимость экономической деятельности в различных странах. Такое перемещение происходит в форме международного кредита или зарубежных инвестиций.

В-пятых, все более важным направлением международного сотрудничества становится сфера услуг, которая развивается быстрее, чем сфера материального производства. Активное включение услуг в международную деятельность значительно расширяет область проявления интернационализации, распространяя ее на ту часть экономической жизни, которая до недавнего времени была сравнительно слабо вовлечена в международное общение.

В-шестых, быстро растет международный обмен научно-техническими знаниями. Ныне ни одна страна в одиночку не в состоянии решать вопросы НТП и тем более стать лидером во всех направлениях развития науки и техники. Все это ведет к интенсивному процессу формирования интеллектуального международного разделения труда. Происходят международная специализация научных и опытно-конструкторских центров и налаживание устойчивости кооперации между ними.

В-седьмых, все более возрастают масштабы международной миграции рабочей силы. К которой начинают подключаться в качестве экспертов государства СНГ. Международная миграция рабочей силы – неотъемлемая часть процесса интернационализации международной экономической мысли.

В-восьмых, одновременно с растущей интернационализацией воздействия производства и потребления на природную среду растет потребность в международном сотрудничестве, направленном на решение глобальных проблем современности (охрана природной среды, освоение Мирового океана, космоса, помощь голодающему населению развивающихся стран и др.). Все более обостряющиеся глобальные проблемы, ставящие человечество на грань выживания, требуют для их разрешения объединения усилий всех стран мирового сообщества.

Среди названных факторов интеграции особое место занимает НТР. На современном этапе она вызывает глубокие изменения в структуре производительных сил, международных и внутриотраслевых пропорциях национальных хозяйств все большего числа стран и мирового хозяйства в целом.

2.3
Формы международного разделения труда:

а) специализация производства;

б) кооперирование производства.

Международное разделение труда, международная специализация и кооперирование (кооперация) производства (МСКП) – нерасторжимые и обуславливающие друг друга общественные явления, носящие сложный и противоречивый характер. МРТ является широкой экономической категорией по сравнению с международным кооперированием, являющимся одной из сторон и одновременно главных форм МРТ. В свою очередь, международное кооперирование основывается на специализации производства, отражающее другую сторону и иную основную форму международного разделения труда. 

Под международной специализацией производства (МСП) понимается такая форма разделения труда между странами, при которой рост концентрации однородного производства и обобществления труда в мире происходит на основе процессов дифференциации национального производства, выделения в самостоятельные (обособленные) технологические процессы в отдельные отрасли и под отрасли, изготовления все более однородных продуктов труда сверх внутренних потребностей, что вызывает все большее  взаимное дополнение, дифференцирование национальных комплексов. Эти процессы находят отражение в интенсификации международного обмена товарами, услугами, научно-техническими знаниями. МСП развивается по двум направлениям - производственному и территориальному. В свою очередь, производственное направление подразделяется на межотраслевую, внутриотраслевую и специализацию отдельных предприятий. В территориальном аспекте МСП предполагает специализацию отдельных стран, групп стран и регионов на производство определенных продуктов и их частей для мирового рынка.

Основными видами МСП являются: предметная (производство продуктов), подетальная (производство частей, компонентов продуктов) и технологическая или стадийная специализация (осуществление отдельных операций или выполнение отдельных технологических процессов, например, сборка, окраска, сварка, термическая обработка, производство отливок, наковок, заготовок и т.п.).

МСП – динамичная форма МРТ.

На всех исторических этапах, а на современном особенно, для международной специализации производства характерны непрерывное изменение ее видов, направлений, переход к более сложным формам, порождаемым глубинными изменениями в общественном производстве, сдвигами в структуре всемирных потребностей, воздействия НТР.

В 30-е годы в мире преобладала международная межотраслевая специализация производства и соответствующий обмен продукции одной комплексной отрасли (например, обрабатывающей промышленности на продукцию другой (добывающей промышленности или сельского хозяйства). В 50-60-е годы ведущее место продолжала занимать международная специализация производства, но уже на уровне первичных отраслей (автомобиле или авиастроение, производство пластмасс, подшипников, радиоаппаратуры и т.д.). В 70-80-е годы на первый план выходит и закрепляет свое положение внутриотраслевая МСП и соответствующий обмен товарами-аналогами с различающимися потребительными характеристиками (например, колесных тракторов на гусеничные машины, кожаной обуви на резиновую и т.д.).

Международная специализация и кооперирование производства (МСКП) является важным фактором повышения эффективности национальных производств и интенсификации международного оборота. Так, в 70-80-е годы темпы роста мировой торговли продукцией, машиностроения на 40% (в 60-е годы на 4%) обеспечивались за счет комплектующих изделий.

В МСП различают понятия «международно специализируемая отрасль» и «международно специализируемая продукция».

Отрасли, определяющие характер международной специализации страны, являются и международно специализируемыми отраслями. Их характерные признаки – значительно более высокая доля экспорта в производстве в сравнении с прочими отраслями, обычно более высокий удельный вес таких отраслей в производстве данной страны в сравнении с их долей в мировом производстве, более высокий уровень развития внутриотраслевой специализации и кооперирования.

К основным показателям уровня международной специализации отрасли относятся коэффициент относительной экспортной специализации (КОЭС) и экспортная квота в производстве отрасли.

КОЭС определяется по формуле:

                                            Эо      

                                Кс = --------- ,

                                            Эм       

где Эо – удельный вес товара (совокупности товаров отрасли) в экспорте страны;

Эм – удельный вес товара (товаров-аналогов) в мировом экспорте.

С помощью КОЭС можно в первом сближении определить круг товаров и соответственно отрасли, которые являются международно специализируемыми для данной страны. Чем выше (более 1) соотношение в пользу национальной структуры экспорта по определенному товару или группе товаров, тем более явной является международная специализация соответствующей отрасли. Напротив, чем ниже такое соотношение (меньше 1), тем меньше оснований считать соответствующие товары и отрасли международно специализируемыми.

Экспортная квота свидетельствует о том, в какой степени национальная промышленность, отдельные ее отрасли ориентируются на внешние рынки, и одновременно, показывает меру оторванности последних от национального рынка. Увеличение экспортной квоты в производстве свидетельствует об идентификации международных связей промышленности в одном направлении – к иностранным потребителям и о повышении конкурентоспособности международно специализируемой продукции. 

С понятиями «международно специализируемая отрасль» тесно связано и уточняет его понятие «международно специализируемая продукция». К последней относится та которая является предметом двусторонних и многосторонних соглашений о МСКП, о разделении производственных программ. Международно специализируемыми являются также товары,  проводимые в одной или нескольких странах и покрывающие потребности мирового рынка в них. К их числу относится и продукция международных компаний, осуществляющих разделение труда между своими производственными предприятиями, расположенными в различных странах.

Чем более значительное место в составе экспортируемой продукции международно специализируемых отраслей занимают изделия передовых отраслей обрабатывающей промышленности, тем более прогрессивный характер носит МСП страны, тем выше ее реальный уровень. И наоборот, явное преобладание в экспорте продукции добывающих отраслей, сельского хозяйства – свидетельство обычно пассивной роли страны в МРТ, относительной отсталости ее МСП.

Общей объективной основой международного кооперирования производства (МКП) является растущий уровень развития производительных сил, а, следовательно, степень их расчленения на отрасли, производства, предприятия.

Главная функция кооперации труда – служить средством увеличения производительных материальных благ при более высокой производительности труда.

Вторая функция – реализация принципиально новых задач, которые очень трудно или невозможно решить без объединения усилий производителей нескольких стран.

Широкому развитию производственного кооперирования способствовала НТР. Она заставила изменить и сам характер МКП, включив него в качестве важнейшего элемента науку.

В основные признаки МКП входят:

· предварительное согласование сторонами в договорном порядке условий совместной деятельности;

· координация хозяйственной деятельности предприятий- партнеров из разных стран в определенной взаимосогласованной сфере этой деятельности в качестве главного метода сотрудничества;
· наличие в качестве непосредственных субъектов производственного кооперирования промышленных предприятий (фирм) из разных стран;
· закрепление в договорном порядке в качестве главных объектов кооперирования готовых изделий, компонентов и соответствующей технологии;
· распределение между партнерами заданий в рамках согласованной программы, закрепление за ними производственной специализации, исходя из основных целей кооперационных соглашений;
· непосредственная связь осуществляемых партнерами взаимных или односторонних поставок товаров с реализацией производственных программ в рамках кооперирования, а не как следствия выполнения обычных договоров купли- продажи. 

Подобная совместная деятельность требует от кооперантов соблюдения ритмичности и синхронизации выпуска  частичной продукции в согласованных объемах, ассортименте, качестве, притом в обусловленные сроки. МКП по мере развития, вовлечения в орбиту своего воздействия смежных процессов, приобретения более комплексного характера, получила название “ промышленное сотрудничество”. Промышленное сотрудничество по своему охвату шире, чем кооперирование производства в промышленности, оно включает многообразные формы деятельности в области производства, прикладной науки, техники, торговли, технического обслуживания и в других сферах. Комплексность - важнейшая черта международного промышленного сотрудничества.

В соответствии с основными признаками можно дать следующую классификацию МКП.

По видам. Экономическая кооперация, промышленное сотрудничество, производственное кооперирование, научно- техническое кооперирование, кооперирование в области проектирования и строительства объектов, кооперирование в сфере сбыта, кооперирование в других областях хозяйственной деятельности.

По стадиям. Предпроизводственная, производственная, коммерческая.

По использованным методам. Выполнение совместных программ, договорная специализация, создание СП.

По структуре связей. Внутри- и межфирменная, внутри- и межотраслевая, горизонтальная, вертикальная и смешанная,

По территориальному охвату. Между двумя и более странами, в рамках региона, межрегиональный и всемирный.

По числу субъектов (сторон). Дву- и многосторонняя.

По числу объектов. Одно- и многопредметная.

Теория и практика кооперационной деятельности на любом уровне различают объект сотрудничества или ту область деятельности, в которой она осуществляется, метод сотрудничества, то есть организационные формы и средства, а также нормативный аппарат, с помощью которых достигается выполнение кооперантами совместно поставленных целей. Таким образом, как определенная система отношений, кооперация должна классифицироваться на основе учета двух главных определителей - области и метода (или формы сотрудничества). Основными методами, которые используются при налаживании кооперационных связей, являются: 1) осуществление совместных программ; 2) специализация в договорном порядке; 3) создание совместных предприятий (СП).

Осуществление совместных программ МКП  проявляется в 2-х основных формах: подрядном кооперировании и совместном производстве.

Подрядное кооперирование - наиболее старый вид производственных связей в промышленности. При этой форме между заказчиком и исполнителем заключается соглашение по выполнению определенной работы в соответствии с заранее обусловленными требованиями к ее выполнению относительно сроков, объемов, качества исполнения и других условий. Подрядное производственное кооперирование имеет две главные разновидности: классический подряд по изготовлению продукции и подряд по проектированию и выпуску нового продукта.

Второй метод производственного кооперирования – договорная специализация, заключающаяся в разграничении производственных программ участников такого рода соглашений. В соответствии с соглашениями о специализации договаривающиеся стороны стремятся устранить или уменьшить дублирование производства, а, следовательно, и прямую конкуренцию между собой на рынке. Важнейшее условие, которое придает такого рода соглашениям о специализации кооперационный характер, - это наличие в нем положений о тесном сотрудничестве участников в форме совместного производства обычно сложной продукции, взаимных или односторонних субподрядных поставок, проведения совместных исследований и разработок и так далее.

Созданием совместных производственных предприятий – один из трех основных методов кооперационной деятельности, получающей более широкое распространение в мире. Это так называемая интегрированная кооперация, когда под единой организационной формой объединяет капитал нескольких участников для достижения отдельных, совместно согласованных целей.

2.4
Современные западные теории модернизации международного разделения труда.

Исследования западных экономистов в области модернизации МРТ условно можно разделить на две основные группы:

1) различные варианты концепции «взаимозависимость»

2) конкретные рекомендации, планы перестройки существующей модели МРТ

С середины 70-х годов наиболее распространенными являются концепции взаимозависимости. Они были основой для теории «нового международного разделения труда». Эти идеи провозглашены официальными доктринами ряда промышленно развитых стран и международных организаций.

Один из представителей концепции «взаимозависимости» – голландский экономист К. Нувенхузе – в обосновании своих идей, прежде всего, обращается к экологическим  факторам, общим для всех стран. К ним он относит: 1) неустойчивость окружающей среды; 2) ограниченность и исчерпаем ость природных ресурсов Земли. Поскольку, по его мнению, существует зависимость развитых стран от развивающихся в сырье, а развивающихся стран от промышленно развитых стран в технике, технологии и др., то соответственно, как указывает Нувенхузе, существует их взаимная зависимость друг от друга и «взаимное давление». Исходя из этого, по мнению голландского экономиста, и следует строить международное разделение труда. Данная теория подверглась справедливой критике, как в России, так и за рубежом.

Другой западный экономист – Р. Купер (Гарвардский университет) – также обращается к проблеме взаимозависимости, рассматривая ее в разных аспектах. По его мнению, существует 4 вида взаимозависимости: 1) структурная, когда страны настолько взаимосвязаны, открыты друг другу, что изменения в экономике одной страны непременно сказываются на другой; 2) взаимозависимость целей в области экономической теории; 3) взаимозависимость внешних факторов экономического развития; 4) политическая взаимозависимость. При определенных оговорках эта теория достаточно позитивно и четко подмечает тенденции усиления взаимозависимости стран в системе мирового хозяйства.

Концепции взаимозависимости носят довольно общий характер. Они являются отправной точкой для другой группы экономических теорий – теорий «модернизации» существующего международного разделения труда.

Основная идея модернизации международного разделения труда заключается в том, что развивающимся странам нужно отказаться от политики протекционизма и широко привлекать иностранный капитал в экономику. Многие развивающиеся страны так и поступили, провозгласив проведение политики «открытых дверей», «открытости экономики», учреждая многочисленные совместные предприятия, организуя зоны свободного предпринимательства и др. В наибольшей степени в этом отношении преуспели так называемые «новые индустриальные страны» Восточной Азии и Латинской Америки. Вместе с тем, они не отказались полностью от идеи протекционизма, используя их при необходимости.

В ответ на призывы западных экономистов и политиков ослабить протекционизм «Юга», то есть развивающихся стран, «южане» требуют того же, а также разного рода преференций от развитого «Севера».

В чем же практическая суть идей «нового» и « модернизированного» международного разделения труда с точки зрения экономистов из промышленно развитых стран? Основной смысл заключается в установлении новой отраслевой направленности развивающихся стран. Им предлагается ориентироваться на производство трудоемких, материалоемких, стандартизированных изделий на экспорт для удовлетворения в первую очередь нужд промышленно развитых стран.

Промышленно развитые страны должны сосредоточить свои интересы на тех отраслях экономики, где велика доля высококвалифицированной рабочей силы и особенно интенсивно протекает НТП.

Эта теория, следовательно, реализуется на практике. Так в общем, объеме прямых инвестиций иностранного капитала в развивающихся странах растет доля капитала, направляемого в отрасли добывающей промышленности. Происходит процесс перемещения части «грязных» производств в развивающиеся страны. 

Отраслевая специализация осуществляется по трехступенчатой схеме: 

1)  «новые индустриальные страны» в основном выпускают товары, требующие сравнительно квалифицированного труда и современных технологий;

2) менее развитые из числа развивающихся государств делают акцент на производство трудоемких изделий, поставки сырья на мировой рынок (наиболее слаборазвитые страны вообще не попадают в эту схему);

3) промышленно развитые страны концентрируют усилия на капиталоемкой, высокотехнологичной продукции.

Анализ современных концепций международного разделения труда, предлагаемых планов по его модернизации, а также реализация этих концепций на практике показывают, что на данном уровне развития мировых производительных сил сложился новый тип международной специализации и кооперирования между промышленно развитыми и развивающимися странами, усиливается интеграция развивающихся стран в мировое хозяйство.

Резюме

1. Международное разделение труда является объективной основой международного обмена товарами, услугами, развития производственного, научно-технического сотрудничества между странами. Международное разделение труда представляет собой процесс обособления в рамках мировой экономики, то есть специ​ализацию экономик, территорий на производстве отдельных видов продукции, на оказании определенных видов услуг.

2.Основными формами международного разделения труда явля​ются специализация и кооперирование производства.

Под международной специализацией понимается концентрация однородного производства в отдельных странах в зависимости от наличия благоприятных природных, экономических, исторических условий, традиций и реализация произведенной продукции в другие страны. МСП развивается по двум направлениям - производствен​ному и территориальному.

3. Основными признаками международного кооперирования производства являются: предварительное согласование сторонами в договорном порядке условий совместной деятельности, коорди​нация хозяйственной деятельности предприятий-партнеров из раз​ных стран, распределение между партнерами заданий в рамках согласованной программы и т.д.

4. Основными методами, которые используются при налажива​нии кооперационных связей являются: 1) осуществление совмест​ных программ; 2) специализация в договорном порядке; 3) созда​ние совместных предприятий.

Тестовые вопросы для самоконтроля знаний

1. Объективной основой международного обмена товарами, ус​лугами, развития производственного, научно-техническо​го и др. сотрудничества является уровень:

a) транспортного обслуживания

b) развития валютно-кредитных отношений

c) международного разделения труда

d) миграции рабочей силы

e) научно-технического сотрудничества

2. Международное разделение труда это:

a) обмен товарами и услугами

b) специализация национальных экономик, территорий на производстве отдельных видов продукции

c) инвестиционное сотрудничество

d) перемещение рабочей силы

e) развитие валютно-кредитных отношений

3. Форма разделения труда между странами, сопровождающаяся ростом концентрации однородного производства и обобществления труда в мире на основе выделений в отдельные отрасли изготовления все более однородных продуктов труда сверх внутренних потребностей есть:

a) экономическая интеграция

b) интернационализация хозяйственной жизни

c) специализация производства

d) кооперирование производства

e) концентрация производства

4. Различают следующие направления международной специализации производства:

a) технологическое

b) производственное

c) региональное

d) континентальное

e) информационное

5. Реальный уровень специализации стран тем выше, чем более значительное место в составе экспортируемой продукции международно специализируемых отраслей занимают изделия:

a) добывающих отраслей

b) сельского хозяйства

c) обрабатывающей промышленности

d) химической промышленности

e) нефтегазовой промышленности

6. Форма производственных связей между заказчиком и ис​полнителем, заключающаяся в соглашении по выполнению определенной работы в соответствии с заранее обусловленными к ее выполнению относительно сроков, объемов, качества исполнения и др. условий есть:

a) договорная специализация

b) международное кооперирование

c) подрядное кооперирование

d) предварительное согласование

e) совместное предпринимательство

7. Свидетельством пассивной роли страны в МРТ, отсталости ее МСП является преобладание в ее экспорте продукции:

a) обрабатывающей промышленности

b) химической промышленности

c) сельскохозяйственной

d) тяжелой промышленности

e) перерабатывающих отраслей 

Тема 3.  МИРОВОЙ РЫНОК

3.1  Сущность и особенности современного мирового рынка.

3.2  Влияние конкурентной борьбы на мировой рынок.

3.3  Влияние конкурентной борьбы на мировой рынок.

3.4 Казахстан на мировом рынке.

3.5 Международные формы регулирования мирового рынка.

3.6  Международные формы регулирования мирового рынка.

Резюме

Задачи для самостоятельного решения.

Тестовые вопросы для самоконтроля знаний.

3.1
Сущность и особенности современного мирового рынка

Международная торговля как обмен товарами и услугами между государственно-национальными хозяйствами зародилась в глубокой древности. Но мировой рынок возникает только в процессе развития товарно-денежных отношений. Постепенно мировой рынок охватывает торговлю значительной части стран, а затем и всех стран мира. О мировом рынке можно говорить уже в XVI веке.

Основы всемирного рыночного хозяйства сложились в период перерастания капиталистического рынка, образовавшегося на стадии домонополистических отношений, в системе международных производственных связей на базе МРТ. Решающую роль в этом процессе сыграл вывоз финансового капитала, интернационализировавший рынок и производственные связи национальных капиталов. Мировой рынок, постепенно создававшийся на протяжении длительного исторического периода XV-XIX веков, способствовал одновременно и созданию крупной фабрично-заводской индустрии, которая, в свою очередь, не могла обходиться без всемирного сбыта.

Сущность современной системы мирового рыночного хозяйства выражается в сложном сочетании борьбы и сотрудничества в экономической и политической сферах, когда на разных этапах преобладают отношения сотрудничества или противоборства, доходящие до кризисных ситуаций в отдельных регионах между странами и группами стран.

Формирование мирового рыночного хозяйства заняло целый исторический этап. Оно шло от простых форм торговли к созданию локальных международных рынков, стимулируя революционные перевороты и связывая государство и континенты в единое целое.

Уже несколько веков тому назад рыночные отношения перешагнули границы наиболее развитых стран и проникли в страны, находившиеся на наиболее низких ступенях экономического развития. Рост производительных сил и разделение труда расширили национальный рынок и на определенной ступени вели к формированию МРТ и международного рынка.

Капитализм подчинял и экономически разорял отсталые страны, превращая их в колонии, полуколонии и вообще зависимые страны, но в то же время объективно способствовал формированию единого мирового рынка, внутри которого действовало МРТ в его специфически капиталистической форме. Подчиненные страны были превращены в продовольственный и сырьевой придаток метрополий. Разделение труда типа «промышленные изделия – сырье» в то время было положено в основу международного рынка.

Формирование единого мирового рынка изменило экономическую картину в развитии всех существовавших экономических отношений, направив их как бы по двум линиям.

Первая: современная промышленность, капитал сделали производство и потребление всех стран космополитическим, финансово-промышленная олигархия вырвала из- под фундамента промышленности национальную почву. Национальные отрасли промышленности уничтожались и вытеснялись новыми перерабатывающими предприятиями, вырабатывавшими фабричную продукцию, потребляемую не только внутри данной страны, но и во всех частях света.

Вторая: развитие производительных сил того периода во многом продолжало базироваться на колониальном разделении труда. Весь мир был территориально, экономически и политически поделен между западными державами. Возникла колониальная система капитализма, а внутри нее – мировое хозяйство, базировавшееся на вышеназванном разделении труда и рынка, которое приобрело мировой характер.

Необходимо различать национальные рынки отдельных стран и мировой рынок. Последний имеет ряд отличительных особенностей:

1. На национальном рынке движение товаров обуславливается лишь экономическими факторами (производственными связями между предприятиями и районами страны), а на мировом рынке товаров существенное влияние оказывают границы между государствами, внешнеэкономическая политика отдельных государств. Движение товаров между национальными хозяйствами ограничено, и некоторые товары, производимые в отдельных странах, вообще не поступают в мировой товарооборот.

2. Отличительная черта мирового рынка – осуществление особой системы цен – мировых цен.

3. Структурные сдвиги, происходящие в экономике стран под влиянием НТР, специализация и кооперирование промышленного производства усиливают взаимодействие национальных хозяйств. Это способствует развитию мирового рынка.

На стабильный, устойчивый рост мирового рынка оказывает влияние ряд факторов.

1. Развитие международного разделения труда и интернационализация производства.

2. НТР, способствующая обновлению основного капитала, созданию новых отраслей экономики,  ускоряющая реконструирование старых.

3. Активная деятельность ТНК на мировом рынке.

4. Регулирование (либерализация) международной торговли посредством мероприятий Генерального соглашения о тарифах и торговле (ГАТТ).

5. Либерализация международной торговли, переход многих стран к режиму, включающему отмену количественных ограничений импорта и существенное снижение таможенных пошлин – образование СЭЗ.

6. Развитие процессов торгово-экономической интеграции. Устранение региональных барьеров, формирование общих рынков, зон свободной торговли.

7. Получение политической независимости бывших колониальных стран. Выделение из их числа «новых индустриальных стран» с моделью экономики, ориентированной на внешний рынок.

Мировой рынок является производным от внутренних рынков стран. Вместе с тем он оказывает активное обратное влияние на макроэкономическое равновесие обособленных хозяйственных систем.

Сегменты мирового рынка определяются как традиционными факторами – землей,  трудом и капиталом, так и относительно новыми – информационной технологией и предпринимательством, значимость которой возрастает под влиянием современной НТР.

Рынки товаров и услуг капиталов и рабочей силы, сформировавшиеся на национальном уровне, являются результатом взаимодействия мирового спроса, мировых цен и мирового предложения, испытывающих на себе влияние циклических колебаний, функционируют в условиях монополии и конкуренции.

3.2
Влияние конкурентной борьбы на мировой рынок.

Мировой рынок развивается в условиях конкурентной борьбы между странами. Структура и направления торговли отдельных стран складываются под влиянием изменения конкурентоспособности их товаров на мировом рынке. Мировой торговле присущи неравномерность роста, как торговли отдельных стран, так и всего мирового товарооборота.

В эпоху развитого капитализма мировой рынок становится сферой деятельности крупных компаний. Уже в начале нашего века эти компании стремятся вступить в сговор между собой о разделе мирового рынка определенных товаров и диктовать цены на эти товары. В дальнейшем в большинстве стран было принято антитрестовское законодательство, запрещающее создание картелей. Поэтому сейчас существует лишь несколько международных картелей. Но в то же время не исключено заключение тайных соглашений между компаниями разных стран о разделе рынков более широкого круга товаров и ценах на них. В современных условиях на мировом рынке усиливаются позиции ТНК. К ним относятся крупнейшие ТНК США, Японии, Великобритании и других стран.

Следует отметить, что возможности монополизации мирового рынка меньше, чем национальных рынков. Причина этого состоит в том, что на мировом рынке в конкурентной борьбе участвует большое количество компаний, в том числе крупные национальные компании, опирающиеся на помощь своих государств. Однако сейчас появилась тенденция монополизации в мировом масштабе высоко специализированных отраслей мирового производства.

В целом, в настоящее время мировой рынок имеет олигополистическую структуру, когда производство отдельных товаров находится преимущественно в руках небольшой группы компаний разных стран. Олигополистическая структура порождает мощные стимулы к сотрудничеству между компаниями в современных условиях, особенно в научно-технической области и в определенных областях рыночной стратегии. Современной формой сотрудничества между крупными компаниями стали стратегические альянсы. Активно они создаются в информационно-технологическом комплексе. Как правило, компании объединяют усилия, чтобы укреплять свои позиции на мировом рынке в конкурентной борьбе с другими компаниями. Например, известная американская компания IBM сформировала по всему миру альянсы с более чем 40 партнерами. Японская компьютерная фирма «Фудзиу» создала альянс с «Тексэс инструментс», SIEMENS и HITACHI. Целью этого альянса является совместная разработка продукции нового поколения и установление отраслевых стандартов.

Активную роль в конкурентной борьбе на мировом рынке играют государства, которые не только осуществляют мероприятия по защите национального рынка от ввода товаров извне, но и проводят целенаправленную политику форсирования экспорта своих товаров.

3.3
Изменение соотношения сил на мировом рынке

Во второй половине XX века изменилось соотношение сил на мировом рынке. Доминирующее положение США было поколеблено. Падает доля американского экспорта в общем, объеме экспорта. Если в первые послевоенные годы на США приходилось почти 1/3 всего экспорта, то теперь – лишь около 1/8. Экспорт из ФРГ приблизился и даже в отдельные годы превышал объем американского экспорта. Это объясняется тем, что в 60-70-е годы падение конкурентоспособности американских товаров связано с более высокими темпами роста производительности труда в Западной Европе и Японии, чем в США. Если в 1955 году уровень производительности труда в ФРГ составлял 38%, во Франции 42%, в Японии лишь 15% от уровня США, то к началу 80-х годов уровень производительности труда в ФРГ сравнялся с уровнем США, во Франции возрос до 88% и в Японии – до 66% от уровня США. В последующем США добились существенных результатов в росте производительности труда, но поскольку заработная плата в Японии ниже чем в США, японским компаниям удается производить дешевле многие виды продукции обрабатывающей промышленности. Цены на японские товары, особенно длительного пользования (портативные телевизоры, радиоприемники, магнитофоны) на рынке США во многих случаях на 20-30% дешевле, чем американские.

Особенно значительный рывок в сфере международной торговли Япония сделала в 80-е годы. В 1983 году она впервые вышла на первое место в мире по экспорту машин и оборудования. Япония значительно опережает все страны по вывозу легковых и грузовых автомобилей, бытовой электроники и др. Одна треть японского экспорта приходится на США. Дефицит США в торговле с Японией в 90-е годы находится на уровне 50-60 млн. долл. в год.

 Уменьшение доминирующей доли США в международной торговле в известной степени было связано со снижением конкурентоспособности американского производства.

К концу 80-х годов Япония стала выбиваться в лидеры по факторам конкурентоспособности. В этот же период к ней присоединились «новые индустриальные страны» Азии – Сингапур, Гонконг, Тайвань. Однако к середине 90-х годов США вновь выходят на лидирующие позиции в мире по конкурентоспособности. За ними вплотную идут Сингапур, Гонконг, а также Япония, которая на протяжении шести лет занимала первое место. На 17-м месте Франция, на 34-м – Китай, Турция на 40-м. В самом конце списка – Греция, Мексика, Польша, Венгрия и Венесуэла. В самом конце на 98-м месте – Россия.

В основе такой мировой квалификации лежат 378 различных критериев. Прежде всего – это доход на душу населения, уровень инфляции, внешнеторгового баланса. Принимаются во внимание наличие природных ископаемых, инфраструктуры, средств коммуникации и ряда других факторов. Кроме объективных факторов классификация учитывает результаты опроса 21 тыс. руководителей крупнейших предприятий в мире.

По прогнозам специалистов, в первые годы XXI столетия наиболее конкурентоспособными будут США и азиатские государства. К 2030 году в числе наиболее конкурентоспособных государств предполагается увидеть три государства – США, Япония, Китай. Далее в этом долгосрочном прогнозе идут Германия, Сингапур, Южная Корея, Индия, Тайвань, Малайзия и Швейцария.

Развивающиеся страны, в основном, остаются поставщиками сырья, продовольствия и сравнительно простых изделий готовой продукции на мировой рынок. Относительное снижение спроса на сырье и продовольствие на мировом рынке к началу 90-х годов означало уменьшение возможностей развивающихся стран для расширения экспорта. В то же время, промышленно развитые страны увеличили свою долю в миром экспорте продовольствия и сырья (за исключением нефти). Доля развивающихся стран в мировом экспорте этих товаров (без  нефти) сократилась с 40% (1960 г.) до 28% (в начале 90-х годов).

Несмотря на противодействие, промышленно развитых стран, отдельные развивающиеся страны, прежде всего «новые индустриальные страны» сумели добиться существенных сдвигов в реструктуризации своего экспорта, повышения в нем доли готовой продукции, промышленных изделий, в том числе  машин и оборудования. Так, доля промышленного экспорта развивающихся стран в его общемировом объеме в начале 90-х годов составила 16,3%. В целом, экспорт развивающихся стран (за исключением НИС) растет неравномерно, как по группам стран, так и по отраслям.

В отличие от большинства развивающихся стран, «новые индустриальные страны», в особенности четыре «малых дракона» Азии (Южная Корея, Сингапур, Гонконг, Тайвань) демонстрируют быстрый рост экспорта. Их доля в мировом экспорте к середине 90-х годов составила 10,5%. Набирающая экономические обороты в последние десятилетия КНР достигла 2,9% (было менее 1%). США в мировом экспорте занимают 12,3%, Западная Европа – 43%, Япония – 9,5%.

Последняя четверть XX века свидетельствует о возрастании роли Азиатско-Тихоокеанского региона в международном товарообмене. По оценке Всемирного банка, в 2000 году более 40% всего объема мировой торговли сосредоточится в бассейне Тихого океана. Увеличивается взаимная торговля между промышленно развитыми странами, и основные товаропотоки протекают в рамках «большой триады»: США – Западная Европа – Япония. Ежегодный товарооборот между США и ЕС составляет около 1,7 млрд. долл. В 1994 году 17,6% экспорта ЕС направлялось в США и 17,3% импорта поступало из США.

Так как в экспорте промышленно развитых стран преобладает сложная техника, развивающиеся страны представляют для них сравнительно меньший интерес как рынки сбыта такой продукции. Сложная техника часто бывает не нужна развивающимся страна, поскольку не вписывается в сложившийся производственный цикл, а иногда и недостаточно средств для ее приобретения.

Увеличивается и объем торговли между развивающимися странами. В особенности заметна экспортная экспансия НИС.

3.4
Изменение товарной структуры  международной торговли.

В последние десятилетия произошли изменения в товарной структуре международной торговли – это сокращение доли сырьевых товаров, при возрастании доли готовых изделий. Так в товарной структуре мирового экспорта товаров доля готовых изделий увеличилась с 51% в 1960 году до почти 75% в 1992 году.

Сокращение импорта энергоносителей и сырья привело к снижению доли торговли развитых стран с третьими странами. В то же время неуклонно возрастает экспорт по статье «Машины и транспортные средства» за счет внутреннего обмена между развитыми странами и роста их экспорта в развивающиеся страны. Резко возрос и импорт машин и транспортных средств. За период с 1980 по 1992 годы экспорт машин и оборудования из промышленно развитых стран вырос в три раза. Наиболее быстрыми темпами растет экспорт электротехнического и  электронного оборудования, на долю которого приходится более 255 всего экспорта машинотехнической продукции.

Одной из быстроразвивающихся сфер международной торговли является торговля химической продукцией. Следует отметить тенденцию в увеличении потребления сырья и энергоресурсов.

Для товарной структуры экспорта и импорта высокоразвитого рыночного хозяйства очевидна более высокая доля экспорта готовой продукции по сравнению с ее импортом, более высокий удельный вес импорта топлива, примерно равная доля импорта и экспорта сырья, почти одинаковая доля продовольственных товаров и сельскохозяйственных продуктов.

Если до 70-х годов в международном товарообмене преобладала торговля промышленной продукцией и сырьем, то сейчас все более утверждается обмен промышленными изделиями, сложной наукоемкой продукцией (электроника, информационная техника, технологические системы и целые заводские комплексы, не говоря уже о комплектующим к машинным узлам и т.д.) главным образом промышленно развитыми странами.

Снижение доли производственных товаров связано с ростом производства сельскохозяйственной продукции в развитых странах, вследствие чего давно достигнута их продовольственная  самообеспеченность. Одновременно растут объемы взаимного обмена продовольствием между развитыми странами. Каждая из них выступает и экспортером и импортером продовольствия, что отражает высокий уровень специализации в производстве и потреблении пищевых продуктов, действие закона повышения потребностей человека в современных условиях и возможность рыночного общества, так или иначе реализовать требование этого общесоциологического закона. 

Уменьшение доли импорта сырья объясняется тремя главными причинами: расширением производства синтетических материалов на базе развития химической промышленности, большим использованием ресурсов отечественного сырья и переходом на ресурсосберегающие технологии, когда снижается удельный вес сырья на производство единицы промышленной продукции. В то же время резко возросла международная торговля минеральным топливом – нефтью и природным газом как следствие развития химической промышленности и изменений в структуре топливно-энергетического баланса.

Рассматривая структуру мировой торговли в первой половине XX века (до второй мировой войны) и в последующие годы, мы видим существенные изменения. Если в первой половине столетия 2/3 мирового товарооборота приходилось на продовольствие, сырье и топливо, то к концу века на них приходится ¼ товарооборота. Доля торговли продукцией обрабатывающей промышленности выросла с 1/3  до  ¾. И, наконец, более 1/3 всей мировой торговли в середине 90-х годов – это торговля машинами о оборудованием.

Для географического распределения мировой торговли характерно преобладание стран с развитой рыночной экономикой, промышленно развитых стран. Так, в середине 90-х годов на них приходилось около 70% мирового экспорта.

Развитые страны торгуют больше всего друг с другом. Доля торговли развивающихся стран составляет около 25% мирового товарооборота. Значение мировой торговли для стран-экспортеров нефти в последние годы значительно снижается: все заметнее становится роль так называемых индустриальных стран, особенно азиатских.

3.6
Международные формы регулирования мирового рынка.

Говоря о тенденциях развития мировой торговли, следует отметить ее либерализацию. Произошло значительное снижение уровня таможенных пошлин, отменены ограничения, квоты и т.п. Однако существует целый ряд проблем. Одна из основных – нарастание протекционистских тенденций на уровне экономических группировок, торгово-экономических блоков стран, во многом противоречащих друг другу.

Первым шагом к образованию торгово-экономических блоков становится создание зон свободной торговли. Согласно оценке Мирового банка на рубеже 90-х годов в рамках таких зон осуществлялось около 42% мировой торговли. Среди наиболее известных зон – Европейская ассоциация свободной торговли (ЕАСТ), Европейский союз (ЕС), Северо-Американская зона свободной торговли (НАФТА), Организация Азиатско-Тихоокеанского экономического сотрудничества (АТЭС) и др.

Однако создание таких группировок не устраняет сложностей и противоречий развития мирового рынка.

Важную роль в регулировании мирового рынка, международной торговли, устранении препятствий для ее развития, ее либерализации играют международные экономические организации. Одна из основных организаций – ГАТТ (Генеральное соглашение о тарифах и торговле). Договор о создании ГАТЬТ был подписан 23 странами в 1947 году и вступил в силу в 1948 году. 31 декабря 1995 года ГАТТ прекратило свое существование, модифицировавшись во Всемирную торговую организацию (ВТО).

ГАТТ – многостороннее международное соглашение, содержащее принципы, правовые нормы, правила ведения и государственного регулирования взаимной торговли стран-участниц. ГАТТ являлось крупнейшей международной экономической организацией, сфера деятельности которой охватывала 94% объема мировой торговли. Правовой механизм ГАТТ основывался на ряде принципов:

· Не дискриминация  в торговле;

· Режим наибольшего благоприятствования (ввоз и вывоз, таможенные пошлины, промышленность и т.д.);

· Прогрессивное снижение таможенных тарифов путем проведения многосторонних переговоров;

· Разрешение возникающих споров путем переговоров;

· Взаимность в предоставлении торгово-политических уступок.

Деятельность ГАТТ осуществлялась посредством многосторонних переговоров, которые объединялись в раунды. С начала работы ГАТТ было проведено 8 раундов, результаты которых привели к десятикратному сокращению средней таможенной пошлины. После. Второй мировой войны она составляла 40%, а в середине 90-х – около 4%.

К началу 1996 года ГАТТ состояло из 130 стран. С начала 1996 года ГАТТ заменила ВТО. Ее членами-основателями стали 81 страна. Всемирная торговая организация помимо принципов ГАТТ включает в себя Соглашение по торговле услугами (ГАТС) и Соглашение по торговым аспектам интеллектуальной собственности (ТРИПС). Новая организация будет также регулировать международный обмен услугами и интеллектуальной собственностью и контролировать защиту инвестиций. По оценкам, ее компетенция распространяется на товарооборот в 5 трлн. долл. Деятельность ВТО должна принести мировой экономике около 250 млрд. дополнительного дохода ежегодно.

Во время действия соглашения ГАТТ государства, снижая таможенные пошлины, компенсировали их так называемыми нетарифными барьерами. К ним можно отнести дотации национальному производству, введение различных стандартов и норм, сертификацию товаров. На Уругвайском раунде ГАТТ были подняты вопросы об охране прав интеллектуальной собственности, санитарном и фитосанитарном контроле. Все эти вопросы предстоит теперь решать ВТО.

3.4
Казахстан на мировом рынке

Казахстан в силу своего геополитического положения, исторического и экономического развития имеет возможность и нуждается в развитии внешнеэкономических связей и прежде всего торговли.

Экспорт Республики Казахстан носит преимущественно энерго-сырьевой характер. До недавнего времени из Казахстана ежегодно экспортировалось в общесоюзный фонд 10-12 млн. тонн зерна, более 300 тыс. тонн мяса, 270 тонн молока. Удельный месяц готовых изделий, особенно машинно-технических, в экспорте оказался практически втрое ниже среднемирового уровня, импорт носит в основном потребительский характер, в значительной мере ввозятся товары, которые можно производить самим.

Мировой опыт показывает, что развитие экспортного потенциала является залогом успеха. В настоящее время Казахстан поддерживает внешнеторговые отношения более чем с 70 государствами мира, причем экспортные поставки осуществляет в 56 стран. Среди экспортеров США, Англия, Германия, Швейцария и другие. Создаются совместные предприятия, межотраслевые и внешнеэкономические ассоциации.

Говоря о развитии внешнеэкономической деятельности Казахстана можно условно выделить три направления.

Первое – так называемая зона «дружбы и добрососедства», включающая государства СНГ и России, среднеазиатских соседей. На эти страны приходится почти весь внешнеторговый оборот Казахстана в рамках бывшего СССР. И до настоящего времени практически около 90% импорта и 80% экспорта республики приходится на торговлю с этими странами.

Второе – это ориентация на создание вокруг Казахстана пояса мира, доверия и взаимопонимания, включающая в себя Китай, Турцию, Иран, Пакистан, Южную Корею, Индию, Японию и другие страны, с которыми можно укрепить одно из прочных звеньев трехстороннего сотрудничества: к примеру казахстанское сырье, высококвалифицированные китайские рабочие, японская, южно-корейская техника и технология.

Третье направление – включает США, ФРГ, Англию, Францию, Бельгию Канаду и другие страны с последующей модификацией в формулу «сближение Запада без отрыва от Востока». Причем отношения с США, ФРГ, Австрией, Францией, Англией должны сохранять характер приоритетных в казахстанской внешнеэкономической политики.

Развитие отношений по всем трем направлениям Казахстан будет исходить из государственных и национальных интересов, и результатом этого должен стать подъем казахстанской экономики.

Резюме

1. Мировой рынок формировался на протяжении длительного исторического периода XV-XIX веков. Рост производительных сил и разделение труда расширили национальный рынок и на опреде​ленной ступени привели к формированию МРТ и мирового рынка.

2. Мировой рынок имеет ряд отличительных от национального рынка особенностей. Если на национальном рынке на движение то​варов влияют лишь экономические факторы, то на мировом рынке товаров существенное влияние оказывают границы между государс​твами, внешнеэкономическая политика отдельных государств. На мировом рынке существует особая система цен - мировые цены. На развитие мирового рынка оказывают влияние структурные сдвиги, происходящие в экономике стран под влиянием НТР, специализация и кооперирование производства.

3. Мировой рынок развивается в условиях конкурентной борьбы между странами. В целом, в настоящее время мировой ры​нок имеет олигополистическую структуру, когда производство от​дельных товаров находится преимущественно в руках небольшой группы компаний разных стран. Для него характерно изменение соотношения сил и изменение товарной структуры международной торговли.

4. Важную роль в регулировании мирового рынка, междуна​родной торговли, устранении препятствий для ее развития играют международные экономические организации - ГАТТ, ВТО.

Тестовые вопросы для самоконтроля знаний

1. Мировой рынок возник:

a) в древности

b) в феодальном обществе

c) с развитием товарно-денежных отношений

d) с переходом к рыночной экономике

e) после развала социалистической системы хозяйствования

2. На национальном рынке движение товаров обуславливает​ся лишь:

a) границами между государствами

b) внешнеэкономической политикой отдельных государств

c) экономическими факторами

d) системой мировых цен

e) территориальными границами

3. Доля стран Восточной Европы и бывшего СССР в мировом экспорте в 80-90 годы:

а)   существенно снизилась

b)   осталась стабильной

c)   незначительно уменьшилась

d)   возросла

e)   заметно повлияла на объем мировых товаропотоков 

4. После второй мировой войны важное место в мировом то​варообороте занимает

а)   сырье

b)   оборудование

c)   готовая продукция потребительского назначения

d)   продовольствие

e)   услуги

5. Современному мировому рынку наиболее присущи:

а)    монополизация

b)   олигополистическая структура

c)   ТНК

d)   стратегические альянсы

e)   Совершенная конкуренция

6. Развитию мировой торговли сравнительно высокими темпа ми в послевоенный период способствовало:

a) НТР и связанные с ней сдвиги производства в между​народном масштабе

b) создание Совета Экономической взаимопомощи

c) завоевание политической независимости бывшими коло​ниями

d) подъем экономики СССР

e) монополизация мирового рынка

7. Сегодня главным центром международной торговли явля​ется:

а)   Западная Европа

b)   США

c)   Япония

d)   ФРГ

e)   СНГ

Тема 4.   ОСОБЕННОСТИ ЦЕНООБРАЗОВАНИЯ НА МИРОВОМ РЫНКЕ

4.1 Основы ценообразования на мировом рынке

4.2  Факторы, влияющие на мировые цены

4.3  Динамика цен на мировом рынке

4.4  Система цен на мировом рынке.

Резюме

Задачи для самостоятельного решения.

Тестовые вопросы для самоконтроля знаний.

Рекомендуемая литература:  1,2,3,4,5,9,10, 14,15.16,33
4.1
Основы ценообразования на мировом рынке

Экономические условия производства в каждом отдельном национальном богатстве различны. Существующие различия в уровне технического оснащения хозяйства, квалификации трудящихся, природы, условиях приводят к существенным отличиям в среднем уровне производительности труда. Это означает, что затраты труда при изготовлении единицы одинаковой продукции по странам будут различны. В каждой стране складывается также свой уровень интенсивности труда. Поэтому за один и тот же промежуток времени действительные затраты труда в разных странах различны. Таким образом, в отдельных странах в одинаковое рабочее время создается различная величина стоимости и различное количество единиц продукции. Соответственно не будет совпадать и стоимость единицы продукции. В каждой стране национальная стоимость товара определяется общественно необходимым уровнем затрат труда на производство товаров. 

С развитием международного обращения товаров, интернационализацией производства, стоимость становится категорией интернациональной. Национальный труд отдельных стран получает общественное признание как доля совокупного труда в мировом хозяйстве.

Затраты труда в каждой отдельной стране выступают как индивидуальные затраты. Между тем действие закона стоимости требует приравнивания различных индивидуальных затрат к общественным. Поэтому обмен товаров на мировом рынке должен происходить на основе не национальных общественно-необходимых затрат труда, а среднемировых, другими словами, в основе международного обмена товарами должна лежать не национальная, а интернациональная стоимость.

Интернациональная стоимость товара определяется общественно необходимым временем, требующимся для его изготовления при среднемировых общественно-нормальных условиях производства. Общественно-необходимое рабочее время на производство единицы товара будет затрачено трудом среднемировой интенсивности и производительности.

В условиях развитого товарного производства в условиях цены лежит не стоимость, а цена производства равная издержкам производства плюс средняя прибыль. Национальные издержки производства также различны. Что касается средней нормы прибыли на капитал в каждой стране, то она складывается благодаря переливу капитала и рабочей силы между отраслями. Хотя национальные средние нормы прибыли и различаются между собой, то эта разница не столь уж велика.

Таким образом, в каждой стране складываются национальные издержки производства, которые вместе с национальной средней нормой прибыли формируют национальные средние цены производства, а они, в свою очередь, и определяют национальные цены товаров.

В результате сравнения различных национальных цен на товар на мировом рынке складывается мировая цена. На нее влияют те национальные цены, в основе которых лежат среднемировые общественно-необходимые в мировом масштабе издержки производства, то есть интернациональная цена производства. Однако это не среднеарифметическое из национальных издержек производства такого товара. Общественно-необходимые в интернациональном масштабе издержки складываются в значительной мере под влиянием условий производства товаров в стране, являющейся его основным поставщиком на мировой рынок. При этом в отличие от национального рынка, где крупнейший производитель товара всегда является и крупнейшим его поставщиком, на мировом рынке иногда большую часть товаров реализуют страны, доля которых в мировом пространстве существенно ниже.

4.2
Факторы, влияющие на мировые цены

На мировые цены оказывают влияние:

· Спрос и предложение;

· Потребительная стоимость товара;

· НТР;

· Крупнейшие монополии;

· Государственное регулирование.

Продавец всегда заинтересован в повышении цены, в то время как покупатель стремится купить товары по более низкой цене. Если спрос весьма велик, то мировая цена может быть на уровне наихудших национальных условий производства (даже если их роль на рынке незначительна), что позволит производителям в этих странах также выходить на мировой рынок и получать прибыль. В странах со средними и особенно лучшими условиями производства прибыль производителя будет достаточно высока, что будет стимулировать вложения капитала в производство этого товара, рост производства. Это постепенно приведет к снижению цены и установлению ее на уровне средних в мировом масштабе издержек производства.

Если же масса товаров на мировом рынке значительно превышает спрос на них, тогда мировую цену определяют товары, изготовленные в странах с лучшими условиями производства. Производители в странах с худшими и даже средними условиями производства будут вынуждены уйти с мирового рынка. Уменьшение предложения постепенно приведет к повышению мировой цены и приближению опять-таки к издержкам при средних условиях производства.

На соотношение спроса и предложения на данный товар оказывает влияние предложение на рынке других товаров с теми же потребительскими свойствами. Например, расширение торговли синтетическим каучуком снижает спрос на натуральный каучук, что сказывается на формировании мировой цены. Производство видеоаппаратуры сказывается на спросе на киноаппаратуру  и т.д.

Несмотря на существенное отклонение мировых цен на отдельные товары под влиянием спроса и предложения от средних в мировом масштабе издержек, т.е. от интернациональной цены производства, этот же механизм спроса и предложения способствует тому, что по большинству товаров цена видимо стремится к уровню средних издержек.

Мировая цена, в основе которой, как правило, лежит интернациональная цена производства, является фактором стимулирования технического прогресса, экономии труда в международном масштабе. Все страны вынуждены ориентироваться в на интернациональную цену производства, или другими словами, на общественно необходимые затраты труда. Страны с более низкой производительностью труда поэтому стремятся к ее повышению с тем, чтобы их затраты приблизились к общественно-необходимым. В свою очередь, страны, уже имеющие более высокую производительность по сравнению со среднемировой, заинтересованы в дальнейшем ее росте, так как, реализуя свои товары по мировой цене, они получают добавочную прибыль. Однако интернациональная цена производства, являясь оружием действия законов товарного производства, вместе с тем ведет к острой конкурентной борьбе между производителями разных стран, разорению неконкурентоспособных производителей.

Роль потребительной стоимости в ценообразовании

Хотя основой ценообразования на мировом рынке является интернациональная цена производства, тем не менее на цену оказывает влияние потребительная стоимость товара. Покупателя прежде всего интересуют потребительные свойства товаров. При прочих равных условиях он предпочтет товар с лучшими свойствами

В процессе конкурентной борьбы на мировом рынке складываются не только общественно-необходимые в мировом масштабе затраты (интернациональная цена производства), но и общественно-необходимая потребительная стоимость товара. Она представляет собой нормальную при данных условиях производства способность данного товара удовлетворять потребности человека в процессе ее личного или производственного потребления.

Например, если речь идет о продовольственных товарах, то существенное значение имеют вкусовые качества, возможность хранения, внешний вид и т.п. Разнообразные требования предъявляют потребители к машинам и оборудованию. Например, надежность, долговечность, работоспособность, вес, портативность и т.п. 

Поскольку потребители на рынке выбирают товар с лучшими потребительскими свойствами, то производители также ориентируются на это. Однако издержки производства, связанные с улучшением качества товаров, могут существенно различаться, что зависит от технологии производства, природных условий и других факторов. Но потребителя издержки производства не интересуют, он готов заплатить более высокую цену за товар с лучшими качествами. Следовательно, потребительские свойства товара также оказывают влияние на мировую цену.

Мировая цена выражает в денежной форме интернациональную цену производства товара общественно необходимого качества (с общественно-необходимой потребительной стоимостью).

В практике ценообразования цены на товары, не отвечающие общественно-необходимому на мировом рынке качеству (современному техническому уровню) устанавливаются на более низком уровне. Фирмы, которые выпускают товары с качествами, превышающими мировой технический уровень, продают по более высоким ценам, а следовательно получают избыточную прибыль.

В современных условиях для потребителей имеет важное значение не только качество самой техники, но и услуг, оказываемых производителями при продаже и в процессе ее функционирования, условия поставки и монтажа, техническое обслуживание, гарантийный ремонт и так далее. На мировом рынке складываются общепринятые (общественно-необходимые) условия поставки товаров, технического обслуживания, гарантийного ремонта  и т.п. Затраты производителя, связанные с этими работами, учитываются в мировой цене товара. Если производитель не в состоянии обеспечить мировой уровень условий поставки и обслуживания, он не может претендовать на получение мировой цены за свой товар.

Влияние НТР на мировые цены

Одним из важнейших факторов, оказывающим в современных условиях воздействие на мировые цены, стала НТР. Это воздействие оказывается по двум направлениям. С одной стороны, в условиях НТР растут производительность труда и эффективность производства. Это ведет к снижению затрат труда и соответственно к снижению стоимости. С другой стороны , улучшаются потребительные свойства товаров, особенно промышленных как производственного, так и личного потребления. Улучшение потребительских свойств, связанные с большими научными и техническими взысканиями, усложнением изделия, ведет часто к увеличению его стоимости в абсолютном выражении. Но вместе с тем увеличивается его полезный эффект. Например, если речь идет о машине, то растет ее производительность и снижаются эксплуатационные расходы – при абсолютном увеличении цены машина становится относительно дешевле.

НТР привела к относительному удешевлению промышленной продукции из расчета на единицу ее полезного эффекта при возможном увеличении ее абсолютной стоимости. Эта особенность современного НТП не всегда учитывается, когда речь идет о динамике мировых цен, особенно цен на промышленную продукцию. Но зачастую рост индекса цен на промышленную продукцию не учитывает увеличения ее полезного эффекта.

На мировые цены оказывают влияние крупнейшие транснациональные и международные концерны, имеющие предприятия во многих странах мира и стремящиеся к монополизации производства целого ряда продуктов. В условиях высокоспециализированного производства некоторые национальные компании также смогли монополизировать рынки отдельных видов продукции. Для завышения цен крупнейшие компании используют монополию качества. Все это создает условия для установления монопольно высоких мировых цен на отдельные виды продукции, отклоняющиеся от интернациональной цены производства.

Существенное влияние на мировые цены оказывают рост государственного регулирования, а также различного рода количественные ограничения, таможенные пошлины и другие воздействия, препятствующие выравниванию цен на национальных и мировых рынках. Таким же образом действуют различные внутренние налоги, особенно косвенные, которые намного повышают внутренние цены по сравнению с мировыми. В то же время, государство в целях увеличения экспорта выплачивает экспортные премии и осуществляет другие формы субсидирования экспорта, что приводит к искусственному занижению внешнеторговых цен на отдельные товары. На внешнеторговые цены влияют также получившие в послевоенные годы широкое распространение государственные займы и субсидии, поскольку при поставке товаров в счет займов страны-кредиторы, как правило, завышают цены.

4.3
Динамика цен на мировом рынке

На мировом рынке цены подвергаются постоянным колебаниям. Наиболее существенное влияние на динамику цен оказывают циклические кризисы перепроизводства. Существуют и кратковременные колебания цен, например, сезонные, краткосрочные (иногда в течение нескольких часов) на бирже, аукционах и др. Вместе с тем на динамику мировых цен оказывают влияние и факторы, вызывающие долговременные тенденции изменения цен. К таким факторам относятся изменение стоимости товаров, инфляционные процессы, государственная политика в области внешней торговли, связанная в частности с субсидированием экспорта и т.д. в послевоенные годы наибольшим колебаниям были подвержены цены на сырьевые  и продовольственные товары из развивающихся стран.

Как же изменились цены на основные товары?

Во время. Второй Мировой войны в связи с недостатком товаров, особенно сырья, и инфляционными процессами цены на мировом рынке выросли примерно в два раза. Во время кризиса 1948-1949 годов цены на некоторые товары начали снижаться, особенно на зерновые.

В условиях подъема промышленного производства до 1957 года мировые цены на большинство товаров имели тенденцию к росту. Однако кризис 1957-1958 годов вызвал серьезное снижение цен, прежде всего на сельскохозяйственные товары из развивающихся стран. Цены продолжали снижаться в 1959-1960 годах, а по некоторым товарам и в 1961 году. В целом к 1960 году цены на сырьевые товары оказались на 10% ниже по сравнению с 1950 годом.

В 60-е годы началось постепенное увеличение цен, и к 1970 году общий индекс цен по сравнению с 1960 годом на сырьевые товары возрос на 9,1% , на готовую продукцию – на 19,4%.

С начала 70-х годов начался быстрый рост цен на основные виды сырья, в результате чего уже к 1973 году общий индекс цен на сырье возрос по сравнению с 1970 годом на 103,7%, цены на продовольственные товары увеличились на 98,2%, на сельскохозяйственное сырье на 104%, на минеральное сырье – на 116%.

На мировые цены оказали влияние кризисы мировой валютной системы, реальное обесценение ведущих валют, девальвация доллара 1971, 1973 годов, рост неофициальной цены на золото. На подорожании сельскохозяйственных товаров сказались отчасти неурожай ряда продовольственных и технических культур в 1972 и 1974 годах, приведший к нехватке сырья и продовольствия на мировом рынке. В мире разразился сырьевой и продовольственный кризис. Росту цен на сырьевые товары способствовала борьба развивающихся стран-производителей многих видов сырья за улучшение условий их реализации.

В 1974 году резко возросли мировые цены на нефть. Это произошло по следующим причинам:

1. Нефтедобывающие страны – члены ОПЕК требовали от англо-американских компаний, осуществлявших большую часть добычи и реализации нефти в этих странах, повышения своей доли в доходах от реализации добывающейся у них нефти путем увеличения справочной цены на нефть, в процентах от которой определялась доля нефтедобывающих стран.

2. На обострение энергетического кризиса  и роста цен на нефть сказались ухудшение политической обстановки на Ближнем и Среднем Востоке – в основном нефтедобывающем районе современного мира, а также действия нефтяных монополий. Введение арабскими государствами эмбарго на поставку нефти странам, поддерживающим Израиль, было использовано американскими и английскими нефтяными компаниями для того, чтобы спровоцировать нехватку энергоресурсов и добиться резкого роста цен на нефть и нефтепродукты.

 В 1974-1976 годах цены на нефть возросли примерно в четыре раза. Начался рост цен и на другие виды топлива, продолжился рост цен и на продовольствие и сельскохозяйственное сырье.

Скачок цен на нефть и нефтепродукты заставил промышленно развитые страны пересмотреть Энергетическую политику, выработать новые подходы к развитию производства и потреблению энергоресурсов. Эта политика была направлена прежде всего на ограничение импорта нефти за счет энергосберегающих мероприятий, увеличения производства собственных энергоресурсов и замены нефти другими видами энергетического сырья. В этих целях проводилась соответствующая налоговая и ценовая политика. Промышленно развитые страны взяли курс на увеличение темпов добычи угля, на развитие ядерной энергетики, активизировались научные исследования в области разработки энергосберегающего оборудования и технологий, поиска новых источников энергии.

Обострение политической обстановки на Ближнем и Среднем Востоке, ирано-иракская война, вызвавшая сокращение добычи нефти в этих важнейших нефтедобывающих странах, привели к новому этапу энергетического кризиса. В течение 1979-1980 годов вновь резко возросла цена на нефть – примерно в два раза (всего с 1972 по 1981 годы выросла в 16 раз).

К середине 80-х годов стала сказываться энергетическая политика промышленно развитых стран. Спрос на нефть снизился в результате перевода электростанций с жидкого топлива на уголь, увеличения выпуска малогабаритных экономичных автомобилей, улучшения теплоизоляции зданий, внедрения энергосберегающего оборудования и новых технологий. К 1986 году затраты нефти на единицу ВВП в мире сократились на 25% по сравнению с 1972-1973 годами, в том числе в США – в 1,5 раза, в Японии – в 2 раза. Более экономно стали использоваться и другие энергоресурсы. В середине 80-х годов добыча нефти в мире оставалась на уровне начала 70-х годов.

В связи с сокращением спроса на нефть страны ОПЕК снизили ее добычу, это способствовало уменьшению влияния ОПЕК на установление цен на нефть на мировом рынке.

В этой ситуации в декабре 1985 года страны ОПЕК отказались от лимитирования и начали увеличивать добычу нефти, цены стали быстро падать. В конце 1986 г. они были примерно в 2 раза ниже, чеи при их максимальном уровне в 1981 году.

Существенное падение цен на нефть привело к снижению цен и на другие виды топлива – уголь, природный газ. С 1981 года снижались цены на цветные металлы, но в 1988-1989 годах они оказались выше уровня 1980 года. В середине 80-х годов колебались цены на сельскохозяйственное сырье и продовольствие. Цены на пшеницу в 1991 году были, например, на ¼ ниже, чем в 1980 году.

В 1992 году произошло резкое изменение уровня некоторых важнейших видов международных цен – процентных ставок, и валютных курсов. Однако, изменения цен на товары, реализуемые на международных рынках, были умеренными. 

Экспортные цены на готовые изделия повысились лишь незначительно. Цены на нефть оставались относительно стабильными, хотя и находились на низком уровне. 

Цены на топливное сырье в1992 году снижались третий год подряд. Главными причинами снижения цен на сырьевые товары в 1992 году были вялый спрос на сырьевые материалы в большинстве промышленно развитых стран: резкое снижение спроса на многие виды сырья в бывшем Советском Союзе и Восточной Европе; значительный объем экспорта полезных ископаемых и металлов из этой группы стран; хроническое избыточное предложение широкого круга сельскохозяйственных сырьевых товаров на мировых рынках.

В 1992 году произошло снижение среднего уровня цен на все основные группы сырьевых товаров, за исключением растительных масел и семян масленых культур, цены на которые повысились. Цены на продовольственные товары продолжали снижаться: в 1992 году они упали на 2% после снижения на 7% в 1991 году и 6% в 1990 году. Цены на сельскохозяйственное сырье в целом снизились на 3,1%.

В целом в 1992 году цены на сырьевые товары были в среднем на 32% ниже, чем в 1980 г., а на промышленные товары на 36% выше. Особенно существенно выросли цены на машины и оборудование. После роста цен на нефть и нефтепродукты, а также другие виды сырья в 1974-1975 годах и в 1979-1980 годах пропорции цен изменились в пользу сырья. Снижение цен на сырье в 80-е годы рост цен на промышленные товары привели к подтягиванию последних и в какой-то мере к возвращению к пропорциям начала 70-х годов.

4.4
Система цен на мировом рынке.

Для современного рынка характерна множественность цен, вызванная политикой цен компании, внешнеторговыми операциями государства (поставка в счет помощи и так далее) , торгово-политическими факторами.

Множественность цен означает наличие ряда цен на один и тот же товар или товар одинакового качества в одной и той же сфере обращения (импортных, оптовых или розничных цен) на одинаковой транспортной или фрахтовой базе.

В современных условиях существуют следующие уровни цен:

1) цены по обычным коммерческим сделкам с платежом: в свободно конвертируемой валюте, в неконвертируемой или ограничено конвертируемой валюте;

2) цены по клиринговым соглашениям;

3) цены по программам помощи и др.

Мировая цена должна отвечать следующим требованиям. Во-первых, мировой цена может считаться, если по ней осуществляются крупные коммерческие сделки, предусматривающие раздельные, не связанные экспортные и импортные операции, т.к. при встречных  и бартерных сделках партнеры могут соглашаться на существенное отклонение цен от обычных, нормальных. Во-вторых, платежи должны осуществляться в СКВ, поскольку оплата в неконвертируемой валюте часть приводит к завышению цены. В-третьих, мировыми могут быть признаны цены сделок, осуществляемых в важнейших центрах международной торговли, где регулярно производятся  крупные экспортно-импортные операции. 

Что касается цен на конкретные товары, то наиболее представительными, приближающими к мировым ценам на сырье могут быть признаны экспортные цены основных его производителей, а также импортные цены западноевропейских рынков и цены крупнейших бирж. Так, по алюминию – это экспортные цены Канады, по каучуку- цены сингапурской биржи, по пушнине- цены нью-йоркских и лондонских аукционов. 

Особую проблему составляет определение мировой цены на машины и оборудование в связи с разнообразием этой продукции. Определенное значение для ориентировки могут иметь так называемые удельные цены, рассчитанные на единицу производительности труда, мощности и тому подобное.

Различают следующие виды публикуемых цен. 

1. Справочные цены. К ним относятся цены оптовой или внешней торговли, публикуемые в газетах, журналах, специальных бюллетенях, экспортных прейскурантах. Это не цены конкретных сделок, а часто цены, запрашиваемые продавцами. В процессе заключения сделок уровень реальных цен оказывается ниже. Тем не менее, изучение справочных цен весома важно с точки зрения анализа тенденций мировых цен на те или иные товары.

2. Цены статистики внешней торговли . Они отражают цены реальных сделок в международной торговле. Подсчитываются путем деления стоимости экспорта или импорта отдельных товаров на их количество. Особенность   цен статистики состоит в том, что они не показывают цены конкретных товаров, т.к. в статистике в одну товарную позицию включаются однородные, но различные по своим техническим характеристикам и качеству товары (например, легковые автомобили разных марок, различные нефтепродукты).Цены статистики внешней торговли достаточно правильно характеризуют динамику внешнеторговых цен отдельных стран и мировых цен. Именно на их базе рассчитываются публикуемые в национальной статистике и статистике ООН индексы средних фактических цен или индексы так называемых удельных цен. 

3. Биржевые котировки отражают реальные цены сделок на бирже. Однако с учетом того, что на биржах широкое распространение имеют спекулятивные операции, изменения биржевых котировок в каждый данный момент могут не отражать действительных тенденций в движении цен.

4. Цены аукционов показывают реальные цены сделок на аукционах.

5. Цены фактических сделок и контрактов публикуются очень редко и поэтому не могут быть важным источником сведений с мировых ценах.
Резюме

1. В результате сравнения различных национальных цен на товар на мировом рынке складывается мировая цена. На нее вли​яют те национальные цены, в основе которых лежат среднемировые общественно необходимые в мировом масштабе издержки производс​тва, т.е. интернациональная цена производства.

2. На мировые цены оказывают влияние: спрос и предложе​ние; потребительная стоимость товара; НТР; крупнейшие монопо​лии; государственное регулирование.

3. На мировом рынке цены подвергаются постоянным колеба​ниям. Наиболее существенное влияние на динамику цен оказывают циклические кризисы перепроизводства. Существуют и кратковре​менные колебания цен, например, сезонные, краткосрочные коле​бания на биржах, аукционах и др. На динамику мировых цен ока​зывают влияние изменение стоимости товаров, инфляционные про​цессы, государственная политика в области внешней торговли, связанная в частности с субсидированием экспорта и так далее.

4. Для современного рынка характерна множественность цен, вызванная политикой цен компаний, внешнеторговыми операци​ями государства (поставка в счет помощи и так далее), торго​во-политическими факторами. Множественность цен означает нали​чие ряда цен на один и тот же товар или товар одинакового ка​чества в одной и той же сфере обращения (импортных, оптовых или розничных цен) на одинаковой транспортной или фрахтовой базе.

5. различают следующие виды публикуемых цен: справочные цены, цены статистики внешней торговли, биржевые котировки, цены аукционов, цены фактических сделок и контрактов.

Тестовые вопросы для самоконтроля знаний

1. В основе международного обмена товаров лежит:

a) национальная стоимость

b) оптовые цены

c) розничные цены

d) интернациональная стоимость

e) закупочные цены

2. На мировые цены не оказывают влияния:

a) спрос и предложение

b) потребительная стоимость товара

c) уровень развития страны

d) НТР

e) государственное регулирование

3. Быстрый рост цен на основные виды сырья начался с на​чала:

a) 70-х годов

b) 60-х годов

c) 50-х годов

d) 1955 года

e) 1958 года

4. Цены на нефть резко возросли в:

a) 1950

b) 1974

c) 1960

d) 1965

e) 1970

5. К видам публикуемых цен не относятся:

a) цены статистики внешней торговли

b) цены аукционов

c) справочные  цены

d) розничные цены

e) цены фактических сделок и контрактов

6. Уровни цен на мировом рынке не отражают:

a) цены по обычным коммерческим сделкам с платежом в

b) СКВ

c) цены по обычным коммерческим сделкам с платежом в неконвертируемой валюте

d) справочные цены

e) цены по клиринговым соглашениям

f) цены по программам помощи

Тема 5.  ТРАНСПОРТНОЕ ОБСЛУЖИВАНИЕ МЕЖДУНАРОДНЫХ ЭКОНОМИЧЕСКИХ СВЯЗЕЙ.

5.1 Международные перевозки.

5.2 Основные условия поставок товаров в договорах купли-продажи

5.3  Сущность и виды международных транспортных операций.

5.4  Конвенции и соглашения о международных перевозках.

Резюме

Задачи для самостоятельного решения.

Тестовые вопросы для самоконтроля знаний.

Рекомендуемая литература:  1,2,3,4,5,17,22,27,29

5.1
Международные перевозки

В осуществлении международных экономических связей важную роль играет транспорт. Посредством его осуществляется перемещение товаров (грузов) и людей (пассажиров) между двумя и более странами, то есть в международных сообщениях.

Различают морские, речные, воздушные, железнодорожные и автомобильные сообщения. Это так называемые прямые международные сообщения, обслуживающие одним видом транспорта. В тех слу​чаях, когда при международной перевозке грузов или пассажиров последовательно используются два и более видов транспорта, имеют место смешанные (комбинированные) сообщения. Если такая перевозка одним (сквозным) транспортным документом, покрывающим    все участвующие в ней виды транспорта, она называется прямой смешанной.

Различают следующие виды международных перевозок:

1. международные грузовые сообщения;

2. международные пассажирские сообщения. 

Проданные в результате внешнеторговых сделок товары попа​дают в сферу международного обращения и с помощью транспорта доставляются от места его производства до пункта потребления. При этом транспорт как бы продолжает процесс производства товара в пределах сферы обращения, добавляя к его первоначальной стоимости (цене) стоимость (цену) произведенной транспортной продукции во время перемещения.

Объем мировых внешнеторговых грузопотоков всегда значителен.  Суммарный объем мировых внешнеторговых грузопотоков    в межконтинентальных сообщениях в конце 70-х годов оценивался величиной 4,0-4,5 млрд. т. и в конце 80-х годов 3,5-4,0 млрд. т. в год. Спад произошел в основном в результате сокращения объема мировой торговли энергоносителями и сырьем.

Перевозка грузов между странами осуществляется в основном морским, либо воздушным транспортом.

Морской транспорт считается наиболее универсальным и эффективным средством доставки больших масс грузов на дальние расстояния. Этот вид транспорта обеспечивает перевозки более 60% объема международной торговли. Грузовладельцы оплачивают судов​ладельцам промышленно развитых стран в виде фрахта за перевоз​ки грузов в международных морских сообщениях 105-110 млрд. долл., ежегодно, что равноценно приблизительно 7% стоимости мирового экспорта.

Основную часть международных морских грузопотоков составля​ют массовые наливные и навалочные грузы. Это - сырая нефть (около 1000 млн. т. в год), нефтепродукты (300), железная руда (300), каменный уголь (270), зерно (200 млн. т.). Из других грузов морской торговли выделяются так называемые генеральные грузы, то есть готовая промышленная продукция, полуфаб​рикаты, продовольствие. Их годовой объем оценивается в 700 млн. т. Эта наиболее ценная часть (около 70%) мирового торгового обо​рота.

Серьезным конкурентом морскому транспорту в межконтиненталь​ных перевозках ценных грузов в последние десятилетия стал воздуш​ный транспорт. Железнодорожный, речной, автомобильный транспорт широко используются во внутриконтинентальной внешней торговле, а также при перевозках экспортных и импортных грузов на террито​рии стран-продавцов и стран-покупателей. Важную роль играют тру​бопроводные системы в международной торговле нефтью и газом.

Международные пассажирские сообщения.

Интернационализация внешнеторговых туристических, научных, культурных, социальных и иных гуманитарных связей способствова​ла усилению подвижности населения. В настоящее время в целом по миру несколько млрд. пассажиров ежегодно совершают разовые регу​лярные поездки в международных сообщениях.

Лидирующее положение в международных пассажирских сообщени​ях занял воздушный транспорт.

Наряду с воздушным транспортом во внутриконтинентальных меж​дународных перевозках пассажиров широко используется автотранс​порт. Морские и речные пассажирские сообщения наиболее популяр​ны в виде международных туристических круизов.

Международные перевозки осуществляются не каким-то особым видом транспорта, предназначенным исключительно для международ​ных перевозок грузов и пассажиров. В действительности междунаро​дные перевозки обслуживают национальные перевозчики различных стран, использующие для этого свой подвижной состав (морские и речные суда, самолеты, вагоны, автомобили), а также транспорт​ные сети (железнодорожный, автомобильный, речной, воздушный) и транспортные узлы (морские, речные порты, аэропорты, железнодорожные станции и автостанции, грузовые  пассажирские  терминалы), относящиеся к транспортным системам разных стран.

5.2
Основные условия поставок товаров в договорах купли-продажи

 Отношения между продавцом и покупателем в международной тор​говле регулируются договорами купли-продажи, в которых значитель​ное место отводится транспортным вопросам. В них четко регламен​тируются обязанности сторон по обеспечению транспортировки  това​ров на различных этапах его продвижения от склада поставщика до склада получателя, предусматривается порядок распределения между продавцом и покупателем и других сопутствующих расходов и  опре​деляются условия перехода от продавца на покупателя риска случай​ной гибели или повреждения товара в пути следования.

Договор купли-продажи регулирует отношения между продавцом и покупателем и не относится к их взаимоотношениям с перевозчика​ми. Круг отношений продавцов и покупателей с перевозчиками уста​навливается заключенными ими договорами перевозки.

Международная торговая практика выработала различные типы базисных условий поставки товаров, так или иначе учитывающих тран​спортный фактор во внешнеторговой цене. В течение многих лет сис​тематизацией базисных условий договоров купли-продажи занимается Международная торговая палата (МТП). Последнее издание МТП правил по толкованию вышло в 1990 году под названием «Инкотермс 1990». Международные правила "Инкотермс" используются коммерсантами всех стран мира при заключении договоров купли-продажи.

Основные типы базисных условий  давно вошли в международную торговую практику под общепринятыми названиями, приведенными ни​же.

1. "Франко-предприятие" означает, что единственной обязанно​стью продавца является  предъявление покупателю товара непосредст​венно на своем складе (то есть на заводе, фабрике, шахте, планта​ции и тому подобное). Если в контракте не оговорено иное, прода​вец не обязан обеспечивать погрузку товара на транспортное средст​во, предоставленное покупателем, покупатель несет все расходы  и риски, связанные с доставкой товара от склада продавца до пункта назначения. Таким образом, при этом условии поставки на продавца возлагаются минимальные обязанности по доставке проданного това​ра.

2.Свободен у борта судна (ФАС).

3. Свободен на борту судна (ФОБ).

4. Стоимость и фрахт.

5.3
Сущность и виды международных транспортных операций.

Процесс доставки товаров в международной торговле включает, прежде всего, его перевозку от внутреннего пункта производства. А до пограничного пункта (порта) Б страны-продавца; далее международную транспортную или морскую перевозку от пункта. Б до пограничного пункта (порта) В страны-покупателя (если страны-партнеры не имеют общей сухопутной границы); и наконец, транспортировку от пункта. В до внутреннего пункта потребления товара Г. 

          граница                                                       граница

 А                            Б                                     В                                     Г


Территория страны       Международный транзит,         Территория страны

  продавца                  или морской участок                     Покупателя

Под транспортными операциями в их непосредственном значении понимается обеспечение перевозки груза на участках А-Б, Б-В,  и В-Г. Транспортные операции осуществляются по договору грузовла​дельцев с перевозчиками соответствующих видов транспорта общего пользования. К транспорту общего пользования относятся перевоз​ные средства и постоянные устройства, принадлежащие транспортным организациям и предоставляемые по договорам грузовладельцам.

Транспортные операции считаются международными, если   они связаны с перемещением внешнеторговых грузов на внешних относи​тельно страны-продавца и страны-покупателя участках маршрута пе​ревозки (Б-В). Правоотношения, возникающие между международными отпра​вителями и получателями грузов друг с другом и с перевозчиками в таких транспортных операциях имеют международный характер.

Осуществляя международные транспортные операции, перевозчи​ки оказывают грузовладельцам транспортные услуги, которые явля​ются специфическим товаром международной торговли.

Международные транспортные услуги продаются и покупаются на международных транспортных рынках. Цены транспортных услуг и дру​гие условия их предоставления перевозчиками в одних случаях оп​ределяются в результате переговоров между сторонами, в других устанавливаются самими перевозчиками.                                                                                                                                                                          

К международным транспортным операциям относятся также  и перевозки пассажиров в сообщениях между различными государства​ми. Услуги по доставке пассажиров в международных сообщениях про​даются и покупаются на соответствующих транспортных рынках. Важ​ную роль при этом играют туристические агентства и другие подобные организации, имеющие тесные связи с предприятиями в воздушного, мор​ского, речного, автомобильного и железнодорожного транспорта. Таким образом, услуги по перевозкам грузов и пассажиров являются предметом купли-продажи на различных международных транспортных рынках. Страны, участвующие в международных экономичес​ких связях, продавая и покупая через свои грузовладельческие, туристические, транспортные и другие организации транспортные услуги, осуществляют их экспорт и импорт.

5.4
Конвенции и соглашения о международных перевозках

Используемые в международных перевозках грузов и пассажиров перевозочные средства, транспортные сети и терминальные комплексы отличаются большой капиталоемкостью своих объектов и во многих случаях низкой фондоотдачей (капиталоотдачей). Ввиду этого транс​портный бизнес относится к разряду наиболее рискованных для част​ного капитала.

Государства, заинтересованные в расширении деятельности сво​их национальных транспортных предприятий в международных сообще​ниях, всегда стремились к международному сотрудничеству. Цель такого сотрудничества - выработка единообразных (унифицированных) условий перевозок грузов и пассажиров, а также согласования юри​дических норм, относящихся к режиму нахождения перевозочных сред​ств и обслуживающего их персонала в пределах юрисдикции договари​вающихся сторон, и по многим другим вопросам. В результате  этих усилий на межгосударственном уровне заключено значительное число международных соглашений по отдельным видам транспорта, получив​ших название транспортных конвенций. В отдельных случаях много​сторонние соглашения о международных перевозках заключены  на уровне транспортных предприятий разных стран.

Большинство международных транспортных конвенций содержат положения, касающиеся договора перевозки грузов или пассажиров в соответствующих международных сообщениях. Согласно договору одна сторона - транспортная организация (перевозчик) принимает на себя обязательство доставить груз или пассажира в обусловленный  пункт назначения, а другая сторона - грузовладелец (пассажир) обязуется уплатить перевозчику провозную плату. Остальные условия договора перевозки дополняют, конкретизируют и расшифровыва​ют указанные выше обязательства.

Транспортные конвенции определяют основные реквизиты, а в ряде случаев и форму транспортных документов, которые должны при​меняться в международных перевозках.

Наиболее распространены два типа транспортных документов:

· Накладная (для железнодорожных, воздушных и автомобильных сообще​ний);

· и коносамент (для морских и речных сообщений).

Международные морские сообщения. Основным международным сог​лашением, определяющим взаимоотношения участников договора  морс​кой перевозки и правовой статус коносамента, является Брюссельс​кая конвенция об унификации некоторых правил о коносаменте 1924 года (Гаагские правила). Брюссельским протоколом 1966 года в эту конвенцию были внесены некоторые изменения. В настоящее время в Брюссельской конвенции участвуют более 70-ти государств. Главное внимание в Гаагских правилах уделено вопросу об ответственности морского перевозчика за груз.

В 1978 году была принята Конвенция ООН о морской перевозке грузов, известная под названием Гамбургские правила. Эта конвен​ция вступила в силу в 1992 году. В нее вошли в основном развива​ющиеся страны. Однако среди ее участников в настоящее время нет крупных морских держав.

Морские перевозки пассажиров и багажа регулируются Афинской конвенцией о перевозке морем пассажиров и их багажа 1994 года. Участницей этой конвенции является Россия.

Международные речные сообщения. Вопросы, связанные с орга​низацией международных перевозок по реке Дунай, регулируются Братиславскими соглашениями, заключенными речными пароходствами при дунайских стран. Участниками первого соглашения об общих усло​виях перевозки грузов по реке Дунай 1955 года явились пароходст​ва НРБ, ВНР, СРР, СССР и ЧССР. В 1966 году к этому соглашению присоединились речные пароходства СФРЮ, а в 1968 году - пароход​ства Австрии и ФРГ. В 1978 году эти речные пароходства заключили международное соглашение об общих условиях перевозки контейнеров по реке Дунай. В 1979 году те же пароходства заключили соглашение о международных грузовых тарифах. В настоящее время пересматрива​ется вопрос об участниках этих соглашений.

Международные воздушные сообщения. К числу международных соглашений по воздушному транспорту относится Конвенция для уни​фикации некоторых правил, касающихся международных воздушных пе​ревозок, подписанная к Варшаве в 1929 году и дополненная в пос​ледующем протоколами: Гаагским 1995 г., Гватемальским 1971 г., Монреальским - 1975 г. В ней участвует большинство стран мира, в том числе Россия.

Варшавская конвенция применяется в регулярных воздушных сообщениях. Правовой основой договора о воздушной перевозке в нерегулярных (чартерных) сообщениях является положение Гвадалахарской конвенции об унификации некоторых правил, касающихся международных воздушных перевозок 1961 года.

Международные железнодорожные сообщения. Наиболее универ​сальными многосторонними соглашениями о международных железно​дорожных сообщениях являются Бернские конвенции о перевозках грузов (сокращенно МГК) и о перевозках пассажиров (МПК), перво​начально заключенные в конце прошлого века между несколькими европейскими странами. В последствии они многократно пересмат​ривались. В настоящее время действует единая Конвенция о между​народных железнодорожных перевозках в редакции 1980 года (КОТИФ), содержащая объединенный текст Бернских конвенций. Участниками Бернских  конвенций являются большинство европейских и ряд азиа​тских и африканских стран. Российская Федерация не входит в их число.

Международные автомобильные сообщения. Этот вид сообщения регулируется Конвенцией о договоре международной перевозки гру​зов автомобильным транспортом (КДПГ) и Европейским соглашением о международных автомобильных перевозках опасных грузов (ДОПОГ), вступившими в силу соответственно в 1961 и 1968 годах. Участниками этих соглашений является большинство европейских стран (Россия участвует в КДПГ, но не участвует в ДОПОГ).

В целях упрощения таможенных процедур в международных авто​мобильных сообщениях европейских стран в 1959 году была заключе​на таможенная конвенция о международной перевозке грузов с при​менением книжки МДП (Конвенция МДП). В 1975 году была принята ее новая редакция. Участниками Конвенции МДП являются большин​ство европейских стран, в том числе и Российская Федерация.

Международные смешанные сообщения. В 70-х годах в рамках нескольких международных организаций проводилась разработка проекта соглашения о договоре прямой смешанной перевозки.   В результате этого в 1980 году была принята Конвенция ООН о меж​дународных смешанных перевозках грузов.

В действительности число таких конвенций и соглашений значительно больше. Кроме того, вопросы правового регулирования перевозок являются содержанием многих двусторонних соглашений, заключенных на межгосударственном уровне или между транспортными предприятиями других стран. Наконец, эти вопросы зачастую регламентированы внутренним транспортным законодательством отдельных стран. Но и отсутствие международного регулирования пере​возок грузов и пассажиров не препятствует перевозчикам и грузовладельцам (пассажирам) вступать в отношения по поводу междуна​родной перевозки.

Резюме

1. В осуществлении МЭО важная роль отводится транспорту. Различают международные перевозки грузов и перевозки пассажи​ров. Перевозки грузов осуществляются в основном морским или воздушным транспортом.

2. Отношения между продавцом и покупателем в международ​ной торговле регулируются договорами, в которых немаловажное значение имеет транспортный вопрос. Систематизацией базисных условий поставки товаров, учитывающих транспортный фактор при формировании мировой цены, занимается Международная Торговая Палата (МТП), издавшая в 1990 году международные правила "Ин​котермс".

3. Транспортный бизнес является наиболее рискованным для частных капиталовложений в силу низкой фондоотдачи. Государс​тва стремятся к сотрудничеству с целью выработки унифицирован​ных условий перевозки грузов и пассажиров, в результате чего заключаются международные соглашения, получившие названия Меж​дународных транспортных конвенций по отдельным видам транспор​та. Они содержат положения, определяют реквизиты, форму транс​портных документов.

Тестовые вопросы для самоконтроля знаний

1. Какой вид транспорта обеспечивает перевозки более 60% международной торговли:

a) морской

b) железнодорожный

c) речной

d) воздушный

e) автомобильный

2. Серьезным конкурентом морскому транспорту в межконти​нентальных перевозках грузов стал:

a) железнодорожный транспорт

b) воздушный транспорт

c) трубопроводные системы

d) автотранспорт

e) речной транспорт

3. Спад объема внешнеторговых грузопотоков в конце 80-х годов связан:

a) с сокращением объема мировой торговли сельскохозяй​ственной продукцией

b) с сокращением объема перевозок пассажиров

c) с сокращением объема мировой торговли сырьем и энер​гоносителями

d) с возрастанием производства наукоемкой продукции

e) с сокращением объема мировой торговли продовольст​вием

4. Перевозные средства и постоянные устройства, принад​лежащие транспортным организациям и предоставленные по

договорам грузовладельцам относятся к транспорту:

a) временного пользования

b) постоянного пользования

c) краткосрочного пользования

d) общего пользования

e) длительного пользования 

5. Если перевозка оформлена одним транспортным  докумен-

том, покрывающим все участвующие в ней виды транспорта,

она называется:

a) прямой перевозкой

b) прямой смешанной перевозкой

c) комбинированной перевозкой

d) простой перевозкой

e) смешанной перевозкой

6. Какое базисное условие поставки возлагает максимум обязательств для продавца:

a) " франко-предприятие"

b) " поставка с уплатой пошлины"

c) " франко-судно"

d) " франко-причал"

e) " франко-граница" 

7. Основным международным соглашением, определяющим взаимоотношения участников договора морской перевозки является:

a) Бернская конвенция

b) Братиславские соглашения

c) Варшавская конвенция

d) Брюссельская конвенция

e) Гамбургские правила
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Резюме.
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6.1
Мировой рынок услуг. Предпосылки и условия формирования

Наряду с мировыми рынками товаров, капиталов, рабочей си​лы существует и взаимодействует с ними мировой рынок услуг. Обращающиеся на этом рынке услуги разнообразны и разнородны и потому распадаются в свою очередь, на отдельные более узкие рынки: лицензий и ''ноу-хау», инженерно-консультационных услуг, объ​ектов капитального строительства, транспортных услуг и другие.

Международная торговля услугами стала развиваться позже международной торговли товарами, но имеет также солидный стаж. Первыми крупными экспортерами услуг были финикийцы, еще 3,5 тыс. лет назад они регулярно занимались фрахтом товаров для торговцев из других стран. Родоначальниками международного туризма были древние греки: 2,5 тыс. лет назад и философ Пифагор, и историк Геродот путешествовали по другим странам с познавательной целью.

В основе мирового рынка услуг лежит огромная и быстрорас​тущая часть мирового хозяйства - сфера услуг. Под сферой услуг объединяются различные виды трудовой деятельности, где   труд производит потребительную стоимость, которая преимущественно не принимает овеществленной формы (хотя ряд услуг приобретает ее в виде программ для ЭВМ, кинолент, различной документации и др.).

В конце 5О-х годов доля всех видов услуг в ВВП стран Запада достигала 55%, а в 90-е годы она была близка к 70%. В развивающихся странах она возросла с 45% до 55%. Одновременно увеличи​вается доля занятых в сфере услуг: в США около 80%, в России - около 45%.

Быстрый рост сферы услуг во второй половине XX хека проис​ходит прежде всего потому, что во многих странах мира достигну​та:

1) высокая степень зрелости экономики;

          2) высокий уровень жизни населения. 

Практика индустриально развитых стран показывает, что по мере усложнения производства и насыщения рынка товарами спрос растет прежде всего на услуги. Немаловажной причиной является и ускорившийся в условиях НТР процесс разделения труда, ведущий к образованию новых видов деятельности, и прежде всего в сфере услуг.

С выделением из материального производства все новых видов услуг и роста производства традиционных услуг увеличивается чис​ло специализирующихся в данной области компаний и организаций. Этому помогает информатика, дающая производителям услуг возмож​ность расширять географию своей деятельности, опираясь на совре​менные средства связи и вычислительной техники. Услугами с це​лью их продажи все шире занимаются также компании и организации сферы материального производства, примером могут быть произво​дители ЭВМ, продающие не только свои компьютеры, но также прог​раммное обеспечение и вычислительные услуги. В результате услу​ги во все возрастающей степени поступают на рынок, в том числе и внешний.

6.2
Специфические черты международной торговли услугами

Международная торговля услугами имеет ряд особенностей по сравнению с традиционной торговлей товарами.

Во-первых, услуги, в отличие от товаров, производятся и потребляются в основном одновременно и не подлежат хранению. Поэтому большинство видов услуг базируется на прямых контактах между производителями и потребителями. В международной торговле многие операции основываются на торговом посредничестве и воз​можности хранить товары. Международная торговля услугами требует большего присутствия за рубежом непосредственных производителей услуг или же присутствия иностранных потребителей в стране производства услуг. Вместе с тем информатика все больше позволяет осуществлять куплю-продажу услуг на расстоянии.

Во-вторых, международная торговля услугами тесно взаимосвязана с  торговлей товарами и оказывает на нее  все возрастающее воздействие. Для поставок за рубеж товаров привлекается все бо​льше услуг, начиная с анализа рынков и кончая транспортировкой товаров. Особенно велико воздействие услуг на торговлю наукоемкими товарами, требующими больших объемов технического обслуживания, информационных и различных. От качества и количества услуг, привлекаемых для их производства, продажи и реализации (во многих случаях и для послепродажного обслуживания) во многом зависит успех товаров на внешнем рынке.

Международная торговля услугами тесно взаимодействует с международным движением капиталов и движением рабочей силы, которые вообще невозможны без банковских, информационных, транспортных и других услуг.  В то же время рост мировых рынков това​ров, капиталов, рабочей силы стимулирует увеличение мирового ры​нка услуг.

В-третьих, сфера услуг обычно больше защищается государством от иностранной конкуренции, чем сфера материального производства. Более того, транспорт и связь, финансовые и страховые услуги, наука, образование, здравоохранение во многих странах находятся в полной или частичной собственности государства или же жестко контролируются им. Общественность и правительства многих стран считают, что импорт услуг в значительных масштабах представляет собой угрозу для их благосостояния, суверенитета и  безопасности. Поэтому перед  международной торговлей услугами больше барьеров, чем перед торговлей товарами

В-четвертых, не все виды услуг в отличие от товаров пригодны для широкого вовлечения в международный хозяйственный оборот.. В первую очередь, это относится к некоторым видам услуг, поступающих преимущественно в личное потребление. Вряд ли можно надеяться на заметный рост международной торговли такими видами услуг, как коммунальные и бытовые, хотя у других видов потребительских услуг перспективы лучше. Так, успехи здравоох​ранения и образования в ряде стран все больше привлекают туда иностранцев для лечения и учебы. Высокий уровень развития куль​туры и искусства страны увеличивает ее доходы от гастролей   и проката фильмов за рубежом, а быстрое развитие туризма все ши​ре привлекает к обслуживанию иностранцев розничную торговлю, общественное питание, гостиничное хозяйство, музеи и другие предприятия культуры.

Однако и сейчас, и в перспективе доминирующее положение в международной торговле занимают и будут занимать услуги, связанные в основном с обслуживанием трудовой деятельности.

6.3
Динамика, структура и географические направления международной торговли услугами 

Для вывоза услуг характерен неравномерный рост: быстрый в 70-е годы и замедленный в 80-е годы. Это связано со снижением темпов роста мировой экономики в 80-е годы.

Соотношение между экспортом услуг и товаров, в рассматриваемый период (1971 по 1991 годы) равное примерно 1:4, следует считать заниженным. Это происходит потому, что многие виды услуг, поступающие в международный оборот, или отражаются  в статистике торговли услугами не полностью, или включаются в экспорт и импорт товаров.

По мнению экспертов ЮНКТАД, это относится прежде всего к информационным услугам и к послепродажному обслуживанию экспортированных наукоемких товаров. Недостаточно учитываются расхо​ды туристов, бизнесменов, студентов и дипломатов во время их пребывания на территории других стран. Не всегда инженерно-кон​сультационные и строительные услуги отделяются от поставок машин и оборудования. В результате фактический размер экспорта услуг, например, из США, по некоторым оценкам, почти в два раза выше официального.

Одной из важных проблем является классификация услуг и налаживание полнокровной информации об их производстве и торговле. Международная статистика предоставляет ограниченные све​дения о структуре мировой торговли услугами. МВФ разбивает эту торговлю только на четыре вида - фрахт, остальные транспортные услуги, туризм, прочие услуги.

За последние годы в экспорте услуг снизилась доля транс​порта (фрахт плюс остальные транспортные услуги) главным образом за счет фрахта. Переход промышленно развитых стран к энерго- и материалосберегающей модели развития ведет к тому, что торговля и, следовательно, перевозки нефти и различных сырьевых товаров растут медленнее, чем раньше. Сказалось и снижение доли транспортной составляемой в стоимости перевезенных грузов.

В последние годы повышается доля туризма. Растет удельный вес прочих услуг. В эту группу наряду с традиционными услугами (банковскими, страховыми, биржевыми, посредническими и другими)входят многочисленные современные виды услуг, связанные прежде всего с экспортом технологий, знаний и опыта. Они являются на​иболее динамичными как в группе "прочие услуги", так и во всем экспорте услуг. Например, доля современных  услуг в их общем вывозе из Франции увеличилась за 70-80-е годы о 1/12 до 1/5, из Англии - с 1/7 до 1/4.

Несмотря на снижение доли развитых стран в рыночной экономикой в международной торговле услугами, они остаются по-преж​нему основными экспортерами и импортерами всех видов услуг. На шесть ведущих западных стран приходится 1/2 мирового оборота услуг, то есть примерно столько же, сколько и в международной торговле товарами. Все большее значение приобретает производст​во услуг на зарубежных фирмах ТНК. Объем этих услуг в несколько раз превышает объем экспорта услуг из ведущих западных стран. Так, на них приходится 40-50% вывоза услуг из США.

Большинство видов услуг имеет специфический характер: не подлежат хранению, их производство и потребление не совпадают по времени. Это стимулирует западные компании использовать в качестве главного способа поставки услуг на мировой рынок производство услуг за рубежом. К этому их толкает и все более тесная связь между товарами и услугами, в силу чего экспорт то​варов требует все более развитой товаропроизводящей сети, состо​ящей преимущественно из услуг. В результате свыше 40% размещенных в мире прямых иностранных инвестиций вложено  сферу услуг в основном в оптовую и розничную торговлю, банковские услуги и страхование.

На мировом рынке услуг активно действуют как компании, специализирующиеся на производстве услуг, так и промышленные фирмы. Они предлагают все более широкие наборы разнообразных услуг. В результате различия между компаниями сферы услуг и сферы материального производства постепенно стираются.

Каковы основные причины растущей диверсификации услуг, оказываемых корпорациями? Современные средства связи и вычислительной техники (часто объединены в глобальные информационные сети, принадлежащие корпорациям) позволяют быть в курсе событий одновременно на рынках многих видов услуг. Предлагая целые пакеты услуг, компании получают возможность повысить свою конкурентоспособность, ослабить риски от совершаемых операций за счет их диверсификации. Многие ранее обособленные виды услуг имеют тенденцию к объединению. Например, банковские, страховые, биржевые и посреднические услуги сливаются в единый комплекс финансовых услуг. Диверсификация предоставляемых услуг также свойственна промышленным компаниям, удовлетворяющим потребности своих зарубежных филиалов собственными силами. Часть услуг эти фирмы экспортируют. 

Доля развивающихся стран в международной торговле услугами постоянно растет. Многие из них являются не только крупными импортерами, но и экспортерами услуг: Республика Корея – в области инженерно-консультационных и строительных услуг, Мексика – туристических, Сингапур – финансовых и т.д. Для некоторых развивающихся стран (в частности, малых островных государств) услуги составляют основную часть экспортных доходов.

В целом же позиции всей группы развивающихся стран в международной торговле остаются слабыми. Невысокий удельный вес в этой группе стран в мировой экономике в сочетании со слаборазвитой в основном сферой услуг препятствует заметному росту экспорта услуг, особенно современных. Большинство развивающихся государств имеют отрицательное сальдо в торговле услугами.

Развивающиеся государства, особенно НИС стремится к увеличению экспорта услуг на основе использования своих преимуществ, включая дешевую рабочую силу, удобство географического положения. Но этому препятствует конкуренция со стороны ТНК, создавших сеть по продаже услуг не только в промышленно развитых, но и в развивающихся странах. Некоторые развивающиеся государства сами стали вкладывать капитал за рубежом в сферу услуг, преимущественно в оптовую и розничную торговлю и финансовые услуги, но они осторожно относятся к инициативам по глобальной либерализации торговли, инвестиций и информации в сфере услуг.

Среди восточноевропейских стран успеха в экспорте услуг достигли не многие. У Югославии, например, соотношение между вывозом услуг и товаров составило 1:2. Однако доля восточноев​ропейских стран и республик бывшего СССР в мировом вывозе услуг невелика и составляет 4% (в экспорте товаров - примерно 8%). Диспропорции между удельным весом этих стран в мировой экономи​ке и их относительно слабым участием в мировом экспорте услуг еще больше, чем в экспорте товаров. Весьма невелики инвестиции этих стран в сферу услуг за рубежом. Проблема более активного участия большинства стран в МРТ распространяется и на сферу ус​луг.

Хотя Россия, Украина, Белоруссия, страны Прибалтики и дру​гие восточноевропейские страны обладают значительными резервами для развития туризма, экспорта транспортных услуг (транзит, морские перевозки) и ряда современных услуг - инженерно-консультационных и строительных, лицензий и ''ноу-хау", услуг в об​ласти образования и здравоохранения, культуры и других, нет на​дежды на быстрое развитие экспорта - банковских, фрахтовых, биржевых, посреднических и рекламных услуг. Использованию этих ресурсов часто мешает низкое качество предоставляемых услуг, объ​ясняемое как слабой материально-технической базой сферы услуг, так и недостатками хозяйственных механизмов. В ряде указанных стран слабо развиты целые отрасли сферы услуг.

Одновременно надо учитывать, что высокий уровень развития сферы услуг на Западе и немалые ограничения ни ввоз услуг в развивающихся странах препятствует быстрому расширению подобно​го экспорта из стран СНГ и восточноевропейских стран. Значительные резервы в этой области кроются в расширении за рубежом сети совместных обществ в сфере услуг, лизинге дорогостоящего обору​дования, в мобилизации экспортных ресурсов в области образования и здравоохранения.

Поскольку между странами Восточной Европы и странами СНГ сложились тесные связи, то весьма перспективно развитие их вза​имной торговли услугами. Для расширения взаимной торговли неко​торыми видами услуг, например инженерно-консультационными, не требуются значительные дополнительные капиталовложения, а нужны прежде всего организационные мероприятия.

6.4
Международное регулирование торговли услугами

Рост  международной торговли услугами усиливает потребность в международном регулировании этой торговли. Оно происходит в различных формах.

Существенную роль играют двусторонние соглашения, как отрас​левые (чаще всего по транспорту и связи) так и торгово-экономические, в которых рассматриваются отдельные аспекты торговли ус​лугами и капиталовложений в эту сферу.

Другой формой является многостороннее регулирование внутри интеграционных объединений в ЕС, например, сняты ограничения на взаимную торговлю товарами и услугами.

Важной формой является регулирование торговли услугами в рамках международных организаций. Подготовкой соглашений по этим вопросам занимаются специализированные межправительственные орга​низации (Организация международной гражданской авиации - ИКАО, Международная морская организации - ИМО, Всемирная туристическая организация - ВТО и другие), а также международные торгово-экономические организации широкого профиля (прежде всего ГАТТ, ОЭСР, ЮНКТАД).

Так, в области международных авиационных и морских перево​зок многие страны руководствуются рекомендациями ИКАО (унифици​рованными правилами полетов и эксплуатации воздушного транспор​та, аэродромов, аэронавигационных средств), конвенциями ЮНКТАД (о кодексе проведения линейных конференций, то есть картелей су​довладельцев о морской перевозке грузов и о международной сме​шанной перевозке грузов) и документами других организаций.

Международными торговыми услугами в той или иной степени занимаются более сорока международных организаций. Во многих из них идет начавшаяся в 60-е годы активная разработка основополагающих принципов и правил международной торговли услугами. В первую очередь это относится к ГАТТ, где главную роль традиционно играют западные страны. Проходящие с 1986 года переговоры в рамках ГАТТ по либерализации международной торговли охватывают, среди прочего, и услуги, прежде всего такие, как банковская деятельность, страхование, транспорт и связь. Предусматривается принятие принципа одинакового регулирования национальных и иностранных поставщиков услуг, а также мер для обеспечения доступа услуг развивающихся государств на рынки промышленно развитых стран.

6.5
Казахстан на мировом рынке услуг

После распада Советского Союза, при общем снижении темпов товарного производства, некоторые отрасли сферы услуг нашли се​бе путь для развития. Например: наука, культура, туризм, обра​зование. Но все же  рынок услуг СНГ развит слабо. Приходят в упа​док такие отрасли сферы услуг как здравоохранение, услуги, свя​занные с обслуживанием трудовой деятельности, часть услуг нахо​дящихся в собственности государств.

Экономисты связывают вялое развитие рынка услуг и экономи​ки в целом в регионе СНГ прежде всего с переходным периодом, в котором находятся эти государства, нестабильностью политической обстановки в этом регионе. Одной из причин неразвитости сферы услуг являются препятствия проникновению зарубежных инвестиций, а ведь на мировом рынке из всей суммы инвестиций 60% их прихо​дится на сферу услуг. Отражаются на развитии сферы услуг и пре​пятствия на пути проникновения иностранных компаний, занимающих​ся производством услуг.

Но, не смотря на все эти проблемы, в Казахстане появляются и успешно развиваются некоторые виды услуг, ранее неразвитые или слаборазвитые, это услуги, связанные с послепродажным обслужи​ванием наукоемких товаров, послепродажному обслуживанию иност​ранных товаров, оборудования, машин и так далее. В этом плане для Казахстана открываются новые перспективы. Изучая опыт инду​стриально развитых стран и особенно новых индустриальных стран, Республика Казахстан может достичь успехов в этом направлении. Казахстан уже сейчас получает прибыль на мировом рынке услуг. Например, гастроли творческих групп, ансамблей и оркестров по разным странам мира: США, Великобритания, ФРГ, Израиль, ОАЭ, Сирия, Иран, Южная Корея.

В последние годы в Республике Казахстан получила развитие такая сфера услуг как международный туризм. Однако с начала 90-х годов, международный туризм в огромной своей массе стано​вится "торговым туризмом", то есть, шопинг-туризмом, когда заграничные выезды диктуются необходимостью покупки товара для продажи.

 Образ туризма Казахстана нынешнего периода стоит дополнить нехваткой инвестиций, а главное, отсутствием средств на содер​жание туризма у тех ведомств, которые этим занимались ранее. Это способствовало  с одной стороны, постепенному упадку внутреннего туризма и массовому возникновению частных и акционерных туристических фирм - с другой. Причем последние, практически не располагая еще собственными туристическими базами, занимаются глав​ным образом посредничеством в оказании туристических услуг.

В настоящее время туристические фирмы предлагают более сорока туров: в Болгарию, Грецию, Израиль, Испанию, Италию, Ан​глию, Францию, ОАЭ, Германию, Турцию, США, Финляндию и другие страны.

К сожалению, поток иностранных туристов в Казахстан с не​давних пор сократился. А ведь нам есть что предложить. Казахс​танская природа привлекает любителей спортивной охоты, собира​телей минералов из многих стран мира. Природный оазис заворажи​вает иностранных гостей своими красотами. Через Центральный Ка​захстан пролегал в древности Великий Шелковый путь.

Однако для приема зарубежных гостей, для первоклассного обс​луживания туристов нужны гостиницы с сервисом высочайшего уров​ня, первоклассные рестораны.

Туризм - выгодный бизнес. Но чтобы сделать его таковым, нужно вкладывать большие деньги и труд. Только это привлечет в Казахстан поток туристов.

Резюме

1. Наряду с мировыми рынками товаров, капиталов, рабочей силы существует и мировой рынок услуг. Под сферой услуг объе​диняются различные виды трудовой деятельности, где труд произ​водит потребительную стоимость. Международная торговля услуга​ми существенно отличается от торговли товарами и имеет свои специфические черты.

2. В последние годы сохраняется тенденция, характерная для развития международной торговли услугами. В частности: снижается доля транспорта при повышении доли туризма и прочих услуг, основными экспортерами и импортерами остаются по-прежнему развитые страны.

3. Рост международной торговли услугами делает необходи​мым регулирование этой торговли. Оно происходит в различных формах: в дву- и многосторонней. Важной формой, тем не менее, является регулирование торговли услугами в рамках международ​ных соглашений.

4. Изучая опыт зарубежных стран, Казахстан добивается по​ложительных результатов в предоставлении международных услуг. Для него открываются большие перспективы. В последние годы в РК получает развитие такая форма услуг как международный ту​ризм.

Тестовые вопросы для самоконтроля знаний

1. Сфера, объединяющая различные виды трудовой деятель​ности, где труд производит потребительную стоимость, которая преимущественно не принимает общественной формы называется:

a) сфера товарного обращения

b) сфера услуг

c) сфера обращения капиталов

d) сфера обращения технологий

e) сфера материального производства

2. Быстрый рост сферы услуг наблюдается:

a) в 19 в.

b) в 20 в.

c) во второй половине 20 в.

d) в 18 в.

e) e)первой половине 20 века

3. Услуги в отличие от товаров:

a) создаются трудом

b) удовлетворяют потребности

c) имеют стоимость

d) производятся и потребляются в основном одновременно

e) предназначены для обмена

4. Международная торговля услугами стала развиваться:

a) в 17 в.

b) с древних времен

c) в 18 в.

d) в 19 в.

e) во второй половине 20 века

5. Причинами роста сферы услуг не являются:

a) высокий уровень зрелости экономики

b) высокий уровень жизни

c) развитие международного разделения труда

d) развитие транспортной сети

e) устойчивый экономический рост

6. Услуги не оказывают особого воздействия на торговлю:

a) наукоемких товаров

b) информационных услуг

c) транспортных

d) консультационных

e) товарами, требующими большого объема технического обслуживания

7. В последние годы в экспорте повышается доля:

a) " ноу-хау"

b) транспортных услуг

c) строительных услуг

d) туризма

e) консультационных услуг

Тема 7.   МЕЖДУНАРОДНАЯ ПЕРЕДАЧА ТЕХНОЛОГИЙ

7.1  Технология как товар.

7.2  Правовая охрана изобретений и ее учет в международном сотрудничестве.

7.3  Формы передачи технологии.

7.4  Стоимость и цена технологии.

Резюме

Задачи для самостоятельного решения.

Тестовые вопросы для самоконтроля знаний.

Рекомендуемая литература: 1, 2, 3, 4, 5, 22, 24, 32, 25

7.1
Технология как товар.

Под технологией в каждом конкретном случае понимается разное.

Объектами мирового рынка технологий являются результаты интеллектуальной деятельности в овеществленной (оборудование, агрегаты, инструменты, технологические линии и другое) и не овеществленной форме (различного рода техническая документация, знания, опыт и другое).

Субъектами мирового рынка технологий являются государства, университеты, фирмы, бесприбыльные организации, фонды и физические лица- ученые и специалисты. 

Сама по себе технология  не является товаром, она становится товаром, продуктом, который может быть продан лишь в определенных условиях. 

Путь, который проходит технология от идеи до рынка достаточно длителен. Технология становится товаром, когда осознана реальная возможность коммерциализации идеи, проведена экспертиза, проведен отсев, определены возможные сферы использования. Но даже в этом случае товар-технология должен иметь товарный вид, то есть удовлетворять стандартным требованиям к товару. 

В таком виде технология-товар может иметь вид патентов, производственного опыта, «ноу-хау», опытных или промышленных образцов оборудования, аппаратуры, другой  техники, а также технологии в узком понимании как способов производства, технологических (т том числе химических, биотехнологических и др.) процессов.

Приобретая товарный вид, технология становится товаром и может быть предметом передачи технологии. Существовавшее понятие «внедрение» неприменимо к рыночным условиям технологического обмена, ибо технология может быть товаром и без «внедрения». Например, патент, опытный или промышленный образец вполне могут иметь спрос и продаваться. Поэтому более приемлем для процесса коммерческого использования продуктов интеллектуального труда  применять термины «передача технологии» или «технологический обмен». 

Технология-товар проходит определенный жизненный цикл. На до рыночной фазе технология еще не является товаром, а лишь потенциально может стать товаром, но не может им не стать. К моменту своего выхода на рынок расходы на создание технологии быстро увеличиваются и данная стадия- выход на рынок является критической. Если рынок отвергает новый продукт (процесс), то все затраты становятся неоправданными.

Если внедрение на рынок будет усиленным, то спрос на технологию быстро возрастет, достигает некоторого максимума и затем начинает снижаться. Соответственно изменяется и ценовые параметры, а значит, прибыль.

7.2
Правовая охрана изобретений и ее учет в международном сотрудничестве.

В период рыночной жизни технологии быстро растут предложение, конкуренция и спрос. Появляется большое количество имитаторов, предлагающих аналогичный товар, но с другой  торговой маркой. Оградив интересы человека и фирмы-производителя, их приоритет призваны патент. Экономическое содержание патента состоит  в предоставлении государством на своей территории монопольного (исключительного) права изобретателю на пользование новшества в течение определенного  времени (как правило, в пределах 15-20 лет). Это монопольное право заключается в том, что в рамках указанного времени действия патента только патентовладелец может изготовлять, применять и продавать товары, воплощающиеся данное изобретение, или использовать определенные  методы и способы производства этой продукции.

Для надежной защиты своих прав на технологию  любой ее создатель стремиться запатентовать  ее в основных странах, - потенциальных конкурентах. На практике ведущие  фирмы-производители новой технологии одновременно патентуют свои новинки примерно в 25-ти возможных странах-конкурентах, т.е. в основных промышленно-развитых государствах.

Потребность в быстром  распространении передовых технологий среди большего числа предприятий определила необходимость многократного использования изобретения в течение  срока действия патента не только его владельцем, но и другими компаниями. Поэтому в мировой практике столь широко применяется такая форма передачи технологии, как лицензия, по которой владелец патента (лицензиар), сохраняя титул собственности на изобретение за собой, передает покупателю (лицензиату) право пользования изобретением. 

Исключительные монопольные права патентное законодательство предоставляет не только патентовладельцам, но и владельцам других видов промышленной собственности, таких, как товарные знаки, промышленные образцы, полезные модели  , фирменные наименования  и других. Что касается произведений искусства и литературы, то их защищает авторское право.

Титул промышленной собственности (патенты на изобретения и промышленные образцы, сертификаты о регистрации товарных знаков) вместе с авторскими правами образует систему интеллектуальной собственности.

Правовые системы различных стран предусматривают различные сроки охраны прав собственности на технологию- примерно от10 до 20 лет, в среднем 15. Этого срока оказывается более  чем достаточно для происхождения «жизненного цикла». Более того, в современных происходит быстрое сжатие сроков и разработки, и рыночной жизни технологии. Поэтому все без исключения собственники технологий заинтересованы в максимально  быстрой ее коммерциализации. 

Технологический разрыв, существующий между странами, находящимися на разных ступенях экономического развития, позволяет осуществлять международный технический обмен по «многоступенчатому» сценарию.

Так называемая высокая технология   обращается преимущественно между промышленно развитыми странами. Средняя и низкая технологии не имеют той ценности для промышленно развитых стран, что высокая  технология, т.е. не  могут быть для них товаром. Но для рынков НИС они могут быть «новой технологией». В последние десятилетия рынок НИС активно участвуют в технологическом обмене с промышленно развитыми странами. Поэтому промышленно развитые страны получают возможность растянуть во времени и в пространстве «жизненный цикл» технологии, увеличивая и получаемую прибыль.

При международной передаче технологии и реализации научно-технического сотрудничества возникают различные взаимоотношения между субъектами международных экономических отношений, в качестве которых в одном случае выступают отдельные физические и юридические лица отдельных стран, в других –государства, либо государства и международные организации. Важным нормативным, международным документом в этих отношениях является « Кодекс поведения в области передачи технологий», разрабатываемый Конференцией ООН по торговле и развитию – ЮНКТАД. Основная его цель – содействовать расширению международной передачи технологий на условиях равных возможностей для всех стран, независимо от уровня их социально-экономического развития. Кодекс носит рекомендательный характер.

7.3
Формы передачи технологии

Передача технологии может осуществляться по трем основным каналам:
а) внутрифирменный – заграничным филиалам ТНК (2/3 мировой торговли лицензиями приходится на внутрифирменный обмен);

б) межфирменный – по лицензионным, кооперационным, управленческим и другим долгосрочным соглашениям с иностранными фирмами;

с) внешнеторговый – вместе с экспортными поставками машин, оборудования и другой промышленной продукции.

В зависимости от того меняются ли денежные расчеты между продавцом и покупателем технологии, передача технологии может осуществляться на коммерческой и некоммерческой основе. 

К некоммерческим формам передачи технологии относятся научно-технические публикации, обмен результатами исследований через личные контакты и визиты на научно-исследовательские и промышленные предприятия, взаимное ознакомление с производственно-техническими достижениями и опытом по долгосрочным программам.

В некоммерческой форме осуществляется, в основном, передача непатентоспособной информации – фундаментальные НИОКР, деловые игры, научные открытия, не запатентованные изобретения.

Основными формами коммерческой передачи информации являются:

· продажа технологии в материализованном виде – станков, агрегатов, автоматического и электронного оборудования, технологических линий и др.;

· иностранные инвестиции и сопровождающие их строительство, реконструкция, модернизация предприятий, фирм, производств, если они сопровождаются притоком инвестиционных товаров, а также лизингом;

· продажа патентов;

· продажа лицензий на все виды запатентованной промышленной собственности, кроме товарных знаков, знаков обслуживания и т.д.;

· продажа лицензий на не запатентованные виды промышленной собственности – «ноу-хау», секретные производства, технологический опыт, сопроводительные к передаваемым оборудованию и технике документы, инструкции, чертежи, схемы, спецификации, технологические карты, а также обучение специалистов, консультативное сопровождение эксперта и др.;

· совместное проведение НИОКР, научно-производственная кооперация;

· инжиниринг.

Передача технологии в коммерческой форме оформляется или сопровождается лицензионным соглашением, в котором помимо запатентованной информации может фигурировать ряд других положений и требований, обязательных к исполнению сторонами.

Сущность лицензионного соглашения состоит в том, что лицензиар (владелец технологии) разрешает и фактически оказывает содействие лицензиату (лицу или организации, приобретающим технологию или сопутствующие права) в использовании запатентованного изобретения или технологии в виде ноу-хау, воздерживаясь при этом от применения санкции против того, кто использует эти объекты. Лицензиар, как правило, получает вознаграждение (или иную компенсацию) за использование технологии или предоставленные услуги.

При заключении лицензионного соглашения лицензиата интересуют три основных аспекта:

a) передача прав собственности по соответствующим технологиям, рассматриваемым в лицензии как объект купли-продажи (юридический аспект);

b) максимальная готовность предмета лицензии для коммерческого (в том числе производственного) использования, технологическая достаточность, полнота объекта купли-продажи (технологический аспект);

c) минимизация коммерческих и технических рисков, а также затрат средств и времени в связи с освоением лицензии (коммерческий аспект).

Различают три вида лицензионных соглашений:

· соглашение исключительной лицензии;

· соглашение простой (неисключительной) лицензии;

· соглашение полной  лицензии.

Исключительная лицензия – наиболее распространенная форма лицензионного соглашения в мировой практике, характерная для несерийных товаров. Она предоставляет лицензиату эксклюзивные права на использование изобретения или секрета производства в пределах, оговоренных в соглашении, и лицензиар уже не может предоставлять аналогичные по условиям лицензии другим фирмам. Это, однако, не лишает лицензиара права на самостоятельное использование предмета данной лицензии, а также на выдачу лицензии другим лицам (фирмам) на условиях, на противоречащих условиям первого соглашения. Чаще всего ограничивающие условия относятся к территории, в пределах которой лицензиат может использовать свои исключительные права.

При предоставлении исключительной лицензии лицензиар очень часто вносит в соглашения различного рода оговорки, ограничивающие права лицензиата. Такая лицензия называется ограниченной исключительной лицензией.

Соглашение простой (неисключительной) лицензии разрешает лицензиату на определенных условиях использовать изобретение или ноу-хау, оставляя при этом лицензиару право как самостоятельного использования, так и выдачи аналогичных по условиям лицензий другим заинтересованным покупателям. Большей частью это имеет место в сфере массового производства и широкого потребления, а производимая продукция не поддается точному учету (например, при производстве медикаментов, продуктов питания и т.п.).

Соглашение полной лицензии дает лицензиату полностью все права на использование изобретения (секретов производства) в течение срока действия договора. При этом сам лицензиар на это же время лишается права использования предмета лицензии. До​говор полной лицензии заключается обычно в тех случаях, когда лицензиар не располагает возможностями ни для самостоятельного использования изобретения, ни для проведения коммерческой рабо​ты по реализации изобретения на рынке другим потенциальным  покупателям.

7.4
Стоимость и цена технологии

При составлении соглашений по передаче технологии одним из главных вопросов является определение стоимости и цены тех​нологии и оценка экономических последствий продажи (покупки) лицензии.

В отличие от других товаров стоимость и цена технологии, как правило, не определяются расходами, связанными с ее созданием. Стоимость технологии зависит от величины дополнительной прибыли, которую можно получить вследствие ее реализации. Час​то в этом случае говорится о технологической ренте (по аналогии с земельной рентой).

Возможность получения технологической ренты обеспечивается технологической монополией, которой обладает ее собственник. 

Природа этой монополии двояка. Во-первых, она обуславлива​ется интеллектуальной природой технологии, и владелец техноло​гии, сохраняя свои знания в тайне, обеспечивает себе информаци​онную монополию. Во-вторых, информационная монополия подкрепля​ется юридической, которая обеспечивается правом интеллектуаль​ной собственности в виде патентной системы, авторского права и так далее. Технология, широко известная всем и незащищенная юридическими нормами, не обеспечивает ее владельцу технологичес​кой монополии, не может приносить технологической ренты, и не является вследствие этого товаром.

Продажа лицензий является внешнеторговой сделкой с наиболее высокой валютной эффективностью, позволяет получить значитель​ные средства при минимальных затратах материальных, финансовых и людских ресурсов и особенно рациональна в условиях ограниченных промышленных мощностей, невозможности удовлетворения спроса рынка путем поставки готовой продукции.

К факторам, влияющим на величину цены технологии, относятся:

1) расходы на НЙОКР (прямая пропорциональная зависимость);

2) новизна технологии - чем технология является более ста​рой, тем ниже ее цена;

3) величина издержек, связанных с передачей  технологии (прямая пропорциональная зависимость);

4) уровень прибыли, получаемой покупателем. Величина этого показателя находится в прямой зависимости от доли рынка, которая ему принадлежит.

Значительная доля соответствующих рынков,  где предполагается реализация передаваемой технологии, создает  ее покупателю условия для сильной позиции на переговорах с продав​цом и способствует понижению цены технологии;

5) статус покупателя технологии (государственный или част​ный). Государственные организации, как правило, имеют более си​льную позицию на переговорах, и поэтому платят более низкую цену за технологию;

6) географическое положение лицензиата, что также влияет на его позицию.

Нижнюю границу цены технологии определяет величина затрат на ее создание плюс средняя прибыль; верхняя граница цены тех​нологии определяется достаточно высокой долей от доходов поку​пателя лицензии. Из этого следует, что цена технологии может ко​лебаться в очень широких границах, и ее конкретная величина на​ходится в прямой зависимости от рыночной позиции продавца и по​купателя технологии.

Методика ценообразования лицензии основана на простом при​нципе - продавцу лицензии выплачивается часть прибыли покупате​ля, полученной от продажи лицензии. В зависимости от вида про​дукции, объемов ее производства (серийности) величина этой час​ти колеблется от 10 до 30% прибыли покупателя.

Стоимость лицензии тесно связана с формой платежа. При платежах с единицы произведенной по лицензии продукции (форма роялти) общие выплаты за срок действия лицензионного соглаше​ния бывают больше, чем при форме паушального платежа, когда общая стоимость лицензии выплачивается по частям, например, 20% при подписании соглашения, 30% - при подписании техничес​кой документации, 30% - при начале производства продукции, 20% - гарантийные платежи: они как правило разносятся на оставшийся срок действия лицензионного соглашения равными долями. Применя​ются и комбинированные формы лицензионных платежей, когда часть стоимости на первом этапе освоения производства лицензионной продукции выплачивается в паушальной форме, а с начала производства продукции оплата идет с единицы произведенной продукции (то есть в форме роялти). В этом случае важно предусмотреть в лицензионном соглашении ежегодные платежи, которые осуществляются покупателем, даже если он не использует лицензию и не вы​пускает по ней продукцию.

Стоимость лицензии можно рассчитать по следующей формуле:

            T
      Cp=  Σ  Vi  х  Zi  х  Pi

               I
где. Ср. - стоимость лицензии с оплатой в форме роялти (отчисления от стоимости произведенной по лицензии продукции, исходя из сложившихся в мировой практике ставок процентов);

Vi  - объем ожидаемого выпуска в i -ом году; 

Zi   - цена единицы продукции в i-ом году;

Pi   - размер роялти в i-ом году;

 Т - расчетный срок действия лицензионного соглашения.

Срок действия лицензионного соглашения, принятый в мировой торговле лицензиями не превышает 10 лет. В качестве расчетного срока действия соглашения рекомендуется: срок пять-семь лет для бесплатных лицензий, освоение которых не требует больших капи​таловложений и длительных сроков, а также патентные лицензии, объектом которых являются изделия с коротким сроком реального старения (например, изделия бытовой техники); или срок 7-10 лет для патентных лицензий, освоение которых связано со значитель​ными капитальными затратами, длительной поставкой оборудования (1-1,5 года) и общим периодом внедрения в производство свыше двух лет. 

Принятые в мировой практике принципы оплаты влияют на общую стоимость лицензии следующим образом. Общая суммарная стоимость лицензии будет тем меньше, чем скорее и больше покупатель начинает платить. Когда же платежи растянуты во времени по-разному: размер платежей за собственно технологию определя​ется, исходя из размеров предполагаемой прибыли, от ее коммер​ческой реализации, а все остальные платежи - на основании зат​рат на осуществление соответствующих работ. 

Наиболее известными формами платежа являются роялти и пау​шальный платеж. В целом платежи в форме роялти представляют со​бой большой риск для продавцов технологии, так как их величина зависит от коммерческого успеха, достигаемого владельцем техно​логии. В случае ее неудачной реализации продавец технологии мо​жет потерпеть существенные потери. И наоборот, в случае быстрого роста продаж его вознаграждение может превысить ожидаемую  сум​му. Вследствие  этого продавец технологии принимает такую фор​му возмещения только в том случае, если предполагает, что поку​патель может получить достаточно высокую прибыль. Во избежание потерь в случае снижения годового объема продаж ниже проектиру​емого владелец технологии может потребовать установления суммы минимальных гарантированных роялти, ниже которых годовая сумма роялти не может опускаться.

С другой стороны, покупателю такая форма платежа очень вы​годна, так как она предполагает рассрочку выплат во времени  и ее величина зависит от коммерческого успеха нового предприятия. Но если реализация новой технологии происходит успешно, величи​на выплат может существенно превысить первоначально определен​ную цену технологии.

При осуществлении паушального платежа его размер устанав​ливается заблаговременно в виде определенной суммы, которая выплачивается одной и более частями, как правило, при вступлении соглашения о передаче технологии в силу. Величина паушального платежа за технологию может быть рассчитана на основе ставки роялти, периода их выплаты и предполагаемых чистых продаж про​дукции, произведенной с помощью лицензии. Иногда по взаимной договоренности сторон соглашения по передаче технологии расчет ее цены производится на основании оценки затрат на создание данной технологии. Паушальная форма платежа применяется, как правило, при продаже патента, что представляет собой окончате​льную передачу прав промышленной собственности.

Другими видами платежей за технологию являются:

· перекрестное лицензирование, представляющее собой обмен лицензиями или патентами, которые предположительно являются эквивалентными;

· скрытые лицензионные платежи или их конвертация.

Существует ряд специальных платежей:

· Предварительный платеж;

· Платеж за частичное раскрытие технологической информации;

· Опционный платеж;

· Оплата инжиниринговых услуг;

· Оплата технической помощи;

· Консультационные платежи.

Резюме

1. Под технологией понимается разное. Для того чтобы стать товаром и выйти на мировой рынок, технология проходит длительный путь. Став товаром в виде патентов, ноу-хау и т.д.,

технология-товар проходит свой жизненный цикл.

2. Потребность в ограничении интересов фирмы-производите​ля от подделок определила необходимость в использовании патен​та (монопольного права изобретателя на пользование новшеством в течение определенного времени). Кроме того, в мировой прак​тике применяется такая форма передачи технологии как лицензия.

3. Передача технологии может осуществляться на коммерческой и некоммерческой основе. При составлении соглашений по передаче технологии одним из главных вопросов является опреде​ление стоимости и цены технологии, на которые влияют различные факторы. Наиболее известными формами платежа являются роялти и паушальный платеж.

Тестовые вопросы для самоконтроля  знаний

1. Величина роялти зависит в первую очередь от:

a) получаемой прибыли

b) реализации технологии

c) затрат на изготовление

d) спроса на технологию

e) предварительного платежа

2. Срок действия лицензионного соглашения, принятый в мировой торговле лицензиями не превышает:

a) 5 лет

b) 7 лет

c) 11 лет

d) 15 лет

e) 20 лет

3. Стоимость технологии зависит от:

a) расходов на ее создание

b) дополнительной прибыли, которую можно получить в следствии ее реализации

c) продолжительности ее использования

d) расходов по ее внедрению

e) средней прибыли

4. Средняя и низкая технология обращается преимущественно между:

a) развивающимися странами

b) НИС

c) промышленно-развитыми странами

d) Западной Европой

e) Странами "третьего мира"

5. Платеж, предназначенный для компенсации расходов про​давца, которые он несет еще до заключения контракта, называется:

a) роялти

b) предварительный платеж

c) опционный платеж

d) паушальный платеж

e) авизо

6. Платеж, осуществляемый с единицы произведенной по ли​цензии продукции, называется:

a) паушальный

b) роялти

c) акцепт

d) авизо

e) опционный платеж

7. Передача технологий в коммерческой форме оформляется или сопровождается:

a) лицензионным договором

b) платежным поручением

c) счет фактурой

d) накладной

e) товарно-транспортной накладной

Тема 8.   МЕЖДУНАРОДНАЯ МИГРАЦИЯ РАБОЧЕЙ СИЛЫ

8.1 Сущность миграции рабочей силы

8.2  Основные условия поставок товаров в договорах купли-продажи

8.3  Последствия миграции для стран экспортеров и импортеров рабочей силы.

8.4  Государственное регулирование трудовой миграции.

Резюме.

Задачи для самостоятельного решения.

Тестовые вопросы для самоконтроля знаний. 

Рекомендуемая литература: 1,2,3,5,18,22,29

8.1
Сущность миграции рабочей силы

Перемещение людей и целых народов в поисках лучших условий жизни и труда известны с древних времен. Первым массовым и целенаправленным завозом трудовых ресурсов в Новое время была доставка черных рабов на Американский континент. После запрещения торговли рабами второй крупнейшей волной миграции явилась эмиграция из Европы в станы Нового Света.

Во второй половине XX века массовая миграция населения стала одним из характерных явлений жизни мирового сообщества.

Миграция рабочей силы явление сложное, неоднозначное. Говоря о миграции, нужно прежде всего отметить, что далеко не все перемещения представителей одних стран в другие можно отнести к международной миграции. Определяющим моментом, позволяющим выделить миграцию из других перемещений лиц через границу, является мотивация. Приезд в другую страну может быть вызван необходимостью заключить сделку или провести переговоры (деловой туризм), участвовать в конференции и так далее (научный туризм), желанием отдохнуть (рекреационный туризм) или страхом оставаться на родине из-за преследований по политическим, религиозным или другим мотивам (политическая миграция).

При миграции рабочей силы определяющими мотивами являются заработать больше, чем на родине, и стремление найти лучшее применение своей квалификации. В этом случае международную миграцию рабочей силы принято определять как оплачиваемую профессиональную деятельность за границей.

Рабочая сила перемещается из стран с низким уровнем жизни в страны с более высоким. Этому способствуют и национальные различия в уровнях заработной платы. Существенным экономическим фактором, определяющим миграцию рабочей силы, является  наличие органической безработицы в некоторых странах, прежде все​го, слабо развитых. Важным фактором международной трудовой миг​рации является вывоз капитала, функционирование международных корпораций. Транснациональные корпорации способствуют соединению рабочей силы с капиталом, осуществляя либо движение рабочей силы к капиталу, либо перемещают свой капитал в трудоизбыточные ре​гионы.

Существенному развитию международной трудовой миграции спо​собствует развитие средств транспортной связи.

Разнонаправленные потоки трудовых ресурсов, пересекающих национальные границы, образуют международный рынок рабочей силы. Международный рынок труда объединяет национальные и региональ​ные рынки рабочей силы.

На начало 1995 года насчитывалось более 35 млн. трудящихся-мигрантов против 3,2 млн. в 1960 году. Если считать, что на каж​дого трудящегося-мигранта приходится 3 иждивенца, то численность мигрирующего населения в середине 90-х годов превышает 100 млн. человек.

Основу миграционных потоков составляют рабочие, в меньшей степени служащие.

8.2
Основные направления международной миграции рабочей силы.

Можно выделить пять направлений международной миграции рабочей силы:

1) миграция из развивающихся в промышленно развитые страны;

2) миграция в рамках промышленно развитых стран;

3) миграция рабочей силы между развивающимися странами;

4) миграция рабочей силы из бывших социалистических стран в промышленно развитые страны;

5) миграция научных работников, квалифицированных специа​листов из промышленно развитых в развивающиеся страны.

Для промышленно развитых стран иностранная рабочая сила из развивающихся стран означает обеспечение ряда отраслей, инфра​структурных служб необходимыми работниками, без которых невозможен нормальный производственный процесс, а иногда и просто нормальная повседневная жизнь. Например, во Франции эмигранты составляют 25% всех занятых в строительстве, 1/3 в автомобилест​роении. В Бельгии они составляют половину всех шахтеров, в Швейцарии - 40% строительных рабочих.

Второе направление связано в большей степени с не экономическими факторами, чем с экономическими. Однако и для промышленно развитых стран характерно такое явление как «утечка умов», например, из Европы в США. В последние годы растет миграция рабочей силы между развивающимися странами. Главным образом, это миграция между новыми индустриальными странами и странами Арабского Востока, странами-членами ОПЕК, с одной стороны и иными развивающимися странами – с другой. Эта миграция определялась, в основном, экономическими причинами: более высоким уровнем жизни, заработной платы в странах-импортерах рабочей силы. Кроме того, в азиатских НИС, богатых странах Персидского залива постоянно ощущалась нехватка в малоквалифицированной рабочей силе.

Существует миграция рабочей силы из промышленно развитых в развивающиеся страны. В основном, это сравнительно небольшой поток квалифицированных кадров из стран Европы и Северной Америки в развивающиеся страны. Причины этой миграции как экономические (достаточно высокие заработки у преподавателей учебных заведений, инженеров, инструкторов и других, например, в странах ОПЕК), так и житейские (узнать мир, попробовать себя и тому подобное).

Одно из направлений – миграция рабочей силы в рамках бывших социалистических стран, а также в СНГ. В свое время бывший СССР импортировал рабочую силу из Болгарии, Вьетнама, Северной Кореи, затем сюда добавились рабочие из Китая.

В середине 90-х годов активизировалась миграция рабочей силы в Россию из стран ближнего зарубежья: Украины, Белоруссии, Молдовы. Причины этой миграции чисто экономические – рабочие едут из этих стран на заработки.

Одна из главных причин использования иностранной рабочей силы из стран ближнего зарубежья в приграничных регионах – ее экономическая выгодность. Прежде всего – низкие транспортные расходы на доставку рабочей силы, а также отсутствие существенных затрат на размещение и обустройство в случае маятниковой миграции.

8.3
Последствия миграции для стран экспортеров и импортеров рабочей силы.

Миграция рабочей силы имеет большое значение в экономике как стран-экспортеров, так и стран-импортеров рабочей силы. Экспорт рабочей силы сопровождается как отрицательными, так и положительными моментами.

С одной стороны страна-экспортер лишается, как правило, наиболее активной и ценной части своей рабочей силы. Во многих случаях страну покидают наиболее квалифицированные работники (ученые, специалисты и т.д.), то есть происходит «утечка умов». Ущерб от этого процесса по некоторым оценкам достигает в среднем 10% национального дохода стран-экспортеров рабочей силы. Кроме того, постоянная ориентация страны на экспорт рабочей силы рождает внутри общества, а особенно молодого поколения, отсутствие веры в перспективы национальной экономики, а следовательно, приводит к снижению уровня инвестиций внутри страны. Отток за границу специалистов высокой квалификации чреват усилением позиций конкурентов в международной торговле товарами и услугами.

Вместе с тем, вывоз рабочей силы приносит государству и немалую экономическую выгоду.

Во-первых, экспорт рабочей силы рассматривается как важный источник поступления  СКВ в страну.

По данным МВФ, средняя норма прибыли при экспорте товаров составляет 20%, услуг – 50%, а от экспорта рабочей силы значительно выше. Расчеты зарубежных специалистов показывают, что роль частных переводов особенно велика для стран со среднем уровнем развития. Для этих стран экспорт рабочей силы представляет значительный источник валютного дохода, в отдельные годы превышающий поступления  по остальным видам внешнеэкономических связей.

Наиболее сильное влияние экспорт рабочей силы оказывает на экономику Пакистана. В последние годы выделилась «новая» группа лидеров. Крупные экспортеры, такие как Польша и Израиль, усилились валютные доходы Испании, Португалии и особенно Турции, появились в группе экспортеров и крупные развитые страны – Канада, Австрия, Италия. По данным на начало 90-х годов, около 40 стран мира имели в своих поступления из-за рубежа не менее 100 млн. долл. от мигрантов, а 10 стран более 1 млрд. долл. По данным МВФ, частные переводы, включаемые в доходную часть платежных балансов, на 90% состоят из поступлений от эмигрантов. 

Во-вторых, экспорт рабочей силы означает уменьшение давления избыточных трудовых ресурсов, и, соответственно, социального напряжения в стране.

В-третьих, бесплатное для страны-экспортера обучение рабочей силы новым профессиональным навыкам, знакомство с передовой организацией труда и др. 

Импорт рабочей силы производит многостороннее воздействие на экономику принимающих стран. С одной стороны, страны-импортеры получают безусловную выгоду от привлечения мигрантов в том случае, если речь идет об импорте высококвалифицированной рабочей силы. За счет «утечки умов» страны-импортеры не просто приобретают высококлассных специалистов, а экономят большие деньги на их начальном, среднем, а зачастую и высшем образовании.

Привлечение иностранной рабочей силы приводит к росту конкуренции на внутреннем рынке и, в определенной мере, стимулируют рост производительности труда и эффективности производства в стране.

Также необходимо отметить, что экономика целого ряда промышленно развитых стран (например, Канада, Австралия, Израиль, США, ЮАР и др.) были созданы за счет массового привлечения рабочей силы извне.

Но импорт рабочей силы имеет и негативные последствия. Так, дополнительная конкуренция на рынке труда ведет к росту безработицы. Например, в активно импортирующих рабочую силу Франции, Великобритании, скандинавских странах уровень безработицы превышает 10%, что во многом связано с притоком туда иностранных рабочих. Широкомасштабный импорт рабочей силы ведет к росту бремени налогоплательщиков. Массовую эмиграцию кроме того, всегда сопровождает рост социальной напряженности в обществе, конфликты на расовой, национальной или религиозной почве, рост преступности и других негативных явлений.

8.4
Государственное регулирование трудовой миграции

В странах-импортерах рабочей силы сложилась система госу​дарственных мер регулирования миграции. Она включает в себя законодательство о юридическом, политическом и профессиональном статусе, национальные службы иммиграции, а также межгосударст​венные соглашения.

Иммиграционная политика проводится непосредственно через национальные службы иммиграции, которые обычно создаются при министерствах труда, юстиции или внутренних дел.

Иммиграционные службы  стран осуществляют функции контро​ля за въездом в страну иммигрантов, выдают разрешения, согласо​ванные с заявками предпринимателей на въезд и работу, а также время пребывания.

Регулирование миграционных процессов начинается с органи​зации вербовки иностранных рабочих, осуществляемой на  основе межправительственных соглашений. Соглашения определяют  многие параметры, такие как количество вербуемых, возраст, пол, профес​сия, состояние здоровья и так далее.В качестве примера органи​зации системы регулирования найма можно привести бывшую ФРГ-где в систему входил Центральный пункт вербовки, 10 земельных, 210 местных бирж труда и более 500 филиалов.

Однако недостаточная эффективность в вербовке государствен​ными учреждениями и предпринимателями вызвали к жизни институт частных посредников.

Сильный посреднический институт сложился на Арабском Востоке, Индии. Вместе с тем частная вербовка при отсутствии эффективного контроля способствует росту нелегальной иммигра​ции. Некоторые государства (Катар, Кувейт) пошли на ужесточе​ние контроля за деятельностью организаций по вербовке иммигран​тов и ввели лицензирование данного  вида деятельности с после​дующими инспекциями всех имеющихся документов. По тайваньским законам  посредник, занимающийся набором нелегалов, может быть осужден на пять лет с уплатой штрафа 55 тыс. долларов. Ожесточаются меры  и по отношению к нелегалам. В Японии они подвергают​ся тюремному заключению до трех лет или штрафу в 300 тыс. йен.

Во многих странах регулирование миграционных потоков  осу​ществляется на основе межправительственных соглашений. Например, подписаны соглашения между Аргентиной и Чили, Германией и Югославией, Германией и Турцией и так далее. 

Однако не все страны являются сторонниками межправительственных соглашений. Например, Великобритания регулирует въезд на основе закона об эмиграции 1971 и 1988 годов и консульских соглашений стран ЕС о миграции рабочей силы в рамках сообщества.

Германия, Франция, страны Бенилюкса ратифицировали Шенгенский договор от 14 июня 1985 года. К нему недавно присоединилась и Италия. По договору координируется визовая политика для защиты страны от нелегальной иммиграции.

В целом же основным регулятором миграционных потоков является национальное государство.

На международном уровне по этой проблеме создано несколько организаций, основной из которых является Международная организация по миграции (МОМ). В рамках этой организации осуществляется разработка долгосрочных программ в области упорядочения миграционных потоков, оказания помощи в вопросах организации миграции, технического сотрудничества, предотвращения «утечки умов», реэмиграции, предоставления экспортных услуг и так далее.

Во многом благодаря деятельности МОТ смягчилась и ослабла дискриминация  трудящихся-мигрантов. Большинство государств мира в той или иной форме включили в свои законы положения, отвечающие духу конвенций МОТ. Таким образом, у иностранных трудящихся появилась юридическая база для отстаивания своих прав законным путем и борьбы с дискриминацией.

Резюме

1. Миграция рабочей силы известна издревле. Во второй по​ловине XX века миграция населения стала одним из характерных явлений мирового хозяйства. Существенно развитию международной трудовой миграции способствует развитие средств транспортной связи. Существуют различные направления международной миграции рабочей силы

2. Миграция рабочей силы имеет большое значение в экономике, как стран-экспортеров, так и стран-импортеров рабочей си​лы. И экспорт, и импорт рабочей силы сопровождается как отрица​тельными, так и положительными моментами.

3. В странах-импортерах рабочей силы сложилась система государственных мер регулирования миграции. Она включает в се​бя законодательство о юридическом, политическом и профессио​нальном статусе, национальные службы иммиграции, а также межго​сударственные соглашения. На международном уровне по регулиро​ванию международной миграции рабочей силы создано несколько организаций, основной из которых является Международная Орга​низация по миграции (МОМ).


Тестовые вопросы для самоконтроля знаний 

1. Массовая миграция населения стала одним из характер​ных явлений жизни мирового хозяйства:

a) на рубеже 19-20 вв.

b) в первой половине 20 в.

c) в начале 19 в.

d) во второй половине 20 в.

e) в конце 20 в.

2. Разнонаправленные потоки трудовых ресурсов, пересека​ющие национальные границы образуют:

a) мировой рынок

b) международные валютные отношения

c) международный рынок рабочей силы

d) международный рынок капиталов

e) международное научно-техническое сотрудничество

3. Основу миграционных потоков составляют:

a) служащие

b) интеллигенция

c) ученые

d) рабочие

e) студенты 

4. Для промышленно развитых стран иностранная рабочая сила из развивающихся стран означает:

a) увеличение населения

b) обеспечение ряда отраслей необходимыми работниками

c) рост безработицы

d) повышение уровня жизни

e) рост культурного уровня 

5. Негативными последствиями экспорта рабочей силы явля​ются:

a) поступление СКВ в страну

b) рост безработицы

c) "утечка умов", квалифицированной рабочей силы

d) рост конкуренции на внутреннем рынке

e) стимулирует рост производительности труда

6. Положительными последствиями импорта рабочей силы является:

a) рост безработицы

b) поступления СКВ в страну

c) рост бремени налогоплательщиков

d) рост социальной напряженности в обществе

e) конфликты на религиозной почве

7. Иммиграционная политика проводится непосредственно через:

a) министерство иностранных дел

b) национальные службы иммиграции

c) консульства

d) посольства

e) министерство внутренних дел

Тема 9.   МЕЖДУНАРОДНАЯ  МИГРАЦИЯ КАПИТАЛА

9.1
  Сущность вывоза капитала.

9.2  Причины вывоза капитала.

9.3  Основные формы вывоза капитала.

9.4 Современные особенности и тенденции в вывозе капитала.

9.5 Казахстан в международной миграции капитала.

Резюме.

Задачи для самостоятельного решения.

Тестовые вопросы для самоконтроля знаний.

Рекомендуемая литература: 6, 7, 12, 19, 22, 31

9.1
Сущность вывоза капитала

Важнейшей  отличительной чертой современного мирового  хо​зяйства и международных экономических отношений является вывоз капитала за рубеж. Международное движение капитала - это помещение и функционирование капитала за рубежом, прежде всего с це​лью его самовозрастания, хотя и не только для этого.

Вывоз капитала представляет собой процесс изъятия части капитала из национального оборота в данной стране и перемещение его в товарной или денежной форме в производственный процесс и обращение другой страны. Первоначально вывоз капитала был свойственен для небольшого числа промышленно развитых стран, осуще​ствлявших экспорт капитала на периферию мирового хозяйства. Раз​витие мирового хозяйства существенно раздвинуло рамки этого про​цесса: вывоз капитала становится функцией любой успешно, динами​чно развивающейся экономики. Капитал вывозят и ведущие промышленно развитые страны, и среднеразвитые страны, и развивающиеся страны, в особенности "новые индустриальные страны".

Темпы роста экспорта капитала опережают темпы роста ВВП и товарного экспорта. За четверть века (с середины 60-х годов) заграничные капиталовложения возросли в 4 раза, и в 80-е  годы мир вступил примерно с 450 млрд. долларов иностранных инвестиций. В 1992 году был достигнут рубеж в 2,2 трлн. долларов, то есть произошло их более чем четырехкратное увеличение. Только за один год теперь вывозится порядка 200 млрд. долларов (причем речь идет только о прямых инвестициях).

Предпосылкой вывоза капитала явилось образование относительного "избытка" капитала на национальных рынках. В результате в целях более прибыльного инвестирования он устремляется за гра​ницу. Вместе с тем, вывоз капитала стал возможным благодаря формированию мирового рынка как альтернативной сферы инвестирования. Это позволяет предпринимателю вкладывать деньги туда, где обеспечивается прибыль выше национальной средней. Это достигается за счет различий в уровнях издержек производства между странами.

9.2
Причины вывоза капитала

Важнейшими причинами вывоза капитала ради большей прибыли являются:

1) пере накопление капитала в стране, из которой он выво​зится;

2) несовпадение спроса на капитал и его предложение в раз​личных звеньях мирового хозяйства;

3) наличие возможности монополизации местного рынка;

4) наличие в странах, куда экспортируется капитал более дешевого сырья и рабочей силы;

5) стабильная политическая обстановка и,в целом, благопри​ятный инвестиционный климат.

Следует также различать факторы, способствующие вывозу ка​питала и стимулирующие его.

Активизирующим фактором вывоза капитала является растущая взаимосвязь и взаимоувязка национальных экономик. Интернациона​лизация производства оказывает огромное воздействие на междуна​родное движение капитала, способствуя его ускорению. Экспорт капитала, в особенности в форме прямых инвестиций, является главным фактором, способствующим превращению производства  в международное и созданию так называемой международной продук​ции. Международная продукция - это продукция, реализуемая на глобальном международном рынке.

Стимулирует вывоз капитала и экономическая политика промышленно развитых стран, направленная на привлечение значительных объемов капитала для поддержания темпов экономического роста, развития передовых отраслей промышленности, поддержания уровня занятости.

Вывозу капитала способствует экономическое поведение развивающихся стран, стремящихся с помощью привлечения иностран​ного капитала дать существенный импульс для своего экономичес​кого развития, вырваться из бедности.

Заметное влияние на вывоз капитала оказывают экономические факторы. Международные корпорации из-за ожесточающихся экологических норм переводят производство из промышленно развитых  в развивающиеся страны.

Важную роль играют международные финансовые организации, направляющие и регулирующие поток капиталов.

9.3
Основные формы вывоза капитала.

Формами вывоза капитала являются: прямые капиталовложения, портфельные инвестиции, а такие займы и кредиты.

Прямые капиталовложения представляют собой инвестиции  в функционирующий промышленный, банковский, торговый и другой ка​питал зарубежных стран, обеспечивающие инвестору контроль над предприятиями.

Прямые инвестиции составляют основу господства международ​ных корпораций на мировом рынке. Они обеспечивают им  либо пол​ное владение  зарубежными предприятиями, либо обладание такой частью акционерного капитала, которая обеспечивает фактический контроль со стороны инвестора. Как правило, это такие инвести​ции, при которых у иностранного инвестора находится не менее 25% акционерного капитала компании. Статистика США,ФРГ,  Японии прямыми инвестициями считает те, которые охватывают 10 и более процентов акционерного капитала и дают возможность контролиро​вать предприятие. Прямые и портфельные инвестиции выступают  в качестве разновидностей предпринимательского капитала,  который предназначен для вложения непосредственно в производство.

Портфельные инвестиции представляют собой капиталовложения в облигации или акции зарубежных компаний, которые однако, не​достаточны для установления непосредственного контроля над их деятельностью. Основная цель портфельных инвестиций - получение дохода, а не обеспечение прямого контроля над хозяйственной де​ятельностью объекта инвестирования. 

Важной формой вывоза капитала в настоящее время является ссудный капитал в виде международных займов и кредитов, пре​доставляемых как отдельными государствами, так и через банки, транснациональные и международные. Эти капиталовложения предпо​лагают размещение за рубежом валютных ресурсов на условиях воз​вратности, срочности и платности.

В последние десятилетия интернационализация производства, развитых международных форм обобществления приводят к развитию такой формы капитала как транснациональный капитал. Это озна​чает, что в мировом хозяйстве господствующую роль начинают иг​рать интернациональные промышленные и банковские корпорации. Их роль  определяется монополистическими позициями в производ​стве и на рынке как внутри "своей" страны, так и в мире.

Современной международной корпорацией является концерн или союз концернов из разных стран, которые господствуют в  од​ной или нескольких сферах мирового хозяйства. В настоящее время существует свыше 600 международных корпораций-гигантов с оборо​том свыше I млрд. долл. Они контролируют более трети промышлен​ного производства, более половины внешней торговли, около 80% всей разрабатываемой технологии.

Транснациональные корпорации (ТНК) - основные субъекты ми​рохозяйственных связей на современном этапе. Это крупнейшие компании, в основном моно национальные по составу ядра акционер​ного капитала головной (материнской) компании и характеру  кон​троля над деятельностью всей корпорации.

ТНК действуют в десятках стран, создавая там дочерние  и прочие общества, филиалы, опорные центры. Среди них "Дженерал-моторс", "ЭКССОН", "ИБМ”, "Сименс", Филлипс" и другие.  К ТНК относятся и концерны, тресты, которые являются международными не только по масштабам и характеру деятельности, но и по капи​талу и контролю над ним.

Особо следует выделить международные союзы картельного ти​па, а также консорциумы и пулы и тому подобное, создающиеся на производственной, научно-технической и коммерческой основе   и представляющие собой специальные объединения промышленных, бан​ковских и других концернов (наиболее известный международный картель ОПЕК).

В последние годы активно развиваются новые формы сотрудни​чества ТНК и других международных корпораций, как на основе сов​местной собственности, так и на не акционерных началах.  Среди новых форм можно назвать совместные научно-исследовательские программы, соглашения об обмене лицензиями, патентами и  так далее.

9.4
Современные особенности и тенденции в вывозе капитала

В начале 70-х годов процесс интернационализации рынков ка​питалов проявился в увеличении объемов перелива капитала между государствами рыночной экономики. Об этом свидетельствуют  об​щий рост прямых и портфельных инвестиций, увеличение объема долгосрочных и краткосрочных кредитов, рост масштабов операций на рынке евровалют и другое.

С территориально-географической точки зрения преобладающие потоки вывоза капитала осуществляются из промышленно  разви​тых стран. Происходит активная миграция капитала между самими промышленно развитыми странами.

Наиболее интенсивным регионом миграции капитала, в послевоенный период становится Западная Европа. Лидирующее положе​ние здесь по импорту капитала занимает Великобритания. Она фак​тически захватила львиную долю инвестиций, поступающих в Европу, как с Запада, так и с Востока. В Англии в конце 80-х  годов концентрировалось более 40% всех американских активов в странах ЕС и более 50% японских инвестиций. Ежегодно более 300 зарубеж​ных компаний расширяют инвестиции в английскую экономику.

Самыми крупными экспортерами на Европейском континенте остаются страны ЕС, Скандинавия и Швейцария. Их иностранные ин​вестиции до 1991 года составляли 634 млрд. долларов. Западная Европа направляла свои капиталы главным образом в Северную Аме​рику (в 1985-1990 - 123 млрд. долларов) и в Восточную Европу (141 млрд. долларов). В свою очередь США лидирует среди других промышленно развитых стран по объемам привлеченных инвестиций и вывезенного капитала. В 1994 году иностранные фирмы вложили в экономику США 60 млрд. долларов. Почти 1/3 внутренних потреб​ностей инвестиций США  покрывается за счет импорта капитала.

В мировой классификации крупнейшими "донорами" капитала в первой половине 90-х годов являлись Япония (53%), Швейцария, Тайвань. А наиболее крупными «заемщиками» - США (27%), Велико​британия, Мексика, Саудовская Аравия.

Какие же тенденции характерны для вывоза капитала в совре​менных условиях?

Во-первых, следует выделить растущее значение экспорта производительного капитала. Произошел отход от участия в пред​принимательской деятельности через портфельные инвестиции  к прямым инвестициям. Начиная с 50-х годов наблюдается последо​вательная переориентация прямых заграничных инвестиций с добы​вающей на обрабатывающую промышленность, а также в сферу  ус​луг, на которую сейчас приходится более 50% ежегодного  объема новых вложений.

Во-вторых, важной чертой 80-х и начала 90-х годов являет​ся активизация миграции капитала между развивающимися странами и, в особенности, между "новыми индустриальными странами" и ос​тальным развивающимся миром. По-прежнему активна на рынке капи​талов Организация стран-экспортеров нефти (ОПЕК). Так, инвести​ции частного сектора Кувейта за рубежом составляли в 1995 году 100 млрд. долларов. В свою очередь, государственные вложения достигают 30 млрд. долларов.

В-третьих, в 90-е годы в развивающиеся страны из промышленно развитых стран поступили рекордные объемы прямых инвестиций. В 1993 году объем прямых инвестиций в экономику развивающихся стран составил 65 млрд. долларов, в 1994 году - 74 млрд. долларов. Это в 2 раза больше уровня 1991 года. Основной поток инвестиций сконцентрирован в 10-15 развивающихся странах Азии и Латинской Америки.

В-четвертых, важная особенность современных процессов миг​рации капитала состоит в том, что капитал не навязывается стра​нам, а наоборот, проходит довольно жесткая конкурентная борьба за его привлечение. В особенности за привлечение капитала в тек​стильную и швейную промышленность развивающихся и бывших  соци​алистических стран.

В-пятых, увеличился поток иностранного капитала в страны Восточной Европы и СНГ. Основной поток идет в Венгрию, Польшу, Чехию.

В-шестых, одной из важнейших тенденций в процессе вывоза капитала в послевоенный период стало активное вмешательство го​сударства с регулирующими, контролирующими, стимулирующими функ​циями в этот процесс.

9.5
Казахстан в международной миграции капитала

Разработка государственной политики по привлечению и эффективному использованию иностранных инвестиций является сегодня одной из актуальнейших проблем республики Казахстан.

Существует множество позитивных факторов для притока иностранного капитала: богатые природные ресурсы, квалифицированная и дешевая рабочая сила, сформированная товарно-материальная база, постоянно совершенствующаяся правовая база, политическая стабильность и другие. Но, несмотря на такой благоприятный инвестиционный климат, в стране наблюдается инвестиционный кризис, означающий затяжной процесс крупномасштабного падения физических объемов инвестиций со всеми вытекающими экономическими и социальным последствиями. И именно поэтому Республике Казахстан необходимо выбрать четкую государственную политику по привлечению инвестиций, так как он, органично соединяясь с национальными условиями и ресурсами, создает высокий интегральный эффект  на основе применения более прогрессивных средств труда, повышения квалификации работников и улучшения использования производственных ресурсов.

Главными особенностями государственной инвестиционной политики в условиях перехода к рынку являются:

· Селективность и изобретательность;

· Мобилизация множества источников финансирования капитальных вложений;

· Маневренность;

· Максимальная возвратность.

Более полное использование всех рычагов экономического, правового, организационного воздействия на инвестиционную активность.

Основной целью политики привлечения иностранных инвестиций является преодоление экономической отсталости, обеспечение высокого качества жизни населения страны на основе использования зарубежных капиталов  в модернизации и структурных преобразованиях национальной экономики. Достижение данной стратегической цели в привлечении и использовании иностранных инвестиций, на наш взгляд, возможно при предпочтении деятельности тех инвесторов, которые обеспечат решение следующих задач:

· Развитие и повышение эффективности экспортного потенциала, преодоление его сырьевой направленности;

· Развитие импортозамещающих производств;

· Повышение научно-технического уровня производства на основе техники и технологии, методов менеджмента и маркетинга;

· Формирование полных и законченных технологических циклов с выпуском продукции высокой степени готовности к производственному и непроизводственному потреблению;

· Увеличение налоговых поступлений;

· Содействие развитию отсталых и экономически неблагополучных районов;

· Создание новых рабочих мест;

· Обучение, повышение квалификации работников.

Их реализация требует формирования приоритетных направлений распределения иностранных инвестиций с учетом отраслевой и региональной принадлежности проектов. К отраслевым приоритетам можно отнести:

· Топливно-энергетический комплекс;

· Металлургический комплекс;

· Насыщение внутреннего рынка товарами народного потребления;

· Транспорт и связь.

Стратегия в области привлечения иностранных инвестиций должна быть тесно связана с общей структурно-инвестиционной и финансово-кредитной и другими политиками, в частности, торговой, которая бы учитывала реальные потребности народного хозяйства.

Участие иностранного капитала в стране-реципиенте возможно как путем прямого инвестирования, так и посредством кредитования. Наиболее предпочтительной формой для Казахстана являются прямые иностранные инвестиции, так как они не предполагают полный возврат вложенных средств и не ведут к образованию и росту внешней задолженности и, следовательно, не влияют прямолинейно на увеличение отрицательного сальдо платежного баланса страны.

Обязательным элементом государственной инвестиционной политики является обеспечение национальных гарантий иностранному капиталу. Так, согласно Законам РК, иностранные инвестиции не могут быть национализированы, экспроприированы, за исключением тех случаев, когда данное осуществляется в общественных интересах с соблюдением и выплатой эффективной компенса​ции. Зарубежные инвесторы также защищены от изменений в законо​дательстве.

Для достижения целей и задач инвестиционной политики в Республике создан действенный механизм государственного регули​рования процесса привлечения инвестиций, включающий организационную структуру управления и широкий арсенал правовых и эконо​мических средств, используемых специалистами этой структуры.

Резюме

1. Международное движение капитала - это помещение и функционирование капитала за рубежом, прежде всего с целью его самовозрастания. Предпосылкой вывоза капитала явилось образо​вание относительного "избытка" капитала на национальных рынках.

2. Основу господства международных корпораций на мировом рынке составляют прямые инвестиции. Они обеспечивают им либо полное владение зарубежными предприятиями, либо обладание та​кой частью акционерного капитала, которая обеспечивает факти​ческий контроль со стороны инвестора.

3. Цель портфельных инвестиций - получение дохода, а не обеспечение прямого контроля над хозяйственной деятельностью объекта инвестирования. Они вкладываются в облигации или акции зарубежных компаний. Важной формой вывоза капитала в настоящее время являются ссудный капитал, займы и кредиты.

4. В последние десятилетия интернационализация производс​тва, развитие международных форм обобществления привели к раз​витию такой формы капитала как транснациональный капитал. ТНК действуют в десятках стран, создавая там дочерние общества, фирмы, опорные центры.

5. Для вывоза капитала в современных условиях характерны следующие тенденции: растущее значение экспорта производительного капитала; активизация миграции капитала между развивающи​мися странами, и в особенности, между новыми индустриальными странами и остальным развивающимся миром; рост прямых инвести​ций в развивающиеся страны из промышленно-развитых стран; ка​питал не навязывается странам, а наоборот идёт жёсткая конку​рентная борьба за его привлечение; увеличивается поток иностранного капитала в страны Восточной Европы и СНГ; активное вме​шательство государства с регулирующими, стимулирующими функци​ями в этот процесс.

Тестовые вопросы для самоконтроля знаний

1. Основной целью вывоза капитала является:

a) расширение рынков

b) помощь

c) получение прибыли

d) укрепление мощи государства

e) налаживание культурных отношений

2. Ссудный капитал как важная форма вывоза капитала предоставляется в виде:

a) передовых технологий

b) международных займов и кредитов

c) опытно-конструкторских разработок

d) пакетов документов

e) товаров

3. Развитие международных форм обобществления интернационализация производства привели к развитию:

a) производительного капитала

b) ссудного капитала

c) денежного капитала

d) транснационального капитала

e) монополистического капитала 

4. Что явилось основной предпосылкой вывоза капитала:

a) образование относительного "избытка" капитала на национальных рынках

b) политика государства, направленная на стимулирование экспорта капитала

c) освоение новых рынков сбыта

d) развитие крупного машинного производства

e) расширение экономических связей 

5. Что обеспечивает полный контроль со стороны инвесто​ра:

a) портфельные инвестиции

b) решение правительства

c) прямые инвестиции

d) межправительственные соглашения

e) международные договора

6. Основная цель портфельных инвестиций:

a) прямой контроль над деятельностью предприятия

b) получение дохода

c) приобретение опыта в производстве какой-либо продукции

d) передача новых технологий

e) оказание помощи 

7. Негативным фактором для притока иностранных инвести​ций в РК являются:

a) богатые природные ресурсы

b) квалифицированная и дешевая рабочая сила

c) недостаточно совершенная правовая база

d) сформированная материально-техническая база

e) е) политическая стабильность

Тема 10.  МЕЖДУНАРОДНЫЕ ВАЛЮТНЫЕ ОТНОШЕНИЯ

10.1  Понятие валютных отношений

10.2  Валютная система.

10.3  Основные элементы валютной системы.

10.4  Валютный рынок

Резюме.

Задачи для самостоятельного решения.

Тестовые вопросы для самоконтроля знаний.

Рекомендуемая литература: 7,8,13,20,21,25

10.1
Понятие валютных отношений

Международные валютные отношения - совокупность общественных отношений, складывающихся при функционировании валюты в мировом хозяйстве и обслуживающих взаимный обмен результатами отношений по​явились еще в античном мире - Древней Греции и Древнем Риме - в ви​де вексельного и меняльного дела. Дальнейшее развитие они получили на средневековых "вексельных ярмарках" в Лионе, Антверпене и других торговых центрах Западной Европы, где производились расчеты по переводным векселям (траттам). В эпоху феодализма и становления капита​листического способа производства стала развиваться система между​народных расчетов через банки.

На развитие международных валютных отношений влияют:

· рост производительных сил;

· создание мирового рынка;

· углубление международного разделения труда;

· формирование мировой системы хозяйства;

· интернационализация хозяйственных связей.

Международные валютные отношения опосредует международные эко​номические отношения (МЭО), которые относятся как к сфере матери​ального производства, то есть к первичным производственным отноше​ниям, так и к сфере распределения, обмена, потребления. Между ва​лютными отношениями и воспроизводством существует прямая и обратная связь. Их объективной основой является процесс общественного восп​роизводства, который порождает международный обмен товарами, капита​лами, услугами. Состояние валютных отношений зависит от развития экономики - национальной и мировой, политической обстановки, соот​ношения сил между странами и двух тенденций присущих международным отношениям - партнерства и противоречий.

Поскольку во внешнеэкономических связях, в том числе валютных, переплетаются политика и экономика, дипломатия и коммерция, промыш​ленное производство и торговля, валютные отношения занимают особое место в национальном и мировом хозяйстве. Включение мирового рынка в процессе кругооборота капитала означает превращение части денеж​ного капитала из национальных денег в иностранную валюту и наобо​рот. Это происходит при международных расчетных, валютных, кредит​ных и финансовых операциях.

Хотя валютные отношения вторичны по отношению к воспроизводс​тву, они обладают относительной самостоятельностью и оказывают на него обратное влияние. В условиях интернационализации хозяйственной жизни усиливается зависимость воспроизводства от внешних факторов - динамики мирового производства, зарубежного уровня науки и техни​ки, развития международной торговли, притока иностранных капиталов. Неустойчивость международных валютных отношений, валютные кризисы оказывают отрицательное влияние на процесс воспроизводства.

10.2
Валютная система.

Постепенно на основе интернационализации хозяйственных связей международные валютные отношения приобрели определенные формы орга​низации. Валютная система - форма организации и регулирования ва​лютных отношений, закрепленная национальным законодательством и межгосударственными соглашениями. Различаются национальная, миро​вая, международная (региональная) валютные системы.

Исторически вначале возникли национальные валютные системы, закрепленные национальным законодательством с учетом норм междуна​родного права. Национальная валютная система является составной частью денежной системы страны, хотя она относительно самостоятель​на и выходит за национальные границы. Ее особенности определяются степенью развития и состоянием экономики и внешнеэкономических свя​зей страны.

Национальная валютная система неразрывно связана с мировой ва​лютной системой. Мировая валютная система - это форма организации международных валютных отношений, закрепленная межгосударственными соглашениями. Мировая валютная система сложилась в середине Х1Х ве​ка. Характер функционирования и стабильность мировой валютной сис​темы зависят от степени соответствия ее принципов структуре мирово​го хозяйства, расстановке сил и интересам ведущих стран. При изме​нении данных условий возникает периодический кризис мировой валют​ной системы, которые завершаются ее крушением и созданием новой ва​лютной системы.

Хотя мировая валютная система преследует глобальные мирохо​зяйственные цели и имеет особый механизм функционирования и регули​рования, она тесно связана с национальными валютными системами. Эта связь осуществляется через национальные банки, обслуживающие внеш​неэкономическую деятельность, и проявляется в межгосударственном ва​лютном регулировании и координации валютной политики ведущих стран. Взаимная связь национальной и мировой валютных систем не означает их тождества, поскольку различны их задачи, условия функционирова​ния и регулирования, влияние на экономику отдельных стран и мирово​го хозяйства.

10.3
Основные элементы валютной системы.

Основными элементами мировой валютной системы являются:

· резервные валюты, международные счетные валютные единицы;

· условия взаимной конвертируемости валют;

· унифицированный режим валютных паритетов;

· регламентация режимов валютных курсов;

· международное регулирование валютных ограничений;

· международное регулирование международной валютной ликвид​ности;

· унификация правил использования международных кредитных средств обращения;

· унификация основных форм международных расчетов;

· режим мировых валютных рынков и рынков золота;

· международные организации, осуществляющие межгосударственное регулирование.

Основой национальной валютной системы является национальная валюта - установленная законом денежная единица данного государс​тва. Деньги, используемые в МЭО, становятся валютой. В международ​ных расчетах обычно используется иностранная валюта - денежная еди​ница других стран. С ней связано понятие девиза - любое платежное средство в иностранной валюте. Иностранная валюта является объектом купли-продажи на валютном рынке, используется в международных рас​четах, хранится на счетах в банках, но не является законным платеж​ным средством на территории данного государства (за исключением пе​риода сильной инфляции). Категория "валюта" обеспечивает связь и взаимодействие национального и мирового хозяйства.

Мировая валютная система в ХХ веке базируется на одной или нескольких национальных валютах ведущих стран (в традиционной или евровалютой форме), или международной валютной единице (СДР, ЭКЮ).

Особой категорией конвертируемости национальной валюты являет​ся резервная (ключевая) валюта, которая выполняет функции международного платежного средства, служит базой определения валютного па​ритета и валютного курса для других стран, широко используется для проведения валютной интервенции с целью регулирования курса валют стран-участниц мировой валютной системы. В рамках Бреттон-Вудской валютной системы статус резервной валюты был официально закреплен за США. В рамках Ямайской валютной системы доллар фактически сохра​нил статус резервной валюты, и в этом качестве на практике исполь​зуются марка ФРГ и Японская йена.

Объективными предпосылками приобретения статуса резервной ва​люты являются:

· господствующие позиции страны в мировом производстве, экс​порте товаров и капиталов, в золотовалютных резервах;

· развитая сет кредитно-банковских учреждений, в том числе за рубежом;

· организованный и емкий рынок ссудных капиталов;

· либерализация валютных операций;

· свободная обратимость валюты, что обеспечивает спрос на нее других стран.

Субъективным фактором выдвижения национальной валюты на роль резервной служит активная внешняя политика, в том числе валютная и кредитная. Необходимыми условиями признания национальной валюты в качестве резервной является внедрение ее в международный оборот через банки и международные валютно-кредитные и финансовые органи​зации.

Следующий элемент валютной системы характеризует степени кон​вертируемости валют, то есть размена на иностранные. Различаются - свободно конвертируемые валюты, без ограничения обмениваемые на лю​бые иностранные валюты. В новой редакции Устава МВФ (1978 года) это понятие заменено понятием "свободно используемая валюта". МВФ отнес к этой категории доллар США, марку ФРГ, йену, фунт стерлингов, французский франк. Фактически свободно конвертируемыми считаются валюты стран, где нет валютных ограничений по текущим операциям платежного баланса, - в основном промышленно развитых государств и отдельных развивающихся стран, где сложились мировые финансовые центры или которые приняли обязательства перед МВФ не вводить ва​лютные ограничения:

· частично конвертируемые валюты стран, где сохраняются валют​ные ограничения;

· неконвертируемые (замкнутые) валюты стран, где для резиден​тов и нерезидентов введен запрет обмена валют.

Элементом валютной системы является валютный паритет - соотно​шение между двумя валютами, устанавливаемое в законодательном по​рядке.

Режим валютного курса также является элементом валютной систе​мы. Различаются фиксированные валютные курсы, колеблющиеся в узких рамках, плавающие курсы, изменяющиеся в зависимости от рыночного спроса и предложения валюты, а также их разновидности.

Элементом валютной системы является наличие или отсутствие ва​лютных ограничений.  Ограничения валютных операций с валютными цен​ностями служат также объектом межгосударственного регулирования че​рез МВФ.

Международные кредитные средства обращения используются в со​ответствии с унифицированными международными нормами. В их числе Женевские конвенции (вексельная и чековая). Регламентация междуна​родных расчетов осуществляется на уровне национальной и мировой ва​лютных систем в соответствии с Унифицированными правилами и обычая​ми для документарных аккредитивов и инкассо.

Регулирование международной валютной ликвидности как элемент валютной системы сводится к обеспеченности международных расчетов необходимыми платежными средствами. Международная валютная ликвид​ность (МВЛ) - способность страны (или группы стран) обеспечивать свое временное погашение своих международных обязательств приемле​мыми для кредитора платежными средствами. С точки зрения всемирного хозяйства международная валютная ликвидность означает совокупность источников финансирования и кредитования мирового платежного оборо​та и зависит от обеспеченности мировой валютной системы международ​ными резервными активами. В аспекте национальной экономики МВЛ употребляется как показатель ее платежеспособности.

10.4
Валютный рынок

Интернационализация хозяйственной жизни вызывает объективную потребность обмена одних национальных денежных единиц на другие. Реализуется эта способность на особом рынке, где под влиянием спро​са и предложения формируется специфическая цена валюты - валютный курс. Этот рынок называется валютным рынком. В экономической лите​ратуре нет единства точек зрения на определение сущности валютного рынка.

На наш взгляд экономическая сущность валютного рынка глубоко раскрывается в следующих определениях: "валютный рынок - это сфера экономических отношений, проявляющихся при осуществлении операций по купле-продаже иностранной валюты и ценных бумаг в иностранной валюте, а также операций по инвестированию валютного капитала *, валютный рынок включает всю совокупность отношений по поводу куп​ли-продажи валюты, определяемых в конечном счете характером гос​подствующей валютной системы". 

Роль валютного рынка в рыночной экономике проявляется прежде всего  через его экономические функции. Среди них следует наз​вать: обслуживание международного товарооборота товаров и ус​луг, капиталов, то есть МЭО; определение валютных курсов на основе балансирования спроса и предложения, формирующихся под воздействием экономических, политических и других факторов, предоставление механизма для защиты от валютных рисков, для приложения спекулятивных капиталов, для регулирования госу​дарством финансово-кредитной сферы и экономики в целом.

Операции на валютном рынке проводятся между банками (меж​банковские валютные расчеты) и банками со своими клиентами.

С организационно-политической точки зрения валютный рынок представляет собой совокупность телеграфных, телефонных, телекс​ных, электронных и прочих коммуникационных систем, связывавших между собой банки разных стран, осуществляющих международные расчеты и другие валютные операции. Эффективность операций на валютном рынке во многом определяется его видом.

Валютные рынки можно классифицировать по целому ряду признаков: по сфере распространения, по отношению к валютным ограни​чениям, по видам валютных курсов, по степени организованности.

По сфере распространения, то есть по широте охвата можно выделить международный и внутренний валютные рынки.

По отношение к валютным ограничениям можно выделить свобод​ный и несвободный валютные рынки.

По видам применяемых валютных курсов валютный рынок может быть с одним режимом и с двойным режимом.

По срокам поставки валюты валютные рынки подразделяются на рынок СПОТ, рынок немедленной поставки валюты (в течение двух рабочих дней) и срочные контракты, когда обмен валюты зак​лючается на определенную дату в будущем.

Валютный рынок развивается и в Казахстане.

Валютный рынок Республики Казахстан - официальный финансо​вый центр, где сосредоточена купля-продажа валют и ценных бумаг в валюте на основе спроса и предложения.

Если до недавнего времени многие держатели валюты в Казахстане не знали о колебании курса на мировых рынках, то теперь появилась возможность не только оперативно получать всю информацию, но и использовать эти изменения для извлечения прибыли посред​ством купли-продажи валют. Такие перспективы предоставил открытый в сентябре 1995 года дилинговый центр    «Teletrade DJ», связывающий своих клиентов с международным валютным рынком.

Дилинговый центр - это сервис- структура, специализированная на предоставлении возможности получения текущей информации и ко​тировках с рынка Forex .

Рынок Fогех обеспечивает размещение заказов на валютном рынке с совершением сделок по основным валютам: английскому фун​ту стерлингов, швейцарскому франку, ДМ, японской йене, доллару. Сделки осуществляются по спутниковой связи. Суть механизма заклю​чается в том, что торговля на межбанковском рынке осуществляется некоторыми фиксированными объемами валют – лотами, приблизительно равными 100 тысяч долларов. При выставлении такого лота на рынке клиент не выплачивает его полную стоимость, а вносит лишь гаран​тийный залог, равный 1000 долларов днем и 150 долларам, если по​зиция открыта с вечера до утра. С закрытием позиции гарантийной залог возвращается на торговый баланс клиента, вместе с получен​ной прибылью минус 100 долларов - разового комплексного сбора. В Республике Казахстан услуги такого рода впервые начала предос​тавлять компания " Teletrade DJ ".

Рынок Forex  - сокращенно от Foreign Currency Exchange  Market интенсивно развивается в мире уже более 30 лет, связывая воедино рынки Восточного и Западного полушарий.

Резюме

1. Международные валютные отношения - это совокупность общественных отношений, складывающихся при функционировании валюты в мировом хозяйстве и обслуживающих взаимный обмен ре​зультатами деятельности национальных хозяйств.

2. На развитие международных валютных отношений влияют: рост производительных сил, создание мирового рынка, углубление международного разделения труда, формирование мировой системы хозяйства, интернационализация хозяйственных связей.

3. На основе интернационализации хозяйственных связей международные валютные отношения приобрели определенные формы организации. Валютная система - форма организации и регулиро​вания валютных отношений, закрепленная национальным законода​тельством и межгосударственными соглашениями.

4.Валютная система тесно связана с национальными валютны​ми системами. Эта связь осуществляется через национальные бан​ки, обслуживающие внешнеэкономическую деятельность и проявля​ется в межгосударственном валютном регулировании и координа​ции валютной политики ведущих стран.

5. Интернационализация хозяйственной жизни вызывает объ​ективную потребность обмена одних национальных денежных единиц на другие. Реализуется эта потребность на особом рынке, где од влиянием спроса и предложения формируется специфическая це​на - валютный курс. Этот рынок называется валютным рынком.

Валютный рынок включает всю совокупность отношений по поводу купли-продажи валюты, определяемых, в конечном счете, характером господствующей валютной системы.

Тестовые вопросы для самоконтроля знаний

1. Международные валютные отношения- совокупность об​щественных отношений, складывающихся при функционировании валюты:

a) в национальном хозяйстве

b) в ряде национальных хозяйств

c) в рамках отдельных регионов, сообществ

d) в мировом хозяйстве

e) на отдельном континенте

2. Состояние валютных отношений зависит:

a) от развития национальной и мировой экономики

b) от географического положения государств

c) от развития внешнеэкономических связей

d) от национального состава государств

e) от культурного уровня населения

3. Валютная система - это:

a) совокупность валют различных государств

b) совокупность учреждений, занимающихся обменом валют

c) форма организации и регулирования валютных отношений, закрепленная национальным законодательством или межгосударственными соглашениями

d) совокупность учреждений, занимающихся выпуском валют

e) совокупность ведущих валют

4. Элементами  мировой валютной системы не являются:

a) национальная валюта

b) резервные валюты, международные валютные счетные единицы

c) условия взаимной конвертируемости валют

d) унифицированный режим валютных паритетов

e) международное регулирование валютных ограничений

5. Валюта, которая выполняет функции международного платежного и резервного средства, служит базой определения валютного паритета и валютного курса для других стран, называется:

a) девизом

b) ЭКЮ

c) резервной (ключевой)

d) СДР

e) Доллар

6. Объективными предпосылками приобретения резервной ва​люты являются:

a) господствующие позиции страны в мировом производстве, экспорте товаров и капиталов в золотовалютных резервах:

b) количество валюты в стране

c) активная внешняя политика

d) внедрение ее в международный оборот через банки и международные валютно-кредитные и финансовые орга​низации

e) курс доллара

7. Мировая валютная система сложилась:

a) в начале 19 в

b) в середине 19 в

c) в конце 19 в

d) в начале 20 в

e) в середине 20 в

Тема 11.  МЕЖДУНАРОДНЫЕ КРЕДИТНЫЕ ОТНОШЕНИЯ
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11.2 Функции международного кредита

11.3 Формы международного кредита

11.4  Государственные регулирование международных кредитных  отношений

11.5  Казахстан в системе международных кредитных отношений

Резюме

Задачи для самостоятельного решения.

Тестовые вопросы для самоконтроля знаний.

Рекомендуемая литература: 7,8,13,20,21,25

11.1
Сущность и принципы международного кредита

Международный кредит - движение ссудного капитала в сфере международных экономических отношений, связанное с предостав​лением валютных и товарных ресурсов на условиях возвратности, срочности и уплаты процентов. В качестве кредиторов и заемщи​ков выступают частные предприятия (банки, фирмы), государс​твенные учреждения, правительства, международные и региональ​ные валютно-кредитные и финансовые организации. Международный кредит возник на заре капиталистического способа производства и был одним из рычагов первоначального накопления капитала. Объективной основой его развития стали выход производства за национальные рамки, усиление хозяйственных интернациональных связей, международное обобществление капитала, специализация и кооперирование производства, НТР. Интенсификация мирохозяйс​твенных связей, углубление международного разделения труда обусловили увеличение масштабов и дифференциацию сроков меж​дународного кредита. Темп его роста в несколько раз превышает темп роста производства и внешней торговли.

Международный кредит участвует в кругообороте капитала на всех его стадиях: при превращении денежного капитала в произ​водственный, путем приобретения импортного оборудования, сырья, топлива; в процессе производства в форме кредитования под незавершенное производство; при реализации товаров на ми​ровых рынках.

Источниками международного кредита служат временно высво​бождаемая у предприятий в процессе кругооборота часть капитала в денежной форме, денежные накопления государства и личного сектора, мобилизуемые банками. Международный кредит отличается от внутреннего межгосударственной миграцией и укрупнением этих традиционных источников за счет их привлечения из ряда стран. В ходе воспроизводства на определенных участках возникает объ​ективная потребность в международном кредите. Это связано с:

1) кругооборотом средств в хозяйстве;

2) особенностями производства и реализации;

3) различиями в объеме и сроках внешнеэкономических сде​лок;

4) необходимостью одновременных крупных капиталовложений для расширения производства.

Хотя международный кредит опосредует движение товаров, услуг, капиталов во внешнем обороте, движение ссудного капита​ла за национальной границей относительно самостоятельно по от​ношению к товарам, произведенным за счет заемных средств. Это обусловлено погашением кредита за счет прибыли от эксплуата​ции введенного в строй с помощью заемных средств предприятия, а также использованием кредита в некоммерческих целях.

Связь международного кредита с воспроизводством проявля​ется в его принципах:

1. возвратность; если полученные средства не возвращают​ся, то имеет место безвозвратная передача денежного капитала, то есть финансирование.

2. срочность; обеспечивающая возвратность кредита в уста​новленные кредитными соглашениями сроки;

3. платность; отражающая действие законов стоимости и способ осуществления дифференцированных условий кредита;

4. материальная обеспеченность; проявляющаяся в гарантии его погашения;

5. целевой характер; определение конкретных объектов ссу​ды, его применение прежде всего в целях стимулирования экспор​та страны-кредитора.

Принципы международного кредита выражают его связь с эко​номическими законами рынка и используются для достижения теку​щих и стратегических задач субъектов рынка и государства.

11.2
Функции международного кредита

Международный кредит выполняет следующие функции, отра​жающие специфику движения ссудного капитала в сфере МЭО:

1) перераспределение ссудных капиталов между странами для обеспечения потребностей расширенного воспроизводства. Через механизм международного кредита ссудный капитал устремляется в те сферы, которым отдают предпочтение экономические агенты в целях обеспечения прибыли. Тем самым кредит способствует вы​равниванию национальной прибыли в среднюю прибыль и повышению ее массы.

2) экономия издержек обращения в сфере международных рас​четов путем замены действительных денег (золотых, серебряных) кредитными, а также путем развития и ускорения безналичных платежей, замены наличного валютного оборота международными кредитными операциями. На базе международного кредита возникли кредитные средства международных расчетов - векселя, чеки, а также банковские переводы, депозитные сертификаты и др. Эконо​мия времени обращения ссудного капитала в МЭО увеличивает вре​мя производительного функционирования капитала, обеспечивая расширение производства и рост прибылей.

3) ускорение концентрации и централизации капитала. Бла​годаря привлечению иностранных кредитов ускоряется процесс ка​питализации прибавочной стоимости, раздвигаются границы инди​видуального накопления, капиталы предпринимателей одной страны увеличиваются за счет присоединения к ним средств других стран.

Международный кредит играет двоякую роль - позитивную и негативную.

Позитивная роль международного кредита заключается в ус​корении развития производительных сил путем обеспечения непре​рывности процесса воспроизводства и его расширения. Междуна​родный кредит способствует интернационализации производства и обмена, образованию и развитию мирового рынка. Международный кредит  способствует ускорению процесса воспроизводства по следующим направлениям: стимулирует внешнеэкономическую де​ятельность страны, создает благоприятные условия для зарубеж​ных частных инвестиций, обеспечивает бесперебойность междуна​родных расчетных и валютных операций, обслуживающих внешнеэко​номические связи страны, повышает экономическую эффективность внешней торговли и других видов внешнеэкономической деятель​ности страны.

Негативная роль международного кредита в развитии рыноч​ной экономики заключается в обострении ее противоречий. Прежде всего углубляются диспропорции в экономике. Международный кре​дит формирует перепроизводство товаров, перераспределяя ссуд​ный капитал между странами и содействуя скачкообразному расши​рению производства в периоды подъема и периодическим его спа​дом. Международный кредит усиливает диспропорции общественного воспроизводства, облегчая развитие наиболее прибыльных отрас​лей и задерживая развитие отраслей, в которые не привлекается иностранный капитал.

11.3
Формы международного кредита

Существуют разнообразные формы международного кредита. Их можно классифицировать следующим образом:

По источникам различаются внутреннее,  иностранное и смешанное кредитование  и  финансирование  внешней торговли.  Они тесно взаимосвязаны и обслуживают все стадии  движения  товара от экспортера к импортеру,  включая заготовку или производство экспортного товара,  пребывание его в пути и на складе,  в том числе за  границей,  а также использование товара импортером в процессе производства и потребления.

По назначению в зависимости от того, какая внешнеэкономическая сделка покрывается за счет заемных средств различаются:

· коммерческие кредиты, непосредственно связанные с внеш​ней торговлей и услугами;

· финансовые кредиты, используемые на любые другие цели, включая прямые капиталовложения, строительство инвестиционных объектов, приобретение ценных бумаг, погашение внешней задол​женности, валютную интервенцию;

· "промежуточные" кредиты, предназначенные для обслужива​ния смешанных форм вывоза капиталов, товаров и услуг, например в виде выполнения подрядных работ (инжиниринг).

Кредиты по видам делятся на товарные, предоставляемые в основном экспортерами своим покупателям, и валютные, выдавае​мые банками в денежной форме. В ряде случаев валютный кредит является одним из условий коммерческой сделки по поставке обо​рудования и используется для кредитования местных затрат по строительству объекта на базе импортного оборудования.

По валюте займа различаются международные кредиты, пре​доставляемые в валюте страны-должника или страны-кредитора, в валюте третьей страны, а также в международной счетной валют​ной единице, базирующейся на валютной корзине (СДР, ЭКЮ и дру​гие).

По срокам международные кредиты подразделяются на: крат​косрочные - до 1 года, иногда до 18 месяцев (сверх45краткос​рочные - до 3х месяцев, суточные, недельные), среднесрочные - от 1 года до 5 лет; долгосрочные - свыше 5 лет. В ряде стран среднесрочными считаются кредиты до 7 лет, а долгосрочными - свыше 7 лет.

С точки  зрения  обеспечения  различаются  обеспеченные и бланковые кредиты.

Обеспечением обычно служат товары, товарораспорядительные и другие коммерческие документы, ценные бумаги, векселя, нед​вижимость и ценности.

Иногда в качестве обеспечения кредита используют часть официальных золотых запасов, оцениваемых по среднесрочной цене.

Бланковый кредит выдается под обязательство должника по​гасить его в определенный срок. Обычно документом по этому кредиту служит соло-вексель с одной подписью заемщика. Разно​видностями бланковых кредитов являются контокоррент и оверд​рафт.

С точки зрения техники предоставления различаются: фи​нансовые (наличные) кредиты, зачисляемые на счет должника в его распоряжение; акцептные кредиты в форме акцепта тратты им​портером или банком; депозитные сертификаты; облигационные займы; консорциальные кредиты и так далее.

В зависимости от того, кто выступает в качестве кредитора кредиты делятся на:

1) частные, предоставляемые фирмами, банками, иногда пос​редниками (брокерами);

2) правительственные;

3) смешанные, в которых участвуют частные предприятия и государство;

4) межгосударственные кредиты международных и региональ​ных валютно-кредитных и финансовых организаций.

11.4
Государственные регулирование международных кредитных  отношений

Международные кредитные отношения также как и валютные являются объектом не только рыночного, но и государственного регулирования в  стране.  Степень  вмешательства государства в международные кредитные отношения различна, но формы его в большинстве стран  одинаковы.  Государство  является  активным участником международных кредитных отношений,  выступая в роли кредитора, донора, гаранта и заемщика. Используя часть нацио​нального дохода, аккумулированного через госбюджет, государс​тво предоставляет правительственные или смешанные кредиты, субсидии, помощь другим странам. Прямое государственное креди​тование на дву- или многосторонней основе до 60-х годов было характерно для США. Ныне государственные кредиты в основном выдаются по линии помощи развивающимся странам.

В Западной Европе традиционно государство выступало как гарант международных кредитов. В настоящее время это характер​но для США и Японии, так как формы участия государства в кре​дитовании и финансировании экспорта теперь унифицированы. Го​сударство поощряет внешнеэкономическую деятельность предприя​тий с помощью субсидий, кредитов, налоговых, таможенных льгот, гарантий, субсидирования процентных ставок, то есть бонифика​ции (возмещение банками за счет госбюджета разницы между ры​ночными и льготными процентными ставками по экспортным креди​там).

Государство, освобождая экспортеров от уплаты косвенных и некоторых прямых налогов, способствуют снижению цен вывозимых товаров, повышая  конкурентоспособность.  В  соответствии  с международной практикой,  товары,  пересекающие границу, могут освобождаться от косвенных налогов. Хотя ГАТТ запрещает субси​дирование экспорта,  государство активно воздействует на раз​меры и условия экспортных кредитов,  особенно средне и долгос​рочных. За  счет госбюджета частным фирмам и банкам предостав​ляются льготные экспортные кредиты из низкого процента.  Госу​дарство удлиняет  срок  кредитования экспортеров,  облегчает и упрощает процедуру получения кредитов.

Для поощрения экспансии монополии на внешних рынках соз​даны государственные или полугосударственные экспортно-импорт​ные (внешнеторговые) банки, которые осуществляют кредитование и страхование внешнеторговых операций, гарантируют экспортные кредиты частных банков.

Одной из форм государственного регулирования кредита яв​ляется регламентация основных показателей международной дея​тельности банков по линии:

1) ограничения круга их операций за рубежом;

2) нейтрализация последствий взаимного влияния внутренних и заграничных операций;

3) регулирование участия национального банка в междуна​родных банковских консорциумах. Своеобразной формой регулиро​вания является "джентльменское соглашение" между государс​твенным органом надзора и контроля и филиалами национальных банков за рубежом.

11.5
Казахстан в системе международных кредитных отношений

По данным американской прессы, в 1994 году по кредитному рейтингу Казахстан занимал 99 место в мире, опережая страны СНГ кроме России, которая занимала 98 место.

Одним из важнейших показателей кредитоспособности госу​дарства является обслуживание внешнего долга. Даже при большом внешнем долге страна может иметь высокий кредитный рейтинг, если своевременно выплачиваются платежи по кредитам. И наобо​рот, несмотря на незначительный внешний долг, кредиты стране, допускающей неплатежи, рассматриваются как рисковые и соот​ветственно имеют высокую цену. Для сравнения, при внешнем дол​ге 2,6 млрд. долл., или 60% годового экспорта и нормой обслу​живания около 5%, Казахстан занимает 99 место, в то время как Венгрия с долгом 24,8 млрд. долл. или 217% годового экспорта и с нормой обслуживания 36% - на 45 месте.

Условия получения иностранных кредитов зависят от того, насколько надежным заемщиком покажет себя страна. Политическое спокойствие, твердый курс на рыночные преобразования становят​ся важнейшим гарантом получения кредитов.

Только за 1992-1993 год в республике создано несколько госбюджетных и внебюджетных фондов для финансирования инвести​ций. Наиболее крупные из них - Фонд преобразования экономики Республики Казахстан; Фонд поддержки предпринимательства и развития конкуренции; Фонд занятости и другие. Казахстан участвует в Международном агентстве по гарантиям инвестиций.

В целях усиления государственного регулирования процессов привлечения, использования и погашения иностранных кредитов, получаемых или гарантируемых Республикой Казахстан, и стимули​рования экспорта отечественной продукции создан государствен​ный экспортно-импортный банк Республики Казахстан (Эксимбанк Казахстан).

Резюме

1. Международный кредит - движение ссудного капитала в сфере международных кредитных отношений, связанное с предос​тавлением валютных и товарных ресурсов на условиях возвратнос​ти, срочности и уплаты процента.

2. Источниками международного кредита служат временно высвобождаемая у предприятий в процессе кругооборота часть ка​питала в денежной форме: денежные накопления государства и личного сектора, мобилизуемые банками.

3. Международный кредит выполняет следующие функции:

а) Перераспределяет ссудные капиталы между странами для обеспечения потребностей расширенного воспроизводства.

б) способствует экономии издержек обращения в сфере международных расчетов путем замены действительных денег (зо​лотых, серебряных) кредитными, а также путем развития и уско​рения безналичных платежей, замены наличного валютного оборота международными кредитными операциями.

в) способствует ускорению концентрации и централизации капитала.

4. Международные кредитные отношения являются объектом не только рыночного, но и государственного регулирования в стра​не. Государство является активным участником международных кре​дитных отношений, выступая в роли кредитора, донора, гаранта и заемщика. Используя часть национального дохода, аккумулирован​ного через государственный бюджет, государство предоставляет правительственные или смешанные кредиты, субсидии, помощь дру​гим странам.

Тестовые вопросы для самоконтроля знаний

1. Движение ссудного капитала в сфере международных экономических отношений, связанное с предоставлением, валюты в товарных ресурсах на условиях возвратности, срочности и уплаты процента есть:

a) международная валютная система

b) международная миграция капитала

c) международный кредит

d) международная торговля

e) международные валютно-кредитные отношения

2. По видам кредиты делятся на:

a) товарные

b) промежуточные

c) финансовые

d) коммерческие

e) ипотечные 

3. Кредиты, используемые на любые цели, включая прямые капиталовложения, строительство инвестиционных объектов, приобретение ценных бумаг, погашение внешней задолженности, валютную интервенцию, называются:

a) финансовые

b) коммерческие

c) промежуточные

d) ипотечные

e) товарные 

4. Кредит, предназначенный для инвестирования в основные средства производства, называется:

a) сверх краткосрочным

b) краткосрочным

c) долгосрочным

d) среднесрочным

e) обеспеченным

5. Кредит, предоставляемый путем соглашения между экс​портером и импортером, по которому поставщик записывает на счет покупателя в качестве его долга стоимость проданных и отгруженных товаров, а импортер обязуется погасить кредит в установленный срок, называет​ся:

a) фирменный

b) по открытому счету

c) банковский

d) бланковый

e) вексельный

6. Функцией международного кредита не является:

a) экономия издержек обращения в сфере международных расчетов

b) улучшение транспортного обслуживания

c) перераспределение ссудных капиталов между странами

d) ускорение концентрации капитала

e) ускорение централизации капитала 

7. Ссуда, предоставляемая фирмой, обычно экспортером одной страны, импортеру другой страны в виде отсрочки платежа называется:

a) вексельный

b) бланковый

c) обеспеченный

d) коммерческий

e) долгосрочный

Тема 12. Регулирование  международных экономических отношений на уровне межгосударственных организаций

12.1 Необходимость регулирования международных экономических отно​шений на межгосударственном уровне.

12.2  Возникновение международных экономических организаций.

12.3  Основные международные экономические организации, их роль и значение.

12.4  Формы международного кредита

Резюме.

Задачи для самостоятельного решения.

Тестовые вопросы для самоконтроля знаний.

Рекомендуемая литература: 7, 8, 13, 20, 21, 25

12.1
Необходимость регулирования международных экономических отно​шений на межгосударственном уровне

До начала. Первой Мировой войны масштабы межгосударственных эко​номических отношений были еще не настолько велики чтобы потребова​лось их регулирование со стороны международных организаций. На том, достаточно низком уровне механизм международных экономических отно​шений имел определенную способность к само регуляции. Во многом это объяснялось господством системы "золотого стандарта", упрощавшей международные расчеты и другие валютные и кредитные проблемы. Кроме того, международная торговля до начала. Первой Мировой войны развива​лась в условиях умеренных таможенных пошлин и практически полного отсутствия нетарифных барьеров. Эти факторы способствовали тому, что мировая экономика могла обходиться без специального межгосударс​твенного регулирования.

Однако последующее развитие выявило недостаточность само регуляции механизма международных экономических отношений. Бурное промышленное развитие конца XIX - начала XX веков привело к обострению экономических и политических противоречий и началу. Первой Мировой войны.

Окончание ее ознаменовало собой новую эпоху. Появилось созна​ние того, что международные экономические отношения требуют определенного наднационального регулирования. Рост масштабов вывоза капи​тала, международной торговли, миграции рабочей силы и т.д. могли при полном отсутствии какого-либо взаимодействия и взаимопонимания со стороны отдельных государств привести в ближайшем будущем к новым неразрешимым противоречиям, а значит и к новой войне. Количествен​ный уровень развития международных экономических отношений уже не позволял ограничиваться лишь само регуляцией.

Таким образом, сложились необходимые предпосылки для по​явления первых международных экономических организаций.

12.2
Возникновение международных экономических организаций

Первыми международными организациями были Международная организация труда (1919 г.), Международная торговая палата (1922 г.), которые существуют до сих пор. Вместе с тем, следу​ет отметить, что период между двумя мировыми войнами не создал объективных условий для широкого распространения межгосударс​твенного регулирования мировой экономики. Частично это связано с временным возвращением "золотого стандарта" в 20-е годы и другими факторами, способствовавшим достаточности само регуляции. В то же время в этот период резко проявился "экономичес​кий национализм" отдельных государств, и соответственно стало очевидным и нежелание идти на какие-либо компромиссы. Сказа​лась также роль глубочайшего экономического кризиса 1929-1932 гг. и т.д.

Качественный скачок в развитии международных экономичес​ких организаций произошел в 40-е годы. Именно в период и после окончания. Второй Мировой войны появились и начали свою дея​тельность многие важнейшие организации (МВФ, МБРР, ЭКОСОС и многие другие организации системы ООН, ГАТТ и др.). И это не было случайным. Война дала всем понять, что без обсуждения экономической и политической проблем на межгосударственном уровне, без поиска компромиссов, без учета интересов других государств и т.д., новая катастрофа будет неизбежна. Война на​рушила многие привычные торговые связи и для их возрождения и развития требовалось нечто большее, чем мог дать механизм само регуляции международных экономических отношений. В 40-е годы "экономический национализм" перестал быть господствующей сис​темой взглядов. В целом стало ясно, что все большее число проб​лем функционирования мировой экономики не поддается решению со стороны отдельных государств.

В развитии международных организаций в 40-е годы важную роль играли США. Выйдя из войны безусловным лидером по всем экономическим показателям и во всех областях международных экономических отношений, США хотели закрепить свою ведущую роль. Одним из способов стало участие США в создании многих международных экономических организаций и закрепление там их на особой позиции. В МВФ и МБРР этого удалось добиться путем введения принципа взвешенного голосования, который обеспечивал американцам несравненно большее число голосов, чем другим странам (а в МБРР - и единоличное право - вето).

В 60-70-е годы произошел новый качественный скачок в развитии международных экономических организаций. Этот период характеризовался, прежде всего, крахом колониальной системы и возникновением большого числа новых независимых государств. Это значительно расширило число субъектов международных эконо​мических отношений и сделало мировую экономику намного сложнее и противоречивее.

Кроме того, в 70-е годы 77 развивающихся государств выд​винули концепцию нового международного экономического порядка. Они добивались прежде всего более справедливых условий между​народных экономических отношений для развивающихся стран.

Решение этих задач требовало перестройки системы межго​сударственного регулирования международных экономических отно​шений и создания новых организаций. Именно в этот период появились ЮНКТАД, ЮНИДО (Организация ООН по промышленному разви​тию), КТК (Комиссия ООН по ТНК), МАР, ОПЕК и многие другие ор​ганизации.

Современная мировая экономика характеризуется ускорением темпов развития, изменение структуры, сменой географических направлений функционирования и лидеров. Эти явления усиливают и без того сложный и многопрофильный механизм современных меж​дународных экономических отношений. Кроме традиционных проблем мировой экономики (цикличность, неравномерность развития от​дельных государств и т.д.), последние десятилетия были отме​чены новыми - энергетический кризис, кризис задолженности, ва​лютный кризис, экологические катастрофы и т.д. В регулировании всех этих международных экономических отношений особую роль играют межгосударственные экономические организации.

12.3
Основные международные экономические организации, их роль и значение

В настоящее время существуют более 100 международных эко​номических организаций, которые в той или иной мере воздейс​твуют на развитие международных экономических отношений.

Крупнейшей международной организацией является ООН. Целя​ми ООН являются: поддержание международного мира и безопаснос​ти, развитие дружественных отношений между нациями; развитие международного, экономического, социального, культурного и гу​манитарного сотрудничества, согласование действий государств в достижении этих общих целей.

Членами ООН являются суверенные государства, создавшие организацию, а также те, которые были приняты в ее члены позд​нее. В настоящее время в состав ООН входят 180 членов.

ООН выполняет свои функции посредством главных и создан​ных ими вспомогательных органов. В качестве главных органов были учреждены: Генеральная Ассамблея, Совет Безопасности, Экономический и Социальный Совет (ЭКОСОС), Совет по опеке, Секретариат и Международный Суд.

В рамках ООН работает Программа развития ООН - ПРООН (создана в 1965 г., штаб-квартира в Нью-Йорке). ПРООН является основным каналом  предоставления  многосторонней технической и пред инвестиционной помощи развивающимся странам.

ЮНЕП. Программа ООН по окружающей среде (учреждена в 1972 году, штаб-квартира в Найроби (Кения) для обеспечения скорей​шего и эффективного осуществления правительством и международ​ным сообществом, направленных на защиту и улучшение окружающей среды.

Фонд народонаселения ООН (ЮНФПА) (создан в 1967 г.) пред​назначен для предоставления дополнительных ресурсов учреждени​ям системы ООН для деятельности по техническому сотрудничеству в области народонаселения.

В рамках ООН работают две комиссии. Европейская экономи​ческая комиссия ООН (ЕЭК) создана в 1947 г., подотчетна ЭКО​СОС. Штаб-квартира находится в Женеве. Основным и целями ко​миссии являются развитие и улучшение экономических отношений между ее членами и другими государствами мира, укрепление межправительственного сотрудничества в таких областях, как ох​рана природы, транспорт, статистика, улучшение условий торгов​ли, академический анализ. Экономическая и социальная комиссия ООН для Азии и Тихого океана (ЭСКАТО) создана ЭКОСОС в 1947 г. Штаб-квартира в Бангкоке (Таиланд). ЭСКАТО призвана со​действовать социально-экономическому развитию азиатских и ти​хоокеанских стран, их сотрудничеству между собой и другими странами мира.

Кроме того, действуют специализированные учреждения ООН: Всемирная метеорологическая организация (ВМО), Всемирная организация здравоохранения (ВОЗ), Всемирная организация ин​теллектуальной собственности (ВОИС), Международная организация труда (МОТ), ЮНЕСКО- Организация Объединенных наций по вопро​сам образования, науки и культуры и др.

Среди международных экономических организаций по своей значимости выделяется группа международных финансовых органи​заций. Она довольно многочисленна. Но ее костяк составляют Международный Валютный фонд и группа организаций Всемирного банка; Международный банк реконструкции и развития, Азиатский банк развития, Европейский банк реконструкции и развития.

12.4
Участие Казахстана в международных экономических орга​низациях.

Казахстан рассматривает членство в международных экономи​ческих организациях как одно из главных средств осуществления своей внешнеэкономической деятельности и политики.

Казахстан вступил в ООН 2 марта 1992 года, и стал 164 на​циональным членом этой организации. Активное участие принимает Казахстан в политическом блоке вопросов деятельности ООН, осо​бенно связанным с ядерной безопасностью.  Казахстан также выс​тупил инициатором и проводит целенаправленную работу в области укрепления евразийской безопасности.

Все более расширяется работа Казахстанских представителей во вспомогательных органах ООН. Только за последнее время Ка​захстан стал членом Комиссии ЭКОСОС по населенным пунктам и Комитета по информации. Казахстан является членом Комитета Ге​неральной Ассамблеи ООН по мирному использованию космоса (КО​ПУОС).

Активизируется сотрудничество с Программой развития ООН и ЮНЕП, особенно в отношении организации содействия по решению экологических проблем Арала, Каспия, Семипалатинска.

С 1994 года Казахстан является членом ЕЭК. Представитель Казахстана является членом Комитета ЕЭК по экологической поли​тике. В рамках совместного проекта ЕЭК ЮНЕП Комитетом разрабо​таны руководящие принципы комплексного управления природоох​ранной деятельностью в странах с переходной экономикой.

Как государство Евразийского региона Казахстан является членом ЭСКАТО. Ряд совместных с ЭСКАТО проектов финансируются Азиатским банком развития. Под эгидой ЭСКАТО проходят конфе​ренции и семинары во многих азиатских станах с участием ка​захстанских специалистов.

Казахстан является членом ВОЗ с 1992 г., и получает зна​чительную помощь: проводится подготовка специалистов за рубе​жом, поставляется современная литература и пособия на русском языке, осуществляется издание учебной медицинской литературы на казахском языке и др.

Казахстан стал полноправным членом МОТ в 1993 году. Под эгидой МОТ в Республике Казахстан проводятся семинары и конфе​ренции, предоставляются консультации и оказывается техническая помощь по вопросам занятости, по социальной защите населения, трудовому законодательству, статистике труда.

Казахстан вступил в ЮНЕСКО в 1992 году. В Казахстане и многих странах мира проведены под эгидой ЮНЕСКО торжества, посвященные 150-летию Абая. В августе 1995 года под эгидой ЮНЕСКО в Алматы прошел форум на тему: "Состояние образования в государствах Центральной Азии".

Казахстан участвует в работе и международных финансовых организаций.

В 1992 году он стал членом МВФ и МБРР. С 1993 года прави​тельство Казахстана следует общей экономической стратегии, направленной на достижение финансовой стабилизации и коренные преобразования экономики. Эти усилия получают поддержку, как от многосторонних финансовых учреждений, так и от двусторонних доноров и кредиторов.

Казахстан является членом Азиатского банка развития с 1994 года, с 1992 года членом Европейского банка.

Казахстан сотрудничает с Европейским союзом (ЕС). В 1995 году в Брюсселе было подписано Соглашение о партнерстве и сотрудничестве между Республикой Казахстан, европейским сооб​ществами и их государствами-членами.

Важным фактором оздоровления экономики Казахстана и ук​репления его вхождения в мировое сообщество является тесная интеграция с Центрально-азиатскими государствами. Создан Центрально-азиатский банк сотрудничества и развития (ЦАБСР), взносы в уставной фонд которого составили: Узбекистан-913 тыс. долл.,Казахстан-833 тыс. долл., Кыргызстан- 333 тыс. долл.

В январе 1995 года Республика Казахстан присоединилась к учрежденному несколько ранее таможенному союзу между Российс​кой Федерацией и Республикой Беларусь. В области внутренней торговли между странами-участницами союза отменены таможенные пошлины, приняты унифицированные таможенные пошлины для треть​их стран, приведены в соответствие правила экспорта: реэкс​порта и импорта для третьих стран, принята единая система пре​ференций стран Таможенного союза и т.д. В данное время прово​дятся консультации со странами Центральной Азии, выразившими желание присоединиться к Таможенному союзу, - это Узбекистан, Таджикистан, Кыргызстан.

Казахстан ищет новые экономические связи среди своих юж​ных соседей. Территориальная безопасность, взаимные возможности экономического обмена , совместного использования произ​водительных сил региона, кооперации производства объективно обуславливают выделение в качестве одного из приоритетов эко​номическую интеграцию в рамках ОЭС.

12 марта 1997 года Иран, Пакистан, Турция на основе. Из Мирского договора учредили Организацию экономического сотруд​ничества. В 1992-1993 г.г. к ней присоединились Афганистан, Кыргызстан, Узбекистан, Туркменистан, Таджикистан, Азербайджан. Казахстан стал членом ОЭС в октябре 1992 года.

В настоящее время сформированы руководящие органы ОЭС и созданы 8 технических комитетов: по экономическому торговому сотрудничеству; по техническому и промышленному сотрудничеству в области транспорта и телекоммуникаций; по сотрудничеству в области сельского хозяйства; по сотрудничеству в области энер​гетики; в области охраны окружающей среды и здравоохранения; в области контроля за злоупотреблением наркотиками; в области образования и культуры.

ОЭС осуществляет контакты с ООН, Европейским Союзом и другими международными организациями, а также при спонсорстве ЭСКАТО - процесс сотрудничества между субрегиональными орга​низациями Азиатско-Тихоокеанского региона.

Участие республики в этой организации будет способство​вать осуществлению масштабной программы интегрирования Казахстана в азиатские социально-экономические структуры, создает необходимые предпосылки для более эффективного проведения внешнеэкономической деятельности.

Резюме
1. До начала. Первой Мировой войны механизм МЭО имел опре​деленную способность к само регуляции.

2. После. Первой Мировой войны наблюдается количественный рост МЭО: растут масштабы вывоза капитала, международной тор​говли, миграции рабочей силы и др. Это привело к осознанию не​обходимости определенного наднационального регулирования МЭО. Сложились необходимые предпосылки для появления международных экономических организаций.

3. Первыми международными организациями были Международ​ная Организация Труда (1919 г.), Международная Торговая Палата (1922 г.). В 40-е годы произошел качественный скачок в разви​тии МЭО. Именно в этот период и после окончания. Второй Мировой войны появились и начали свою деятельность организации системы ООН - ГАТТ и др. В развитии международных организаций в 40-е годы важную роль сыграли США.

4. В 60-70-е годы в развитии международных экономических организаций произошел качественный скачок. Этот период харак​теризуется прежде всего крахом колониальной системы и возник​новением большого числа новых независимых государств. Это пот​ребовало перестройки системы межгосударственного регулирования МЭО и создания новых организаций (ЮНКТАД, ЮНИДО, КТК, МАР, ОПЕК и др.).

Казахстан рассматривает членство в международных эко​номических организациях как одно из главных средств осущест​вления своей внешнеэкономической политики и деятельности. РК является членом ООН, ЭСКАТО, ВОЗ, МОТ, ЮНЕСКО, МВФ и МБРР, членом Азиатского и Европейского банков, сотрудничает с ЕС, является наблюдателем в ВТО. 

Тестовые вопросы для самоконтроля знаний

1. Первой международной организацией была:

a) МВФ

b) ООН

c) МОТ

d) МБР

e) ГАТТ

2. Многие важнейшие международные организации (МВФ, МБРР,

ЭКОСОС и др. возникли:

a) в 20-е годы

b) в 30-е годы

c) в 40-е годы

d) в 50-е годы

e) в 60-е годы

3. В развитии международных организаций в 40-е годы важ​ную роль сыграли:

a) Япония

b) Англия

c) Германия

d) США

e) Россия

4. ЮНКТАД, ЮНИДО, КТК, МАР, ОПЕК и многие другие орга​низации возникли в результате:

a) краха колониальной системы

b) развития капитализма

c) укрепления социализма

d) развития рыночной экономики

e) успехов плановой системы

5. Самой крупной международной организацией является:

a) ЮНКТАД

b) МОТ

c) ООН

d) ЭКОСОС

e) МАР

6. Специализированными учреждениями ООН не являются:

a) Всемирная метеорологическая организация (ВМО)

b) Всемирная организация здравоохранения (ВОЗ)

c) Международная организация труда (МОТ)

d) ОПЕК

e) ЮНЕСКО

7. Казахстан стал членом ООН в:

a) 1960 г

b) 1991 г

c) 1992 г

d) 1980 г

e) 1985 г 

Глоссарий

Аукционная  цена — цена, складывающаяся при реализации товаров на аукционах в ходе изменения первоначальной (отправ​ной) цены, объявленной аукцио​нистом, в сторону повышения или понижения. Аукционная цена достаточно пред​ставительна и достоверна, условия ее формирования поддаются ана​лизу. 

Аутрайт — простая срочная ва​лютная сделка, предусматриваю​щая платежи по курсу форвард в строго определенные сторона​ми сроки.

Биржевая цена—цена това​ров, реализуемых через товарную биржу, отличающаяся достаточной достоверностью и представительно​стью. Данные о Б. ц. приводятся в бюллетенях бирж, справочных экономических и финансовых изданиях, пуб​ликациях средств массовой инфор​мации, сообщаются в периодиче​ских (ежедневных, ежечасных и т. п.) котировках, в т. ч. с помощью компьютерных средств и дисплей​ных устройств. Б. ц.— важный и достаточно надежный источник ин​формации об уровне и динамике цен   соответствующих   товаров. Примером Б. ц. международной торгов​ли цветными металлами могут слу​жить котировки Лондонской биржи цветных металлов на медь. Сведе​ния о Б. ц. по довольно широкому кругу товаров (зерновым, каучуку, хлопку, сахару, цветным металлам, лесоматериалам и т. п.) периоди​чески публикуются в БИКИ.
Брокер — посредник, содейству​ющий совершению сделок между заинтересованными    сторонами-клиентами. Может выступать  в качестве отдельного лица, фирмы или организации. Б.  выступают посредниками при торговле товара​ми и услугами, совершении опера​ций на фондовой, товарной и валю​тной биржах. Обычно заключают сделки от имени, по поручению и за счет клиентов, могут также действовать от своего имени, но за счет доверителей на основе зак​люченных с клиентами соглаше​ний. Б, обычно специализируются на выполнении определенных опе​раций: биржевые Б.   совершают сделки с товарами, ценными бума​гами, иностр. валютой на биржах; судовые Б. выступают посредника​ми при страховании судов; страхо​вые Б. выступают посредниками между страховой компанией и кли​ентом. За посреднические операции Б. получают вознаграждение по сог​лашению сторон или в соответст​вии с таксой, устанавливаемой бир​жевым комитетом. Б. могут оказы​вать своим клиентам дополнитель​ные услуги, в т. ч. по изучению рынка, рекламе товаров и др. Кру​пные брокерские фирмы и конторы практикуют предоставление креди​та продавцам товаров и могут выс​тупать гарантами при заключении сделок.

Валютные риски — опаснос​ти валютных потерь, связанных с изменением курса иностр. валюты по отношению к валюте нацио​нальной при осуществлении внешнеторговых, кредитных, валютных опера​ций. Экспортер может понести убытки (курсовые потери) при по​нижении курса валюты контракта по отношению к национальной валюте в пе​риод между датой подписания кон​тракта и осуществлением платежа по нему. Импортер несет курсовые убытки в случае повышения курса валюты контракта. Для предотвра​щения или минимизации В. р. вы​работаны различные способы стра​хования от курсовых потерь путем включения спец. условий в кон​тракты или заключения самостоя​тельных соглашений страхования с банками. В наибольшей степе​ни В. р. подвержены экспорт и им​порт готовых изделий, особенно машин и оборудования. Для мини​мизации В. р. применяются защит​ные оговорки (двусторонние, защи​щающие интересы продавца и поку​пателя, и односторонние). Двусто​ронние оговорки предусматривают пересчет сумм платежа в случае изменения курса валюты платежа. Односторонние оговорки приме​няются в отношениях с кап. странами, в случае повышения или понижения валютного курса пере​считывается сумма платежа.

Валютный паритет — за​конодательно установленное соот​ношение между двумя валютами, являющееся основой валютного курса. В условиях золотого и де​нежного стандарта понятие В. п. совпадало с понятием золотого паритета, определяемого золотым содержанием валют. В современ​ных условиях В. п. устанавливается на основе СДР. 

Валютный рынок — система устойчивых экономических и организационных отноше​ний по операциям купли-продажи иностр. валют и платежных доку​ментов в иностр. валютах. В. р. — собирательное понятие, включаю​щее значительное количество от​дельных конкретных рынков, лока​лизованных в определенных регио​нах, в центрах международной торгов​ли и валютно-финансовых связей, в частности на международных валютных биржах.
Внешнеторговый  оборот (оборот внешней торговли) — сумма стоимостей экспорта и им​порта страны или группы стран. В. о. исчисляется за календарный пе​риод в ценах соответствующих лет или в постоянных ценах. В ста​тистических справочниках ООН приводятся объем и динамика ми​ровой торговли как суммы стоимо​стей экспорта всех стран мира (в долл. США).

Всемирное хозяйство — со​вокупность национальных хозяйств отдель​ных стран и региональных экономических образовании, а также система отно​шений между ними. Функциониро​вание В. х. подчинено объектив​ным экон.законам развития произ​водительных сил. Вытекает из углубляющегося всемирного раз​деления труда и интернационали​зации хозяйственной жизни; нахо​дит проявление в экстенсивном и интенсивном расширении всемир​ного рынка. Разнородность состава В. х. предопределена различиями уровней развития и особенностями национальных и региональных экономик, спецификой социально-экономических условий их функционирования, наличием оп​ределенных противоречий развития и разности интересов. Между раз​личными странами складываются и получают известное, все более су​щественное развитие мирохозяйст​венные отношения в виде научно-технического, производственного, торгового, транспортного и кредитно-финансового сотрудничества. Нормализация международного экономического и научно-технического взаимодействия, укрепление доверия, реализация концепции но​вого международного экономиче​ского порядка, поиск путей реше​ния глобальных проблем, осуще​ствление принципов равенства сто​рон и взаимной выгоды требуют серьезной перестройки механизма функционирования В.х., создания новых структур всемирного разде​ления труда.

Девальвация — понижение курса национальной или международной (регио​нальной) валютно-денежной едини​цы по отношению к валютам др. стран, между нар. валютно-денежным единицам. Д. отражает обес​ценение соответствующих валют​ных средств в результате инфля​ции, в т. ч. неравномерности ее развития в отдельных странах, де​фицита балансов платежных. В ус​ловиях обмена бумажных денег на золото (до начала 30-х гг.), законо​дательного определения золотого содержания и валютного курса ва​лют национальных официальное снижение курса валюты, уменьше​ние официального золотого содер​жания бумажных денег использо​вались как средство стабилизации денежного обращения в стране, преодоления последствий излишней эмиссии денежных знаков, а также создания более  благоприятных экон. условий для расширения экспорта и ограничения импорта товаров. С отказом от обмена бу​мажных денег на золото Д. пере​стала играть роль средства упоря​дочения внутреннего денежного обращения, а использовалась как важный метод валютной политики, предполагавший достижение вре​менного соответствия официаль​ного курса валюты рыночному по отношению к ведущим валютам.

Дефляция — процесс сдержива​ния роста денежной массы в обра​щении; противоположность инф​ляции. Д. предполагает осущест​вление правительством, кредитно-банковской и финансовой система​ми дефляционной политики. Сред​ства этой политики весьма разнооб​разны: повышение налогового об​ложения, замораживание зара​ботной платы, продажа гос. цен​ных бумаг (казначейских векселей, облигаций, сертификатов и т. п.) на открытом денежном рынке, повышение банковских учетных ставок по кредитам, займам, а так​же процентов, выплачиваемых бан​ками по банковским депозитам юридическим лицам и физическим лицам; повышение норм обязатель​ных резервов банков, ре-стрикционные ограничения кредитной экс​пансии и др. Д. носит противо​речивый характер. Как правило, следствием активной политики Д. являются  временное  снижение жизненного уровня населения, за​медление темпов экон. развития, рост безработицы, обострение со​циальных конфликтов.
 Доу-джонса индекс — агрегированный статистический по​казатель, характеризующий изме​нение деловой активности на осно​ве динамики средних курсов акций 65 крупнейших компаний (30 промышленных, 20 транспортных и 15 по коммунально-бытовому обслуживанию). Д. — Д. и. основан на публикуемых данных о ценах акций на Нью-йоркской бирже и используется для оценки экономической конъюнктуры. Информация о Д. — Д. и. перио​дически помещается в БИКИ.
Интернациональная сто​имость — средние общественно необходимые затраты труда на про​изводство товаров, поступающих в международную торговлю. Практически отражает затраты основных экспор​теров по производству и реализа​ции товаров. И. с. является осно​вой цен мировых товарных рынков и получает на определенном этапе развития превращенную форму це​ны производства.

Клиринг — система безналич​ных расчетов за товары, ценные бумаги и услуги, основанная на зачете взаимных требований и обязательств. Различают межбан​ковский К. (расчеты между бан​ками путем зачета взаимных де​нежных требований юридических лиц данной страны) и международный валютный К. (расчеты во внешней торговле и др. формах экономических отно​шений между странами, осуществ​ляемые на основе международных пла​тежных соглашений).

регулирования, либо только платежи в валюте свободно конвертируемой.
Конкурентоспособность— совокупность  потребительских свойств данного товара или про​дукции, характеризующая их от​личие от товара-конкурента по степени соответствия конкретным общественным  потребностям,  с учетом затрат на их удовлетворе​ние, цен. Важнейшими факторами К. являются технич. уровень и ка​чество продукции, ориентирован​ность последней на определенного потребителя. Обязательные компо​ненты К.: условия сервиса, уровень снабженческо-сбытовой сети, рек​лама и т. д. К. товара во взаимо​связи с ценой создает благоприят​ные предпосылки для реализации  продукции. На внешнем рынке в связи со значительным расшире​нием круга продуцентов и постав​щиков однородной продукции, особенно машин и оборудования, требования к К. существенно повышаются. К. означает возможность продажи данного товара на кон​кретном рынке аналогичных и со​ответствующих по удовлетворяе​мой потребности товаров-конку​рентов. Механизм товарной К. при​водит к формированию пропорций распределения объемов продажи конкурирующих товаров и пред​приятий-изготовителей и постав​щиков на этом рынке.

Для предварительной оценки уровня К. применяется система по​казателей, включающая: единичные показатели — процентное соотно​шение величин какого-либо технич. или экон. параметра данного това​ра и соответствующего параметра товара-конкурента; групповой по​казатель — сводный показатель, объединяющий единичные и отра​жающий уровень К. по одинако​вым группам параметров (технич., экон., нормативные); интегральный показатель — количественная ха​рактеристика К. товара в виде отношения группового показателя по технич. параметрам к группово​му показателю по экон. парамет​рам. Как правило, для оценки К. используются  дифференцирован​ный (по единичным показателям), комплексный (по групповым) и смешанный методы.

        Лицензия — формальный документ на применение какой-либо продукции или технологии или на право осуществления определен​ных операций. В производстве и научно-технической сфере Л. (патентная) — разрешение, вы​даваемое патентовладельцем (лицензиаром) др. лицу или фир​ме (лицензиату) на промышленное и коммерческое использование изоб​ретения в течение обусловленного срока за определенное вознаграж​дение. По характеру и объему прав на использование технологии, пре​доставляемой соглашением лицен​зиату, различают неисключитель​ные (простые), исключительные и полные Л. Неисключительная Л. дает лицензиару право самостоя​тельного использования Л. и выдачи аналогичных Л. любым заинтересо​ванным лицам. Исключительная Л. предусматривает монопольное пра​во лицензиата использовать изоб​ретение или секрет производства на данной территории, при этом лицензиар отказывается от само​стоятельного использования Л. и ее продажи на этой территории. Полная Л. предоставляет лицензи​ату исключительное право на ее ис​пользование в течение всего срока действия лицензионного соглаше​ния.
Международная экономи​ческая  безопасность  (МЭБ) — совокупность  интерна​циональных условий, обеспечиваю​щих нормальное функционирова​ние мирового хозяйства и нац. экономик отдельных стран. МЭБ — принципиальная экон. основа все​объемлющей системы между нар. безопасности (ВСМБ). Предпола​гает демократизацию МЭО, их ак​тивное использование в целях предупреждения и смягчения вн.-полит. противоречий, преодоления кризисных ситуаций, а также рас​ширение всестороннего продук​тивного сотрудничества в различ​ных областях экономики. МЭБ может рассматриваться в широком смысле (как охватывающая всю систему мирохозяйственных свя​зей) и в узком (по отношению к регионам, группам стран и отдель​ным странам). Обеспечение МЭБ предполагает установление нового международного   экономического порядка, равноправность в МЭО, исключение из между нар. практики всех форм дискриминации, отказ от политики блокад и санкций, преодоление неэквивалентности вн.-экон. обменов; совместный поиск путей справедливого урегулирова​ния вопросов внешней задолженности; объединение усилий в реше​нии глобальных проблем челове​чества, в т. ч. в разоружении ради мира и прогресса; в исследовании и мирном использовании космоса, ресурсов Мирового океана; в раз​работке и осуществлении принци​пов использования на благо всех стран, прежде всего развив., части средств, высвобождающихся от сокращения военных расходов, и

Международное разделение труда — высшая ступень общественного разделения труда, связанная с выходом последнего за рамки народного хозяйства от​дельной страны. МРТ означает специализацию отдельных стран на определенных видах произв. дея​тельности, на тех или иных от​раслях, изделиях и услугах, что обусловливает необходимость об​мена результатами производства, н.-т. деятельности,   товарами — между нар, мировую торговлю. Воз​никновение МРТ, его развитие и углубление определяются ростом производительных сил. Становле​ние МРТ связано с перехо​дом к крупному машинному произ​водству, потребовавшему поставок сырья и топлива, вызвавшему ур​банизацию во многих странах и значительное увеличение спроса на продовольственные товары, с.-х. продукцию. Ресурсов отдельной страны оказывалось недостаточно для удовлетворения этих нужд. Наряду с этим индустриализация отраслей обрабатывающей про​мышленности создала возможность массового выпуска продукции, в достаточной степени обеспечиваю​щей нац. потребности. Все боль​шая часть такой продукции на​правлялась на внешний рынок.

Международные   валют​ные отношения — совокуп​ность валютно-денежных и расчетно-кредитных связей в мирохозяй​ственной сфере. Составная часть международных экономических от​ношений.
Международные  эконо​мические организации — система образований различного вида, создаваемых на основе дого​воров (соглашений) между прави​тельствами или гос. органами, хоз. организациями заинтересованных стран для координации хоз. дейст​вий (решений), кооперирования или совместной производственно-хозяйственной деятельности в оп​ределенных областях экономики, науки и техники, в отдельных отраслях (подотраслях) народного хозяйства. Создаются за счет до​левых взносов, действуют на осно​ве устава, имеют руководящие ор​ганы с равным представительством сторон-участниц.

Международный бизнес — предпринимательская  (коммерче​ская) деятельность (занятие), свя​занная с использованием капи​тала в различных формах и преи​муществ повышенной деловой ак​тивности, осуществляется в целях извлечения прибыли (дохода) и распространяется на международную экономическую сферу.

Мировое хозяйство — со​вокупность   взаимодействующих нац. хозяйств всех стран мира и международных экономических от​ношений, целостный характер и функционирование которых опре​деляются объективными законами развития общества, растущей вза​имозависимостью нац. экономик. Становление М. х. объективно бы​ло предопределено закономерно​стями развития производства, раз​вития международного разделения труда, втягиванием в совокупный процесс воспроизводства все но​вых стран, превращением мировой торговли в один из важнейших факторов экон. роста, удовлетво​рения потребностей населения и нац. хозяйств в разнообразных товарах. Завершение к началу XX в. формирования М. х. происходило одновременно с переходом капи​тализма в империалистическую стадию развития. Большую роль в нем сыграли пром. и банковские монополии, на базе которых сло​жился финансовый капитал, став​ший господствующей силой в экономике и политике. Дальнейшее развитие М. х. было связано с возрастающим вывозом капитала, образованием между нар. монопо​лий, экон. и территориальным раз​делом мира между крупнейшими кап. странами и становлением ко​лониальной системы империализма.

Организация стран — экс​портеров нефти (ОПЕК) —между нар. межправительственная организация. Учреждена в I960 г. в целях защиты интересов основ​ных нефтедобывающих государств Азии, Африки и Латинской Аме​рики от произвола нефтяных мо​нополий, упрочения суверенитета, координации добычи и экспорта нефти, согласования цен. Членами ОПЕК являются 13 стран: Алжир, Венесуэла,   Габон,   Индонезия, Ирак, Иран, Катар, Кувейт, Ливия, Нигерия, ОАЭ, Саудовская Аравия, Эквадор. В конце 60 — начале 70-х гг. ОПЕК удалось сломать систему монопольно низких цен на нефть,  навязанную  нефтяными ТНК, и добиться изменения в пользу своих членов наиболее не​равноправных статей концессион​ных договоров, в результате чего их доходы от добычи нефти на своей территории достигли 90 %. В 70-х гг. ОПЕК неоднократно повышала и вводила единую про​дажную цену на нефть. Особенно резко цены на нефть поднялись в период нефтяного кризиса, вызван​ного введением арабскими государ​ствами — членами ОПЕК нефтя​ного эмбарго против стран, поддер​живавших Израиль в его агрессии против арабских государств Ближ​него Востока. Сильный рост цен на мировом рынке нефти вынудил многие западные страны вести ли​нию на ограничение потребления жидкого топлива, более активное изыскание собственных ресурсов, поиски альтернативных источников энергии. Существенно увеличив​шаяся нефтедобыча в странах, не входящих в ОПЕК, снизила как абсолютную, так и относительную who этой организации в мировой добыче и торговле нефтью, хотя она по-прежнему достаточно велика — около 60 % экспорта нефти  мира. Произошедшие в начале 80-х гг. изменения конъюнктуры рынка, сопровождавшиеся падением спроса на нефть, вынудили ОПЕК понизить цену (например, в 1983 г. с 34 до 29 долл. 1 баррель) и уменьшить ее добычу установлением квот для каждой входящей в организацию страны. ОПЕК руководствуется Уставом, принятым в 1961 г. Ее высшим органом является Конференция министров, созываемая дважды в год. Решения Конференции прини​маются на основе консенсуса. Ру​ководящий орган — Совет дирек​торов (каждая страна-участница назначает директора сроком на 2 года, который утверждается Конференцией). Исполнительным органом является Секретариат. Штаб-квартира находится в г. Вена (Австрия).

Организация экономического сотрудничества и развития (ОЭСР) — между нар, межправительственная  организа​ция, созданная в 1961 г. по ини​циативе США вместо Организа​ции европейского экономического сотрудничества, осуществлявшей «план Маршалла». ОЭСР является одной из крупнейших экон. орга​низаций, деятельность, которой охватывает практически все стороны и экон. политики. Штаб-квартира находится в г. Париж

ОФФ-ШОР (off-shore) — центры совместного предпринимательства, предоставляющие льготный режим только для финансово-кредитных операций с иностр. резидентами и в иностр. валюте. Льготы нало​говых убежищ и офф-шорных об​разований широко используются транснациональными банками и корпорациями, что содействует их преобразованию в мировые финан​совые центры. Как и налоговые гавани, научно-пром. парки, О.-ш. могут использоваться при создании зон совместного предприниматель​ства.

Патент — документ, выдаваемый компетентным  органом на оп​ределенный срок изобретателю или его правопреемнику, которым удо​стоверяется авторство и исключи​тельное право на изобретение. П. дает владельцу титул собственника на изобретение, обычно подкреп​ляется  регистрацией  товарного знака или промышленного образца. П. защищает его владельца от конкурентов. Патентной защитой пользуются принципиально новые технич. изобретения. П. действует на территории той страны, где он выдан.

Лицензионное вознаграж​дение — возмещение за предо​ставление прав на использование лицензий, «ноу-хау» и др., являю​щихся предметом лицензионного соглашения. Существуют следую​щие виды Л. в.: периодические процентные отчисления, или теку​щие отчисления, — роялти, ко​торые устанавливаются в виде фиксированных ставок (в процен​тах) на основе подсчета фактичес​кого экон. результата использова​ния лицензии и выплачиваются лицензиатом через определенные согласованные промежутки време​ни; паушальные   платежи — определенная твердо зафик​сированная в соглашениях сумма Л. в., устанавливаемая, исходя из оценок возможного экон. эффекта и ожидаемых прибылей лицензиа​та на основе использования лицен​зии. Паушальный платеж может производиться как единовременно, в разовом порядке, так и в рас​срочку. Преимуществом этого вида Л. в. является получение лицензиа​ром всей суммы вознаграждения в относительно короткий срок и без какого-либо риска. На практике пользуются и такими формами Л. в., как первоначальный платеж наличными, передача ценных бумаг и технической документации, учас​тие в прибыли лицензиата.

Протекционизм — экон. по​литика государства, заключающая​ся в целенаправленном ограждении внутреннего рынка от поступления товаров иностр. производства. Осу​ществляется посредством введения комплекса прямых и косвенных ог​раничений импорта — таможенных тарифов, контингентирования, не​тарифных барьеров, валютных ог​раничении, компенсационных пошлин, внутренних налогов и сборов, особого режима государственных закупок, «добровольных» ограниче​ний экспорта и т. п. Важнейшими чертами импортного П. развитых кап. стран в настоящее время являются повышение роли нета​рифных ограничений и селектив​ный характер протекционистских мер — защищается не внутреннее производство в целом, а отдельные отрасли. Протекционистские меры все чаще вводятся в качестве элемента н.-х. структурной полити​ки, нацеленной на приспособление нац. производителей к происходя​щим во всемирном хозяйстве сдвигам. Развитие интеграционных процессов привело к появлению «коллективного протекционизма»—образованию замкнутых группи​ровок, практикующих защиту сво​их рынков от товаров стран, не входящих в данное интеграционное объединение.

Ревальвация — повышение курса нац. или между нар. регио​нальной валютно-денежнои едини​цы по отношению к валютам др. стран, между нар. валютно-денежным единицам. В условиях обме​на бумажных денег на золото, за​конодательного определения золо​того содержания валюты нацио​нальной и валютного курса денеж​ных единиц Р. заключалась в офи​циальном повышении золотого со​держания, в формальном закрепле​нии мер по стабилизации внутрен​них цен, создающих предпосылки для  повышения  покупательной способности денег. Р. создает для соответствующей страны возмож​ность дешевле приобретать иностр. валюту, что совпадает с интереса​ми импортеров товаров и экспор​теров капитала.

Своп — разновидность валютных операций, при которой сочетаются сделка форвардная и сделка спот. При С. продажа наличной валюты (спот) осуществляется с одновре​менной покупкой ее на срок (фор​вард) или наоборот. Подобные опе​рации создают возможность полу​чения дополнительных экон. выгод или связаны с валютными потеря​ми.

Сделки «офсет» — одна из форм встречной торговли, предпо​лагающая как обмен товарами и услугами, так и предоставление возможности вкладывать капитал взамен различного рода услуг и льгот. Чаще всего областью заклю​чения С. «о.» становится торговля дорогостоящей военной техникой, поставка узлов и деталей в рамках соглашений о промышленной кооперации

Сделка спот—вид операций по купле-продаже наличного това​ра с немедленной оплатой и достав​кой. Практикуется в биржевой тор​говле, а также при реализации наличной валюты, в т. ч. на ва​лютной бирже.
Сделка форвардная— вид операций по купле-продаже товаров на срок, в т. ч. предварительной, в оговоренное время (обычно от недели до нескольких лет) по курсу на момент заключения конт​ракта. С. ф. получили широкое распространение при   валютных спекуляциях.

СДР (специальные права заим​ствования) — между нар. платеж​ные и резервные средства, выпу​скаемые Международным валют​ным фондом. Используются для безналичных международных рас​четов путем записей на спец. сче​тах и в качестве расчетной еди​ницы. Выполняют ряд функций ми​ровых денег по регулированию ба​лансов платежных, пополнению официальных валютных резервов, соизмерению стоимости валют на​циональных. Не имеют собствен​ной стоимости и реального обеспе​чения. Предоставляются заинтере​сованным странам — членам МВФ непосредственно Фондом, а также странам, не являющимся членами МВФ, интернациональным и регио​нальным валютным фондам и бан​кам — по решению исполнитель​ных органов МВФ. Впервые были выпущены в январе 1970 г., а затем в 1979—1981 гг. на общую сумму 21,3 млрд. До 1974 г. курс СДР определялся по официальному зо​лотому содержанию, приравненно​му к доллару США, а затем на основе валютной корзины сначала 16, а с 1981 г. 5 основных нац. валют (доллар США — 42 %; мар​ка ФРГ — 19 %; японская иена — 15 %; англ. ф. ст. — 12 %; Франц. франк — 12 %), удельный вес ко​торых периодически (раз в 5 лет) корректируется

Факторинг — разновидность торгово-комиссионной   операции, сочетающейся с кредитованием оборотного капитала клиента. В ос​нове операции Ф. лежит покупка факторской компанией счетов фактуры клиента на условиях оплаты около 80 % стоимости отфактуро​ванных поставок и оплаты оста​ющейся части (за вычетом процен​та за кредит) в строго обус​ловленные сроки независимо от по​ступления выручки от дебиторов. Клиентами факторских компаний выступают, как правило, мелкие и средние   торгово-промышленные компании, торговые агенты, дилеры и т. п., рассчитывающиеся обыч​но по открытому счету. Подавляю​щая часть клиентов — поставщики товаров сравнительно небольшой единичной стоимости (например, готовая одежда, обувь, мебель, ков​ры, бытовая электротехника, ком​поненты для ЭВМ, некоторые хи​микаты). Ф. является универсаль​ной системой финансового обслу​живания клиентов, включающей бухгалтерское, информационное, рекламное, сбытовое, трансп., стра​ховое, кредитное и юридическое обслуживание. За клиентом сохра​няются практически только произв. функции. Поскольку клиенты фак​торских компаний могут отказать​ся от сохранения собственного штата служащих, выполняющих функции, которые принимает на себя факторская компания, возни​кает известная экономия, которая компенсирует высокую стоимость обслуживания (0,75—3 % годового оборота). Благодаря Ф. достигает​ся ускорение   оборачиваемости средств в расчетах. Получая не​медленный платеж по основной части стоимости отфактурованных товаров, клиент может расплачи​ваться со своими поставщиками наличными и получать за это скид​ку с цены. Факторские операции активно проводят коммерческие банки, организующие специализи​рованные филиалы или компании.

Хеджирование — форма стра​хования цены и прибыли при со​вершении фьючерсных (на срок) сделок купли-продажи товаров или ценных бумаг, когда покупатель (продавец) одновременно закупа​ет (продает) соответствующее ко​личество фьючерсных контрактов. X. получило широкое распростране​ние при биржевых операциях. С помощью X. предприниматели стра​хуют себя от возможных потерь к моменту ликвидации сделки на срок — убытки от изменения цен компенсируются выигрышем по фьючерсам. X. способствует усилению гибкости и повышению эффек​тивности коммерческих операций и сделок с ценными бумагами, сни​жению затрат на финансирование товарообменных операций, позво​ляет уменьшить риск сторон.

Чартер — договор между вла​дельцем трансп. средства (фрах​товщиком) и нанимателем (фрах​тователем) на аренду всего трансп. средства или его части на опре​деленный рейс или срок. В тор​говом мореплавании, как правило, используются типовые формы Ч.

Эмбарго — запрещение государ​ством или по многостороннему ре​шению ввоза в страну или вывоза в какую-либо др. страну товаров, услуг, валютных и иных ценностей. Э. может быть введено как в воен​ное, так и в мирное время и охва​тывать все стороны торг.-экон. деятельности или только опреде​ленные категории товаров, н.-т. информации, трансп. и др. услуг. В современных между нар. отноше​ниях Э. выступает как орудие экон., н.-т. и финансового давле​ния репрессивного характера, как средство принуждения к измене​нию проводимой правительством внутренней и внешней политики. Устав ООН предусматривает воз​можность установления Э. в ка​честве коллективной репрессивной меры в отношении государств, действия которых представляют угрозу между нар. безопасности. Э. может служить основанием  для приостановки или прекращения вы​полнения всех или некоторых кон​кретных обязательств государств, их организаций и граждан. Введе​ние государством Э. в нарушение норм между нар. права, соглаше​ний, регулирующих экон. отноше​ния между странами, с целью вос​препятствовать их успешному экон. сотрудничеству является грубым нарушением основных принципов и Устава ООН.
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