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ВВЕДЕНИЕ

Главная задача внешнеэкономической деятельности современного Казахстана в условиях рыночной экономики - это активное участие экономики республики в международном разделении труда с целью совершенствования структуры народного хозяйства, ускоренного развития экономики и повышения ее значимости на международном рынке.

Экономические и географические особенности Казахстана делают его экономику одной из наиболее грузоемких в мире и обуславливают ее высокую зависимость от транспортной системы. В то же время эти особенности дают огромные преимущества для организации внешнеторговых операций.
Заинтересованность экономики Казахстана в получении финансовой поддержки в виде займов и кредитов для реализации крупных национальных и международных проектов делает необходимым и стратегически важным сотрудничество Республики с такими влиятельными международными организациями, как Международный Валютный Фонд, Всемирный Банк, Азиатский Банк Развития и т.д.
Международная деятельность независимого Казахстана вышла на новый уровень развития и находится в зоне стратегического государственного контроля и поддержки. Понимать взаимовыгодные направления  и процессы сотрудничества с целью  увеличения благосостояния населения необходимо не только политикам. Студентам в  настоящее время, которое очень динамично изменяется и предъявляет все новые критерии, необходимо знать, чем обусловлены проблемы и достижения казахстанского народа и как  найти более нужный,  правильный, эффективный  путь к улучшению качества жизни.

 Новые подходы к изучению уже известных и новых знаний, виды самостоятельного изучения и выбор методов обучения в современной высшей школе должны быть ориентированы на индивидуальные качества и навыки студента.
Данные методические рекомендации подготовлены с учетом последовательности изложения материала в рабочей учебной программе по дисциплине «Международная экономика».
Цель данных методических рекомендаций состоит в том, чтобы представить студентам материал с использованием нескольких форм изучения и закрепления знаний. Использование нескольких разных форм изучения материала целенаправленно требует больше время на анализ и обсуждение информации и поэтому позволяет работать с учебным и практическим  материалом более подробно.
Основной задачей методических рекомендаций по дисциплине «Международная экономика»  является анализ студентами экономических процессов, происходящих в современном мире и воздействующих на роль Казахстана в мировой экономической системе.
Методические рекомендации предназначены для проведения практических занятий и  рассчитаны  на студентов экономических и технических специальностей очной и заочной  форм обучения.
Практические работы

Тема 1: Роль международной экономики

Цель: систематизировать знания процессов, регулирующих международные отношения
1 Объяснить влияние глобализации на жизнь населения стран.
2
 Обосновать функции международного бизнеса.
3
 Обобщить виды международных экономических операций.
Методические рекомендации по подготовке к занятию
При подготовке к занятию необходимо изучить географические и демографические особенности стран, активно участвующих в международной торговле. 

В ходе практического  занятия следует внимательно слушать выступления своих однокурсников, выступать с анализом научных публикаций периодической печати по указанной тематике. 
В ходе выполнения практической работы необходимо разобрать представленные ситуации и ответить на вопросы.
Литература
1.
Гриффин Р., Пастей М. Международный бизнес. 4-е изд. СПб.: Питер, 2006. — 1088 с.

2.
Миклашевская Н.А., Холопов А.В. Международная экономика.: М., 1998
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Силы, превратившие Олимпийские игры в международное коммерческое предприятие, — это те же силы, которые оказывают влияние на конкурентоспособность компаний во всем мире как на внутреннем, так и на внешнем рынке. Изменения,  происходящие в сфере систем связи, транспортных средств и информационных технологий, не только облегчают зарубежную экспансию национальных фирм на международный рынок, но и способствуют проникновению иностранных компаний на внутренний рынок страны. Такая тенденция, сформировавшаяся на протяжении последнего десятилетия, имеет в своей основе бурное развитие электронной коммерции, а также устранение преград на пути международной торговли и международных инвестиций, которое стало возможным благодаря усилиям Всемирной торговой организации (World Trade Organization — WTO) и Европейского Союза. Действительно, происходящие изменения настолько широкомасштабны, что многие футуристы говорят о возникновении глобальной экономики, «не имеющей границ», — мировой экономики, в условиях которой границы государств теряют свое значение. Глобальная экономика оказывает большое влияние на все события повседневной жизни каждого человека, начиная с товаров, которые он покупает, и цен, по которым эти товары продаются, процентных ставок по кредитам и заканчивая выбором профессии. В качестве примера можно привести такие операции, как закупка сырья и материалов в одной стране и их перевозка на территорию другой страны для дальнейшей обработки или сборки; транспортировка готовой продукции из одной страны в другую с целью продажи в системе розничной торговли; сооружение заводов в зарубежных странах с целью получения доходов на базе использования более дешевой рабочей силы; получение кредита в банке одной страны для финансирования операций в другой стране. Стороны, участвующие в таких сделках, могут быть представлены физическими лицами, отдельными компаниями, группами компаний и государственными организациями.
Необходимость изучения международного бизнеса и международных отношений, заключается в том, что менеджер фирмы не должен допускать отставания от своих будущих конкурентов. Студенты, изучающие бизнес в странах Европы, обычно изучают несколько языков, много путешествуют, а также приобретают практический опыт, работая в разных странах. Во многих европейских университетах разрабатываются программы изучения менеджмента, многие из которых  требуют, чтобы студенты проводили не менее одного семестра в других странах. Международный бизнес необходимо изучать для того, чтобы быть в курсе последних достижений в сфере технологий управления, многие из которых были разработаны за пределами Северной Америки. Например, в Японии был разработан и применен на практике метод управления материальными запасами, получивший название «точно вовремя» (just-in-time). Работая по системе «точно вовремя», поставщики обязаны обеспечивать доставку исходных ресурсов в адрес компании по мере возникновения необходимости в них. Такие компании, как Volvo, расположенная в Европе, и Honda, находящаяся в Японии, были в числе первых компаний, которые опробовали новые методы организации труда, такие как делегирование полномочий, кружки качества, автономные и многофункциональные рабочие группы. Цель внедрения этих методов состояла в повышении производительности труда работников и степени их удовлетворенности своей работой. Компании, менеджеры которых остаются безразличными к новаторским методам работы конкурирующих компаний из других стран мира, неизбежно потерпят неудачу на мировом рынке.
Вопросы:

1) Каковы предпосылки и современные причины глобализации?
2) Чем международный бизнес отличается от коммерческой деятельности внутри одной страны?
II Дайте характеристику основным формам международной предпринимательской деятельности.
Экспорт и импорт. 

Экспорт — это продажа продукции, произведенной в своей стране, с целью дальнейшего использования или перепродажи на территории других стран. Импорт — это закупка продукции, произведенной в других странах, с целью дальнейшего использования или перепродажи на территории своей страны. Все экспортно- импортные операции подразделяются на две группы. Первая группа — это торговля товарами (материальными продуктами), такими как предметы одежды, компьютеры, а также сырье. В официальных документах правительства США такой тип торговли обозначается термином «merchandise exports and imports» («экспорт и импорт товаров»); в Великобритании для обозначения этого понятия используется термин «visible trade» («видимая торговля»). Вторая группа экспортно-импортных операций — это торговля услугами (нематериальными продуктами), такими как банковские, транспортные и бухгалтерские услуги. В Соединенных Штатах этот тип торговли имеет название «services exports and imports» («экспорт и импорт»); британцы обозначают его термином «invisible trade» («невидимая торговля»).
	      *Каждый предприниматель должен понимать основные термины общепринятой деловой, юридической и финансовой лексики. Для предпринимателя, ведущего бизнес в международных масштабах, эта проблема характеризуется особой сложностью, поскольку для определения одних и тех же понятий в разных странах используются различные термины и словосочетания.

      Подобная ситуация сложилась, например, с обозначением финансовой ответственности партнеров за ведение совместного бизнеса.

В Соединенных Штатах Америки аббревиатура «Inc.» хорошо знакома не только предпринимателям, но и простым людям, которые привыкли видеть это сокращение в названиях компаний (таких как Southwest Airlines, Inc. и Lands' End, Inc). Это сокращение заменяет термин «Incorporated » (что значит «зарегистрированный как корпорация»), который, в свою очередь, обозначает ограничение финансовой ответственности каждого из владельцев компании суммой вложенного им капитала (в случае банкротства или возникновения финансовых или юридических проблем). В других странах принята иная терминология для обозначения такого понятия, как ограниченная ответственность.

        В Германии для описания различных форм ограниченной ответственности используются три разных термина. Термин «Aktiengesellschaft (AG)» используется для обозначения крупных компаний с широким кругом акционеров, в которых должны быть организованы такие руководящие органы, как правление и совет директоров. В качестве примера таких компаний можнопривести Deutsche Bank AG и Volkswagen AG. Термин «Kommanditgesellschaft auf
	Aktien (KGaA)» используется для обозначения фирм, которые являются собственностью ограниченного количества партнеров, среди которых есть, по меньшей мере, один акционер с неограниченной ответственностью. Пример такой компании — Henkel KGaA, немецкий производитель химической продукции. И последний термин — «Gesellschaft mit beschrankter Haftung (GmbH)» — применяется для обозначения

небольших компаний, находящихся в частной собственности.

       В Японии термин «kabuskiki kaisha (KK)» используется для обозначения компаний с ограниченной ответственностью всех типов. В Нидерландах термином «BV (besloten vennootschap)» обозначаются закрытые компании с ограниченной ответственностью, а термином «NV (naamloze vennootschap)» — открытые компании с ограниченной ответственностью, такие как Philips NV. В Объединенном Королевстве также принято разграничивать закрытые и открытые компании с ограниченной ответственностью;

для обозначения закрытых компаний используется аббревиатура Ltd. (сокращенно

от «limited»), а для обозначения открытых

компаний — «PLC (public limited company)

». Примеры — компании Swire Pacific Ltd.

и GlaxoSmithCline PLC. В Италии компании с

ограниченной ответственностью обозначаются термином «SpA (la societa per azioni)», — к числу таких фирм принадлежат компании Benetton Group SpA и Fiat SpA. Во Франции с этой же целью используется термин «SA (societe anonyme)»; это обозначение можно найти в названиях таких компаний, как Carrefour

SA и Hachette SA.


Зарубежные инвестиции

Вторая форма международной предпринимательской деятельности, имеющая такое же значение, как экспорт и импорт, — это зарубежные инвестиции, или передача капитала резидентами одной страны для дальнейшего его использования резидентами другой страны. Такие инвестиции подразделяются на две категории: прямые иностранные инвестиции и портфельные инвестиции. Прямые зарубежные инвестиции (foreign direct investments, FDI) — это вложение капитала с целью осуществления приобретения и реального контроля над объектами собственности, активами и целыми компаниями в других странах (страна, на территории которой находится штаб-квартира материнской компании, — это страна проис- хождения (home country), а страна, на территории которой эта компания ведет бизнес, — это страна, принимающая инвестиции, или страна пребывания (host country)). В качестве примера прямых иностранных инвестиций можно привести приобретение компанией Ford Motor Company всех обыкновенных акций шведской компании Volvo Corporation. После покупки этих акций из материнской компании Ford в компанию Volvo были направлены специалисты, задача которых состояла в осуществлении контроля над деятельностью компании, а также в интегрировании работы компании с программами закупок и маркетинга, реализуемыми корпорацией Ford в масштабах всего мира. 

Портфельные инвестиции (portfolio investments) — это приобретение зарубежных финансовых активов (акций, облигаций и депозитных сертификатов), не ставящее целью осуществление контроля. Примером портфельных инвестиций может служить покупка тысячи обыкновенных акций компании Sony датским пенсионным фондом. Посредством такого вложения капитала пенсионный фонд предпринял попытку увеличить норму прибыли от своих основных средств, а не получить контроль над процессом принятия решений в компании Sony. По той же причине многие инвесторы в последние годы приобретают акции инвестиционных фондов открытого типа, которые специализируются на иностранных акциях и облигациях.
Другие формы международных деловых операций

Кроме перечисленных выше международный бизнес может осуществляться и в других формах.  Важнейшие из них — это лицензирование, франчайзинг и управленческие контракты. Лицензирование (licensing) предполагает заключение договора, в соответствии с которым фирма, находящаяся в одной стране, выдает компании другой страны лицензию на использование своей интеллектуальной собственности (патентов, торговой марки, фирменного названия, авторских прав или секретов производства) в обмен на выплату роялти. Например, компания Walt Disney может выдать немецкой компании по пошиву одежды разрешение на выпуск детских пижам с изображением улыбающегося Микки Мауса на условиях выплаты этой компанией процента от продаж. Франчайзинг (franchising) — это особая форма лицензирования, суть которой состоит в том, что фирма, находящаяся в одной стране (франчайзер), выдает компании из другой страны (франчайзи) разрешение на использование своей технологии производства, а также бренда, торговой марки и логотипа в обмен на выплату роялти. Например, компания McDonald's Corporation продает права на открытие ресторанов быстрого обслуживания во всем мире. Управленческий контракт (management contract) — это соглашение, в соответствии с которым компания в одной стране дает фирме, находящейся в другой стране, согласие на управление мощностями этой фирмы или оказание иных управленческих услуг за определенное вознаграждение (размер которого оговорен в контракте). Управленческие контракты получили широкое распространение среди наиболее крупных компаний, функционирующих в сфере гостиничного бизнеса.

         Термин «многонациональная корпорация», сокращенно МНК (multinational corporation, MNC), используется для обозначения компаний, активно вовлеченных в международный бизнес. Многонациональная корпорация — это компания, которая «осуществляет прямые зарубежные инвестиции, а также владеет предприятиями, расположенными в зарубежных странах, и контролирует процесс создания ценности на этих предприятиях». Помимо владения иностранными активами и осуществления контроля над ними, многонациональные корпорации, как правило, покупают ресурсы и производят товары и/или услуги во многих странах, а затем продают эти товары и услуги потребителям в разные страны мира. Многонациональные корпорации координируют свою деятельность через свои штаб-квартиры, однако они могут предоставлять своим аффилированным и дочерним компаниям, действующим на иностранных рынках, значительную свободу действий в вопросах адаптации своей деятельности к местным условиям. 

          В таблице 1 перечислены самые крупные многонациональные корпорации мира.
Таблица 1 – Мировые корпорации
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III  Составьте список товаров, которые вы регулярно используете, таких как: будильник, фотоаппарат, автомобиль, чайник, компьютер, кроссовки, телефон, телевизор, видеомагнитофон,  фруктовый сок, любимая одежда. Определите, какие компании выпустили эти товары. После составления списка найдите ответы на следующие вопросы по каждому изделию:

1. В какой стране расположен главный офис компании-производителя?

2. Какой процент от годового объема продаж фирмы составляют продажи на внутреннем рынке? Какой процент составляют продажи на рынках других стран?

3. Определите наиболее вероятное место изготовления данного изделия.

4. Вместе с другими студентами составьте обобщенный список, включающий

в себя 10 товаров, наиболее часто используемых студентами.

5. Попробуйте идентифицировать торговую марку (бренд) каждого товара, выпущенного отечественной компанией и иностранной компанией.

6. Есть ли в этом списке изделия, в состав которых входят компоненты, выпущенные как отечественными, так и иностранными компаниями?

Тема 2: Теории международной торговли

и международных инвестиций
Цель: сформировать знание основных теорий международной торговли и международных инвестиций
1 Изучить и сравнить крупные мировые рынки и центры деловой активности.
2 Составить характеристику теорий международной торговли.
3 Объяснить появление альтернативных теорий международной торговли.

Методические рекомендации по подготовке к занятию

При подготовке к занятию необходимо изучить особенности основных мировых центров экономической активности.
В ходе практического занятия необходимо обосновать причины появления теорий международной торговли и инвестиций. Для этого необходима совместная с однокурсниками и индивидуальная работа, изучение научных публикаций периодической печати, обсуждение материала в группе.

Представленная практическая работа направлена на анализ материала по теме. 
Литература

1. Гриффин Р., Пастей М. Международный бизнес. 4-е изд. СПб.: Питер, 2006. — 1088 с.
2. Миклашевская Н.А., Холопов А.В. Международная экономика.: М., 1998
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I На основе представленного материала обосновать примеры  правил формирования мировых рынков.
Правила формирования мировых рынков:

1) Знание территории локации рынка;
2) Классификация стран по уровню доходов;
3) Анализ инфраструктуры для           

                                                                электронной коммерции;
                                                       4) Изучение культуры страны.
	       *В некоторых случаях важнейшая информация, которая необходима международным бизнесменам, — это информация об уровне доходов населения той или иной страны. Уровень доходов позволяет определить покупательную способность жителей страны, уровень технологического развития производственных процессов на местных предприятиях, а также состояние общественной инфраструктуры. 
      Одним из важнейших источников статистических данных о доходах является Всемирный банк. В соответствии с классификацией Всемирного банка все страны мира подразделяются на следующие категории: страны с высоким, средним и низким уровнем доходов. К странам с высоким уровнем доходов относятся страны, в которых годовой уровень доходов на душу

населения составляет не менее $9206. (Доход

на душу населения (per capita income) вычисляется как результат деления валового внутреннего продукта, ВВП (gross domestic

product, GDP), на численность населения страны. ВВП — это общая рыночная стоимость всех товаров и услуг, выпущенных в стране на протяжении какого-либо периода времени: например, за один год.) Категория стран с высоким уровнем доходов состоит из трех групп. Первую группу образуют страны ОЭСР, Организации экономического сотрудничества и развития (OECD, Organization for Economic Cooperation and Development). ОЭСР — это группа, состоящая из 30 демократических стран с рыночной экономикой, ориентированных на обеспечение экономического роста. 

	      В число стран ОЭСР входит 23 страны Западной Европы, 4 страны Тихоокеанского бассейна (Австралия, Япония, Новая Зеландия и Южная Корея), а также Канада, Мексика и Соединенные Штаты Америки. Двадцать три из 30 членов ОЭСР попадают в категорию стран с высоким уровнем доходов. (Оставшиеся члены ОЭСР — Чехия, Греция, Венгрия, Мексика, Польша, Словакия

и Турция — относятся к категории стран со средним уровнем доходов.) Во вторую группу стран входят богатые нефтью Кувейт и Арабские Эмираты.

      Третья группа состоит из более мелких

промышленно развитых стран, таких как Гонконг, Израиль, Сингапур и Тайвань.

В странах со средним уровнем доходов доход на душу населения составляет от $745 до $9206. В эту категорию входило большинство стран бывшего Советского Союза, которые достигли высокого уровня развития в 30-е гг., но отстали по экономическим показателям от стран Западной Европы после Второй мировой войны. Другие страны, принадлежащие к этой же категории (такие как Чили, Хорватия и государство Маврикий).
          Другие страны, признанные ООН «недостаточно развитыми» и «наименее развитыми», характеризуются низким уровнем грамотности, низким уровнем дохода на душу населения, а также низкими темпами экономического роста; для них характерен невысокий уровень покупательского спроса, низкий уровень развития общественной инфраструктуры, необходимой для организации надежного процесса производства и распределения товаров и услуг. 


ЕС

Экономика стран ЕС ориентирована на свободный рынок; их политический строй — парламентская демократия. В то же время вмешательство правительства в экономику, а также государственная собственность в большинстве случаев играет более важную роль в

экономике стран — членов ЕС, чем в США. В 2002 г. 12 стран ЕС (все, кроме Дании, Швеции и Великобритании) отменили свою национальную валюту, заменив ее общей денежной единицей, известной под названием «евро». Германия является наиболее важным в экономическом отношении членом ЕС. Германия наиболее активно участвует-в международной предпринимательской деятельности; почти каждый год страна занимает второе место в мире по объему экспорта, уступая только США. 
С 1 мая 2004 г. в состав ЕС вошло10 новых членов: Польша, Чешская Республика, Словацкая Республика, Венгрия, Словения, Литва, Латвия, Эстония, Кипр и Мальта (см. рис.1).
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Рисунок 1 – Западная Европа
Канада

Канада занимает второе место в мире по площади континентальной части при  численности населения страны всего в 31 млн.жителей. Восемьдесят процентов населения сконцентрировано в стокилометровой полосе, протянувшейся вдоль южной границы страны с Соединенными Штатами. Экспорт, на долю которого приходится 50% ВВП страны за 2009 г. имеет большое значение для экономики Канады. Самые важные статьи экспорта отображают наличие в стране богатых природных ресурсов; среди этих статей можно перечислить лесоматериалы, нефть, полезные ископаемые и зерно. Соединенные Штаты Америки - основной рынок сбыта для канадских товаров.  Канада долгое время привлекает международных инвесторов из-за своей близости к громадному рынку США, а также благодаря стабильности политической и законодательной системы. Высокоразвитая инфраструктура Канады, а также ее система образования вносят свой вклад в обеспечение рентабельности экономики страны.

Мексика

Как и Соединенные Штаты Америки, Мексика — это федеральное государство. На протяжении первой половины XX в. мексиканское правительство внедряло программу экономического национализма, в соответствии с которой в Мексике не поощрялись иностранные инвестиции и были введены большие тарифные ограничения на импорт товаров, имевшие своей целью защиту отечественных компаний. Однако за последних два десятилетия власти Мексики отказались от такой политики и открыли рынки страны для иностранных товаров и инвестиций. Кроме того, после продажи многих компаний, принадлежавших государству (таких как Aeromexico и Teiefonos de Mexico), влияние правительства на экономику страны было ослаблено. В 1994 г. Канада, Мексика и Соединенные Штаты Америки инициировали заключение Североамериканского соглашения о свободной торговле, НАФТА (North American Free Trade Agreement, NAFTA), которое предусматривает сокращение ограничений на торговлю между этими тремя странами на период 15 лет. Чтобы воспользоваться преимуществами, предоставляемыми НАФТА, тысячи зарубежных компаний открыли в Мексике новые заводы, создав при этом сотни тысяч рабочих мест. 

США

США — это огромный рынок для стран с более низким уровнем доходов, которые предпринимают попытки поднять уровень жизни своего народа посредством реализации стратегий развития, ориентированных на экспорт продукции. Это также важнейший рынок для компаний из стран с более высоким уровнем доходов, желающих получить заказы со стороны многочисленного образованного среднего класса. Американский доллар является важной составляющей резервов иностранной валюты практически во всех странах мира. Благодаря своей политической стабильности и военной мощи Соединенные Штаты Америки привлекают «беглый» капитал (flight capital) — денежные средства, вывозимые из страны, нестабильной в политическом или экономическом отношении, в страну, обстановка в которой внушает доверие. Соединенные Штаты являются крупным получателем долгосрочных иностранных инвестиций.
Восточная Европа и Средняя Азия
За развалом Советского Союза в 1991 г. и  последовал этап провозглашения независимости 15 республик, которые сейчас часто называют новыми независимыми государствами (Newly Independent States, NIS). В 1992 г. 12 новых независимых государств (все, кроме Прибалтийских стран — Эстонии, Латвии и Литвы) образовали Содружество Независимых Государств, СНГ (Commonwealth of Independent States, CIS). 
Азия — основной получатель иностранных инвестиций от многонациональных корпораций; с другой стороны, регион является главным поставщиком капитала в страны, находящиеся за пределами Азии. Еще более важным является тот факт, что агрессивные, эффективно действующие предприниматели из стран Азии составляют все более жесткую конкуренцию компаниям из стран Европы и Северной Америки, что вынуждает предпринимателей этих стран повышать производительность своих предприятий и улучшать качество продукции.
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Рисунок 2 – Страны Восточной Европы и Средней Азии
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Рисунок  3 – Страны Азии
Япония

После Второй мировой войны Япония, островное государство с населением 127 млн. жителей, восстала из пепла и стала страной, занимающей второе место в мире по экономическим показателям (в 2001 г. ВВП Японии составил $4,2 трлн), а также одним из самых влиятельных членов «четверки». После того как компании других стран также начали активно действовать в сталелитейной промышленности и кораблестроении,  многонациональные корпорации Японии перенесли акцент на производство автомобилей, бытовой электроники и производственного оборудования. Контроль над промышленностью Японии осуществляют большие группы взаимосвязанных компаний, называемые «кейрецу» (keiretsu); в центре такой группы в большинстве случаев находится один из главных банков Японии. Этот банк несет основную ответственность за обеспечение финансовых потребностей «кейрецу». Члены такой группы компаний во многих случаях выполняют функции поставщиков по отношению друг к другу, затрудняя тем самым проникновение иностранных компаний на японский рынок. Кроме того, компании, входящие в состав «кейрецу», защищены от поглощения конкурирующими компаниями. Такая защита обеспечивается тщательно продуманной системой перекрестного владения акциями, в соответствии с которой члены группы владеют акциями друг друга. Компания Toyota Motors, например, владеет 19% обыкновенных акций компании Kioto Manufacturing, а другие члены «кейрецу», в состав которой входит компания Toyota, владеют 40% акций Kioto. Компания Kioto, в свою очередь, является основным поставщиком автомобильных осветительных приборов, необходимых компании Toyota. Члены «кейрецу» в большинстве случаев доверяют сбыт экспортной продукции во всех странах мира «sogo sosha» — внешнеторговой компании, специализирующейся на экспортных операциях. Обычно такая компания «sogo sosha» входит в состав соответствующей «кейрецу».
Австралия и Новая Зеландия

Поскольку климат большей части континента засушливый, почти все население Австралии сконцентрировано в более влажных прибрежных районах; приблизительно 40% населения страны проживает в Сиднее и Мельбурне. Австралия богата природными ресурсами, но в то же время испытывает нехватку рабочей силы. В результате практически весь объем экспорта товаров  приходится на экспорт природных ресурсов (таких как золото, железная руда, уголь), а также на экспорт «землеемкой» сельскохозяйственной продукции (шерсти, мяса и пшеницы).
После сокращения вмешательства государства в экономику, а также после осуществления процесса приватизации народного хозяйства в 80-е гг. Новая Зеландия приобрела в мире репутацию одного из лидеров глобального поворота в сторону максимального использования рыночно ориентированной политики. Торговля товарами имеет чрезвычайно большое значение для страны. Более половины экспорта Новой Зеландии приходится на продукцию, произведенную на базе использования обширных пастбищ. Основные статьи экспорта — молочные продукты, мясо и шерсть. На долю таких стран, как Австралия, Япония и Соединенные Штаты Америки, приходится почти половина всех внешнеторговых операций Новой Зеландии.
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Рисунок  4 – Австралия и Новая Зеландия
«Четыре тигра»

Тихоокеанская Азия — это один из регионов мира, в которых промышленность развивается быстрыми темпами. За период после 1945 г. Южная Корея, Тайвань, Сингапур и Гонконг сделали такие большие успехи, что они вместе стали известны в мире под собирательным названием «четыре тигра». Эти страны называют также новыми индустриальными странами (newly industrialized countries, NICs) или новыми индустриальными экономиками (newly industrialized economies, NIEs). 
В результате «холодной войны», Корейский полуостров был разделен на две части — коммунистическую Северную Корею и капиталистическую Южную Корею. В 1953 г., после окончания Корейской войны, Южная Корея стала одной из наиболее стремительно развивающихся стран мира. Поддержка экономического развития Южной Кореи была обеспечена тесным сотрудничеством между правительством страны и приблизительно тридцатью частными семейными конгломератами, занимающими господствующее положение в экономике Кореи. Самые крупные из этих конгломератов, называемых в Корее

«чеболями» (chaebol), — это Samsung, Hyundai, Daewoo Group и LG (в прошлом Lucky-Goldstar). По многим направлениям правительство Кореи предпринимало попытки последовать по пути, проложенному японскими компаниями, в частности — использовать такие методы, как сдерживание импорта, государственное управление экономикой и индустриализация страны на базе крупных экономических объединений. После кризиса в 1997-1998 гг.  многие «чеболи» столкнулись с серьезными финансовыми затруднениями. Некоторые корейские компании вышли  из кризиса еще более крепкими и гибкими в экономическом отношении. Компания Samsung, например, ограничила сферу корпоративных интересов. Высшим руководством компании было принято решение о том, чтобы направить все ресурсы компании на производство электронного оборудования. В настоящее время компания Samsung лидирует на рынке микросхем памяти, жидкокристаллических мониторов, DVD-плееров и мобильных телефонов. 
Тайвань

Тайвань — это небольшое островное государство, расположенное недалеко от материковой части Китая. Использование частных семейных компаний в качестве основного компонента экономики, а также ориентация на экспортную торговлю позволили Тайваню стать одной из стран, занявших за последние три десятилетия лидирующие места в мире по темпам экономического роста: средний годовой показатель экономического роста страны за этот промежуток времени составил более 8%. Модель экономического роста: с  1950-х гг. – экспорториентированная индустриализация, экспорт промышленных изделий, быстрый рост экспорта, высокий темп роста ВВП, высокий уровень сбережений и инвестиций. Исчерпание прежней модели развития - с сер.1990-х гг: снижение темпов роста, уровня инвестиций, деиндустриализация, передача Китаю рыночных ниш в сфере промышленного производства, снижение уровня конкурентоспособности. Уязвимость тайваньской экономики: низкая степень диверсификации, высокая зависимость от экспорта, изолированность от процессов

региональной интеграции. Ведущая отрасль – электронная промышленность; на нее приходится почти 60 % индекса тайваньской фондовой биржи и почти 35% экспорта. Роль экспорта в последнее десятилетие повысилась. Вклад чистого экспорта в экономический рост составляет 2/3, внутреннего потребления – только 1/3. Тайвань уступает в конкурентной борьбе: в сфере производства – Китаю, в сегменте ИТ - Ю.Корее, в сфере финансовых услуг -

Сингапуру и Гонконгу. В конце 2008 г. установлено прямое сообщение между островом и материком; отменены ограничения на размер тайваньских инвестиций на материк. Серия внутренних реформ с 2000 г. – изменение модели роста и специализации в мировой экономике. Будущее острова связывается с его превращением в финансовый центр Азии.
Сингапур. 

Бывшая британская колония Республика Сингапур является небольшим островным государством, расположенным на южной оконечности Малайского полуострова. Чтобы преодолеть хроническую безработицу, которая охватила страну после получения независимости в 1965 г., правительство Сингапура с самого начала придавало особое значение развитию трудоемких отраслей промышленности (таких как текстильная промышленность). Подобная экономическая политика оказалась настолько успешной, что вскоре Сингапур перешел к более прибыльным отраслям экономики, таким как переработка

нефти и химическое обогащение руды, а также к высокотехнологичным отраслям, таким как производство компьютеров и биотехнологии. При численности населения всего 4,1 млн жителей сейчас Сингапур страдает от нехватки рабочей силы. В 2001 г. доход на душу населения в Сингапуре составил $24 740, а общий объем экспорта — $122 млрд, или 133% от $91 млрд ВВП страны.  Сингапур преуспевает в сфере реэкспорта, или вывоза ранее импортированных товаров. Сингапурские компании умело пользуются преимуществами отличных портовых сооружений и оборудования и используют их для ввоза иностранных товаров с последующим вывозом этих товаров в другие страны (в частности, в соседнюю Малайзию). Помимо того что Сингапур является важным портом и центром переработки нефти, он предоставляет квалифицированные финансовые услуги и услуги в сфере систем связи азиатским странам Тихоокеанского бассейна.

Гонконг. 

Гонконг был передан Китаем под управление Великобритании в  1860 г;  в 1898 г. Великобритании  на период 99 лет была безвозмездно передана в аренду часть материка, известная под названием «Новые территории» до  1 июля 1997 г.  Затем  Правительством Китая Гонконгу был присвоен статус особого административного региона (special administrative region, SAR). Такой статус обеспечивает Гонконгу достаточную степень автономности. Гонконг имеет свое законодательство, пользуется экономической независимостью, имеет статус свободного порта и использует отдельную налоговую систему. Страна будет пользоваться всеми этими привилегиями до 2047 г.  На небольшой территории, занимаемой Гонконгом, проживает почти семь миллионов людей, что обеспечивает наличие высокообразованной, высокопродуктивной рабочей силы для таких отраслей промышленности, как производство текстильных изделий и электронного оборудования. Гонконг предоставляет банковские и финансовые услуги большинству стран Восточной Азии.  Статистика экспортных операций, осуществляемых в Гонконге, иллюстрирует деятельность страны как реэкспортера. В 2001 г. объем экспорта в Гонконге составил $191 млрд, или 117% от $163 млрд ВВП страны.
Китай

Экономика Китая использует значительные  национальные запасы полезных ископаемых. На севере Китая сосредоточены крупнейшие в стране месторождения каменного угля, нефти. Месторождения цветных и редких металлов крупнейшим из которых является месторождение вольфрама, занимающее по своим размерам первое место в мире, расположены в пределах Южно-Китайского массива, здесь так же добывают сурьму, олово, ртуть, молибден, марганец, свинец, цинк, медь. Важную роль в экономике Китае играет промышленность. В настоящее время в Китае развиваются как традиционные отрасли промышленности – текстильная, угольная, черная металлургия, фосфорно-фаянсовое производство, так и созданы новые отрасли – нефтедобывающая, нефтеперерабатывающая, газовая, химическая, авиационная, космическая, электронная, машиностроение, приборостроение. Страна занимает ведущие позиции в мире по производству угля, цемента, минеральных удобрений, стали, электроэнергии.
В 1979 г. в Китае появились 4 специальных экономических зоны: Шеньджен, Джухай, Шантоу и Сиамэн. Создавались они с учетом ориентации на экспорт - с целью расширения экспорта и привлечения иностранных инвестиций, а также для облегчения импорта технологий и человеческих ресурсов. В 1984 г. 14 прибрежных городов получили статус «открытых». Несмотря на то, что специальные экономические зоны и открытые города имели привилегии в отношении инвестиционных ресурсов, так называемые «административные рогатки» (вмешательство бюрократии) и недостаток базовой инфраструктуры не позволили достичь запланированных объемов привлечения инвестиций и затормозили внедрение многих высокотехнологичных проектов.
Очевидные успехи КНР в области привлечения иностранных инвестиций связаны с поддержанием в стране высокого уровня социально-экономической и политической стабильности, наличием емкого внутреннего рынка и дешевой рабочей силы, проведением активной национальной инвестиционной политики, постоянным совершенствованием и либерализацией юридической базы, создающей благоприятный режим для иностранных компаний. Все это обусловливает высокую и устойчивую доходность вложений зарубежных инвесторов, 90% которых планируют дальнейшее расширение своей деятельности в Китае.

Дополнительную динамику притоку иностранных инвестиций в последние годы придают планы проведения в Китае крупных международных мероприятий (таких, например, как Всемирная выставка ЭКСПО-2010 в Шанхае). Среди основных иностранных инвесторов лидируют Гонконг, Виргинские острова, Япония, Корея, США, Тайвань, Сингапур, Германия и др.

Около 2/3 притока иностранных инвестиций приходится на зарубежных предпринимателей китайского происхождения, в том числе в рамках их участия в реструктуризации государственных предприятий КНР посредством полного либо частичного выкупа активов. Опережающими темпами растёт инвестирование полностью иностранных предприятий. 
Характерная особенность Китая после вступления в ВТО - интенсивный приток зарубежных портфельных инвестиций, связанный с выходом ведущих китайских компаний (Ping An Insurance, Great Wall Auto,China Resources Power, China Life Insurance) на иностранные фондовые рынки. В 1991-2003 гг. только от размещения своих ценных бумаг на фондовой бирже Гонконга компании КНР получили 27 млрд. долл. С учетом высокого международного интереса к размещаемым за рубежом акциям крупных компаний эта тенденция будет иметь дальнейшее развитие.
Ближний Восток
В Саудовской Аравии добыча нефти приносит 40% ВВП и 90% общего объема доходов от экспорта. Некоторые страны Ближнего Востока, богатые нефтью, предпринимают попытки диверсифицировать свою экономику, чтобы обеспечить «жизнь после нефти». В Кувейте доходы, полученные от продажи нефти, используются на формирование портфеля инвестиций. Дубай, один из семи Объединенных Арабских Эмиратов, предлагает иностранным инвесторам все преимущества зоны свободной торговли, 
инфраструктуру и каналы для экспорта товаров в другие страны региона.
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Рисунок 5 – Страны Ближнего Востока
II Дополнить  характеристику основных теорий  международной торговли, определить теории, ответить на вопросы.
1) Философское учение XVI в., в соответствии с которым считалось, что благосостояние государства определяется запасами золота и серебра, которыми это государство обладает; увеличению запасов золота должны были способствовать меры, обеспечивающие превышение экспорта над импортом.  Наличие больших запасов золота и серебра означало, что правящие монархи могли позволить себе нанимать армии для ведения борьбы с другими странами с целью расширения сферы своего влияния.
Однако такая политика ущемляет интересы большинства членов общества. Государственная поддержка экспорта товаров, выпускаемых некоторыми отраслями экономики, обеспечивается за счет средств, получаемых от налогоплательщиков в виде повышенных налогов. Государственные ограничения на импорт товаров оплачиваются за счет средств, полученных от потребителей через более высокие цены на отечественные товары, обусловленные низким уровнем конкуренции со стороны иностранных производителей.
2) Согласно этой теории, страна должна экспортировать те товары и услуги, для производства и предоставления которых у нее есть более продуктивные возможности. С другой стороны, более целесообразно импортировать товары и услуги из тех стран, которые обладают более продуктивными возможностями для их выпуска.

3) Согласно этой теории, страна должна экспортировать те товары и услуги, в производстве и предоставлении которых она обладает относительно более высокой производительностью. С другой стороны, более целесообразно импортировать товары (услуги) из тех стран, которые обладают относительно более высокой производительностью в производстве этих товаров. В данной теории в процессе определения товара, который стране более целесообразно производить своими силами, учитывается понятие альтернативных издержек. Альтернативные издержки, или упущенная выгода (opportunity cost), — это издержки, обусловленные неиспользованными благоприятными возможностями для выпуска товара. 
*Например нейрохирург в равной степени лучше выполняет операции на головном мозге и стрижет газоны по сравнению с тем, как это сделал бы сын соседа. Если хирург относительно лучше оперирует, чем стрижет газоны, он будет проводить большую часть своего времени у операционного стола и заплатит сыну соседа деньги за то, чтобы он подстриг газон у его дома. Нейрохирург сделал бы именно так, потому что альтернативные издержки подстригания газона своими силами были бы слишком высоки: время, потраченное на стрижку газона, — это время, которое упущено для выполнения хирургических операций.
4) Какие факторы определяют набор продуктов, для производства которых у страны есть сравнительные преимущества? Для того чтобы ответить на этот вопрос, два шведских экономиста — Эли Хекшер (Eli Hecksher) и Бертил Олин (Bertil Ohlin) — разработали теорию и  сделали два основополагающих наблюдения:

А. В каждой стране есть характерная только для нее совокупность факторов производства (или типов ресурсов). Например, Аргентина богата плодородными землями, в Саудовской Аравии есть большие залежи сырой нефти, а в Китае — большое количество неквалифицированной рабочей силы.

В. Ассортимент товаров, в производстве которых специализируется страна, зависит от того, какими ресурсами для их выпуска она обладает. Например, выращивание пшеницы требует наличия плодородной почвы, добыча нефти — наличия запасов сырой нефти, а швейное производство — наличия неквалифицированной рабочей силы.
Парадокс Леонтьева

После Второй мировой войны Василий Леонтьев, американский экономист русского происхождения, подверг эту теорию эмпирической проверке. Для этого он использовал модель «затраты—выпуск» — математическую модель, описывающую взаимосвязи между различными секторами экономики. По мнению Леонтьева, для экономики Соединенных Штатов Америки свойственны такие характеристики, как избыток капитала и нехватка рабочей силы. Леонтьев сделал вывод, что Соединенным Штатам целесообразно экспортировать капиталоемкие товары (такие как химикаты и сталь) и импортировать трудоемкие товары (например, одежду и обувь). На основании эмпирического анализа модели «затраты — выпуск» для экономики США Василий Леонтьев оценил затраты труда и капитала, необходимые для производства экспортной и импортной «корзины» на сумму $1 млн (Каждая «корзина» соответствовала средневзвешенному значению всех экспортных и импортных операций США в 1947 г.) Леонтьев определил, что в 1947 г. американские предприятия использовали капитал на сумму $2,551 млн и 182,3человеко-лет (или $13 993 в расчете на один человеко-год труда) для производства общего объема экспорта на сумму $ 1 млн. Кроме того, он вычислил, что для производства общего объема импорта в США на сумму $1 млн было использовано $3,093 млн капитала и 170,0 человеко-лет (или $18 194 в расчете на один человеко-год труда). Таким образом, по результатам этих вычислений оказалось, что импорт США был более капиталоемким по сравнению с экспортом. Импорт требовал на $4201 ($18194 - $13993) больше капитала, чем экспорт.
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Рисунок 6 - Импорт и экспорт США в 1947 г.: парадокс Леонтьева

По мнению некоторых экономистов, была допущена ошибка в исходных параметрах, которые Леонтьев использовал в процессе своих исследований. В вычислениях Леонтьева было учтено предположение о наличии всего двух равнозначных факторов производства: труда и капитала. 
*В качестве примера можно рассмотреть продукцию, которую производит один из крупнейших экспортеров США — компания Boeing. В соответствии с подходом Леонтьева определяется объем физического капитала (производственных мощностей, собственности и оборудования), а также объем физического труда, используемого в производстве самолетов. Какова роль других факторов производства для   успешной деятельности компании Boeing, кроме  физического капитала и физического труда.
Современные теории торговли, основанные на характеристиках компаний: 
- Теория подобия стран;
- Теория жизненного цикла продукта;
- Теория глобальной стратегической конкуренции;
- Теория конкурентных преимуществ.
После Второй мировой войны в процессе исследований международных деловых операций основное внимание уделялось роли компаний в осуществлении международной торговли, а не роли стран, как это было свойственно прежним исследованиям.  Существует несколько причин, которые легли в основу разработки теорий международной торговли, основанных на характеристиках отдельных компаний:

1) повышение роли многонациональных корпораций в послевоенной международной экономике; 

2) неспособность классических теорий международной торговли объяснить и предсказать существование и развитие внутриотраслевой торговли между разными странами;

3) неудачные попытки Леонтьева и других исследователей эмпирически подтвердить теорию Хекшера—Олина. 
Теория подобия стран

Межотраслевая торговля (interindustry trade) — это обмен товаров, выпущенных предприятиями одной отрасли промышленности в стране А, на товары, выпущенные предприятиями другой отрасли в стране В.

Внутриотраслевая торговля (intraindustry trade) — это обмен товарами, выпускаемыми предприятиями одной отрасли промышленности, между разными странами. 
*Пример. Япония экспортирует автомобили «Toyota» в Германию;  Германия, в свою очередь, экспортирует автомобили марки «BMW» в Японию. На внутриотраслевую торговлю приходится около 40% мирового объема торговли; классические теории международной торговли не учитывают это явление.
В 1961 г. шведский экономист Стефан Линдер (Steffan Linder) попытался найти объяснение феномену внутриотраслевой торговли. Линдер выдвинул гипотезу о том, что международная торговля промышленными товарами происходит в результате сходства между предпочтениями потребителей из разных стран, находящихся на одном и том же уровне экономического развития. По мнению Стефана Линдера, сначала компании производят товары для того, чтобы удовлетворить спрос на отечественном рынке. В процессе поиска новых возможностей для сбыта этих товаров обнаруживается, что наиболее перспективные зарубежные рынки находятся в тех странах, в которых предпочтения потребителей аналогичны нуждам и запросам отечественных потребителей. На японском рынке существует достаточно большой сегмент потенциальных покупателей автомобилей марки «BMW» — состоятельных покупателей, которые точно так же, как и немецкие потребители, стремятся приобретать престижные, качественные автомобили. Немецкий рынок обеспечивает автомобили марки «Toyota» сегментом потребителей, ориентированных на оптимальное соотношение «цена—качество», аналогичных японским потребителям этого сегмента. Поскольку у каждой из компаний есть целевой сегмент потребителей на рынке другой страны, инициируется процесс внутриотраслевой торговли. Согласно теории подобия стран (country similarity theory), сформулированной Стефаном Линдером, торговля промышленными товарами должна происходить главным образом между странами с приблизительно одинаковым доходом на душу населения; кроме того, внутриотраслевая торговля промышленными товарами становится общепринятой формой международной торговли. Теория подобия стран особенно полезна для изучения процесса торговли дифференцированными товарами, такими как автомобили, дорогостоящее электронное оборудование, а также продукты личной гигиены. В процессе принятия потребителями решений о приобретении товаров этой категории большую роль играет узнаваемость бренда и репутация продукта на рынке.
Теория жизненного цикла продукта

Теория жизненного цикла продукта была разработана в сфере маркетинга для описания эволюции стратегий маркетинга по мере прохождения продуктом различных стадий жизненного цикла. Теория жизненного цикла продукта — это еще одна современная теория международной торговли. Разработанная в 60-е гг. профессором Гарвардской школы бизнеса Реймондом Верноном (Raymond Vernon) теория международного жизненного цикла продукта позволяет отследить роль инноваций, расширение рынка сбыта, сравнительное преимущество производства продукта, а также стратегические действия конкурентов в процессе принятия решений относительно международного производства, международной торговли и международных инвестиций. Согласно теории Вернона, международный жизненный цикл продукта состоит из трех стадий: стадии освоения нового продукта, стадии зрелости и стадии стандартизации продукта (рис 7). 
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Рисунок 7 - Международный жизненный цикл продукта
Теория глобальной стратегической конкуренции

В 80-е гг. экономисты Пол Кругман (Paul Krugman) и Келвин Ланкастер (Kelvin Lancaster) разработали новые теоретические принципы описания закономерностей международной торговли. Основной целью новой теории был анализ влияния глобальной стратегической конкуренции между многонациональными компаниями на торговые потоки. Согласно этой теории, компании стремятся к получению устойчивых конкурентных преимуществ, которые впоследствии могут быть использованы для обеспечения их господства на мировом рынке. Как и подход Линдера, теория глобальной стратегической конкуренции делает вывод о неизбежности всеобщего распространения внутриотраслевой торговли. С другой стороны, в этой теории основное внимание сосредоточивается на анализе стратегических решений, принимаемых компаниями в процессе конкурентной борьбы на международном рынке. 

Теория конкурентных преимуществ стран

Теория конкурентных преимуществ стран (theory of national competitive advantage), разработанная профессором Гарвардской школы бизнеса Майклом Портером (Michael Porter). Портер утверждал, что успех в международной торговле обеспечивается взаимодействием четырех элементов, характерных для конкретной страны и для конкретной компании: наличие факторов производства; уровень потребительского спроса; смежные и вспомогательные отрасли; стратегия компании, ее организационная структура и уровень конкуренции. 
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Рисунок 8 - Ромб Портера, отображающий схему формирования конкурентных 

преимуществ страны
Теории международных инвестиций
Теория интернализации

Теория конкурентных преимуществ, обусловленных обладанием ценными активами, только частично раскрывает причины прямого инвестирования за рубежом. Однако эта теория не позволяет объяснить, почему компании следует отдать предпочтение выходу на иностранный рынок посредством прямых иностранных инвестиций (ПИИ) вместо того, чтобы использовать свои конкурентные преимущества на международном рынке другими способами, например посредством экспорта своей продукции, расширения сферы деятельности на условиях франчайзинга или продажи лицензий на использование своих технологий иностранным компаниям. 
*Компания McDonald's успешно действует на международном рынке, используя франчайзинг в качестве основного способа открытия ресторанов быстрого обслуживания McDonald's во всем мире, тогда как компания Boeing удовлетворяет потребительский спрос на рынках зарубежных стран посредством экспорта своей продукции.
Теория интернализации позволяет найти ответ на этот вопрос на основании концепции транзакционных издержек. Транзакционные издержки (transaction costs) — это издержки на заключение сделки; другими словами, это затраты, связанные с ведением переговоров по заключению контракта, отслеживанием указанных в нем условий, а также приведением контракта в действие. Согласно теории интернализации (internalization theory), следует отдать предпочтение прямому инвестированию (другими словами, выпуск продукта, реализуемого на международном рынке, следует осуществлять в рамках корпорации) в случае, если издержки на ведение переговоров по заключению контракта, отслеживание указанных в нем условий, а также приведение в действие контракта с другой компанией выше по сравнению с затратами, которых требует прямое инвестирование капитала в собственные зарубежные предприятия. 

*Основные конкурентные преимущества компании Toyota — это высокое качество выпускаемой продукции и передовые технологии производства. Добиться этих преимуществ на иностранных предприятиях посредством заключения контрактов с другими фирмами на выполнение соответствующих работ достаточно трудно. Следовательно, компании Toyota выгоднее поддерживать работу собственных предприятий по сборке автомобилей в зарубежных странах.
Эклектическая теория Даннинга
Получает ли компания конкурентные преимущества от размещения производства на территории зарубежных стран? Решению этой проблемы посвящена эклектическая теория, разработанная Джоном Даннингом (John Dunning). Эклектическая теория (eclectic theory) — это универсальная теория прямых иностранных инвестиций, сочетающая в себе анализ следующих трех аспектов ведения бизнеса на рынках зарубежных стран: преимущества от обладания ценными активами, преимущества от размещения производства за рубежом и преимущества от интернализации процесса выпуска продукции или предоставления услуг. Согласно этой теории, процесс прямого вложения капитала в зарубежные предприятия оказывает влияние как на международную коммерческую деятельность компании, так и на ее внутрикорпоративную деятельность. В соответствии с эклектической теорией Даннинга ведение бизнеса за рубежом посредством FDI (прямые зарубежные инвестиции, foreign direct investments) целесообразно в случае выполнения следующих условий.
· Наличие конкурентных преимуществ, обусловленных обладанием ионными активами. Компания должна иметь уникальные конкурентные преимущества, которые позволили бы ей успешно конкурировать с иностранными компаниями на их отечественных рынках. В число активов, которые могут обеспечить такие конкурентные преимущества, входит торговая марка, запатентованная технология, возможность получения экономии от масштаба и т. д. 

· Наличие преимуществ от размещения производственных мощностей за рубежом.

· Наличие преимуществ от интернализации ведения бизнеса. Компании должно быть более выгодно управлять своими предприятиями за рубежом, чем нанимать независимую местную фирму для выполнения соответствующих работ. Осуществление такого контроля дает компании преимущества в следующих случаях: приведение контракта в исполнение, а также отслеживание действий местной компании, предусмотренных в контракте, требует больших затрат; местная компания незаконно присваивает запатентованную технологию; неадекватные действия местной компании наносят вред репутации компании и ее торговой марки. 

Таблица  2 -  Факторы, воздействующие на ПИИ
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Вопросы:
1. Какие еще факторы производства необходимо учитывать при оценке операций экспорт-импорт?

2. В чем заключается различие между теорией сравнительных преимуществ и теорией абсолютных преимущест?
3. Какие процессы стали причиной разработки современных теорий международной торговли?
4. Чем портфельные инвестиции отличаются от прямых иностранных инвестиций?

5. В чем экономическая суть  эклектической теории Даннинга.

6. Какое влияние оказывает группировка  факторов на международную торговлю и международные инвестиции?
Тема 3: Международная валютная система

и платежный баланс
Цель: рассмотреть этапы формирования мировой валютной системы; определить значение платежного баланса.
1 Обобщить знания по основным этапам формирования мировой валютной системы.

2 Закрепить знание основных операций платежного баланса.
Методические рекомендации по подготовке к занятию

При подготовке к занятию необходимо знание основных этапов формирования ЕС и существующих международных финансовых организаций.
Практическое занятие направлено на интенсивный характер анализа функционирования валютных систем и рынка ценных бумаг. Студентам необходимо внимательно слушать материалы, подготовленные однокурсниками и участвовать в обсуждении.
После изучения данной темы представлены  контрольные вопросы.
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I Ответить  на вопросы.

*Использование золотых монет в качестве платежного средства в древние времена привело к возникновению международной валютной системы, известной под названием «золотой стандарт». В соответствии с золотым стандартом (gold standard) страны дают согласие на продажу своих бумажных денег в обмен на золото по

требованию любого частного лица или компании, что позволяет, в отличие от меркантилистского принципа чрезмерного накопления золота, обеспечить свободный экспорт золотых слитков и монет. В 1821 г. Великобритания стала первой страной, в которой был принят золотой стандарт.  В результате принятия золотого стандарта на деле сформировалась система фиксированного валютного курса. Валютный курс (exchange rate) — это цена валюты одной страны, выраженная в валюте другой страны. В соответствии с системой фиксированного валютного курса (fixed exchange rate) цена данной валюты не меняется по отношению ко всем остальным валютам. Использование золотого стандарта привело к образованию фиксированного валютного курса, поскольку в

каждой стране стоимость денежной единицы была привязана (pegged) к золотому эквиваленту. Например, в Великобритании была официально обеспечена продажа или покупка одной унции золота за £4,247; эта цифра и составила номинальную стоимость (par value) фунта стерлингов, или официальный золотой эквивалент британской денежной единицы. В США была принята договоренность покупать или продавать унцию золота по номинальной стоимости, равной $20,67. Таким образом, денежные единицы обеих стран можно было свободно обменивать на одно и то же количество золота из расчета £4,247 = 1 унция золота = $20,67. Тем самым был установлен фиксированный обменный курс между фунтом и долларом: £1 = $4,867, или $20,67/£4,247.
На протяжении периода с 1821 г. до окончания Первой мировой войны в 1918 г. самой важной валютой, используемой для расчетов в процессе международной торговли, был британский фунт стерлингов.  Большинство компаний во всем мире были склонны к осуществлению расчетов по сделкам либо в золоте, либо в британских фунтах. Именно поэтому международную валютную систему, действовавшую в этот период, часто называют стерлинговым золотым стандартом (sterling-based gold standard). Роль фунта стерлингов в мировой торговле усилилась еще больше в результате расширения Британской империи.
Во время Первой мировой войны произошло разрушение системы стерлингового золотого стандарта.  Экономическое давление, обусловленное военными действиями, привело к тому, что страны одна за одной начали отказываться от своих обязательств продавать или покупать свою валюту по номинальной стоимости. После окончания войны на конференции в Брюсселе (1920 г.) и в Генуе (1922 г.) между основными державами, занимавшими в то время господствующее положение в экономике, были подписаны соглашения о возврате к довоенному золотому стандарту. В большинстве стран, в том числе в США, Великобритании и Франции, снова был принят золотой стандарт, несмотря на высокий уровень охватившей всю Европу инфляции, безработицы и политической нестабильности.
После отказа Великобритании от золотого стандарта образовалась так называемая «стерлинговая зона» — зона, включавшая в себя группу стран (преимущественно членов Британского Содружества), которые привязывали свою валюту к фунту стерлингов и использовали свои стерлинговые счета в лондонских банках в качестве международного резерва валюты. Другие страны привязывали свою валюту к доллару США или французскому франку. Гармоничность международной валютной системы продолжала вырождаться по мере того, как некоторые страны (в том числе Соединенные Штаты Америки; Франция, Великобритания, Бельгия, Латвия, Нидерланды, Швейцария и Италия) предприняли девальвацию национальной валюты с целью повышения конкурентоспособности товаров отечественного производства. Посредством умышленного, искусственного снижения официального обменного курса (девальвации) национальной валюты каждая из этих стран рассчитывала снизить стоимость своих товаров на мировых рынках, стимулируя тем самым их экспорт и сокращая объем импорта.

Инфляция, безработица и разрушенная Второй мировой войной экономика большинства стран мира привели в результате к политической нестабильности. В 1944 г. представители 44 стран мира в  Бреттон-Вудс (США, штат Нью-Гемпшир), договорились о возобновлении действия золотого стандарта, но на принципиально новой основе. Кроме того, на этой конференции была достигнута договоренность о создании двух новых международных организаций, задача которых состояла в поддержке восстановления мировой экономики и международной валютной системы: Международного банка реконструкции и развития и Международного валютного фонда.
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Рисунок  9 - Международные финансовые организации
Для того чтобы сформировать международную валютную систему, которая содействовала бы развитию международной торговли в послевоенный период, в 1967 г. страны — члены МВФ договорились о создании формы международных резервных активов, получившей название «специальные права заимствования» (special drawing rights, SDR). Цель создания такого международного расчетного и резервного средства состояла в увеличении ликвидности международной валютной системы наряду с сокращением потребности в долларах, выполняющих функцию резервной валюты. Страны — члены МВФ могут использовать SDR как денежную единицу для расчетов по официальным рыночным операциям, осуществляемым в рамках МВФ, поэтому SDR иногда называют «бумажным золотом».
Введение специальных прав заимствования действительно позволило увеличить ликвидность международной валютной системы, однако это не решало фундаментальную проблему избытка долларов, имеющихся в распоряжении граждан иностранных государств. В середине 70-х гг. из-за неуверенности в стабильности доллара Бреттон-Вудская система пошатнулась. Соединенные Штаты были вынуждены продать треть своих резервов золота, чтобы удержать стоимость доллара на прежнем уровне. Участникам мирового валютного рынка стало ясно, что в распоряжении правительства США нет достаточного количества золота, чтобы удовлетворить спрос всех желающих обменять доллары на золото. После прекращения работы Бреттон-Вудской  системы курс большинства валют начал плавать, а их стоимость определялась уровнем спроса и предложения на валютном рынке. Курс доллара США упал по отношению почти ко всем ведущим валютам мира.
В 1979 г. с целью регулирования валютных отношений между странами — членами ЕС была создана Европейская валютная система (European Monetary System, EMS). Большинство членов Европейской валютной системы стали участниками механизма валютных курсов Европейского Союза (exchange rate mechanism, ERM). Участники механизма валютных курсов взяли на себя обязательство поддерживать фиксированный обменный курс своих национальных валют по отношению друг к другу в узком диапазоне ±2,25% от их номинальной стоимости, а также гибкий курс по отношению к доллару и другим валютам. Механизм валютных курсов способствовал введению в 1999 г. единой валюты ЕС — евро.
Вопросы:
1. Какие основные функции выполняет  международная валютная система?

2. Каковы итоги Бреттон-Вудской конференции?
3. Чем характеризуется этапы прекращения и  становления международных финансовых систем?
II Ответьте на вопросы:
1) Платежный баланс состоит из четырех основных разделов (счетов). Что фиксируется в первых двух разделах — счете текущих операций и счете движения капиталов?
2) Что показывает счет государственных резервов?
3) Какие данные содержит  счет ошибок и пропусков?
4) Разность между объемом экспорта и импорта товаров называется……
5) Дефицит внешнеторгового баланса, или отрицательное сальдо торговли товарами (merchandise trade deficit) формируется, если………
6) Положительный внешнеторговый баланс, или положительное сальдо торговли товарами (merchandise trade surplus) формируется, если……
7) Какие данные из приведенных после таблицы соответствуют столбцу 2 и 4.
Таблица 3 – Характеристика международных инвестиций
[image: image21.png]TIpakTHYeCKa s

y T

~




· Один год и меньше

· Больше одного года

· Неопределенный срок
· Текущие счета

· Срочные вклады

· Коммерческие векселя

· Банковские кредиты

· Правительственные векселя, государственные ценные бумаги, облигации
· Корпоративные акции и облигации

· Зарубежные дочерние компании

· Новые зарубежные предприятия

· Международные совместные предприятия
8) Какие операции осуществляются между резидентами стран?
9) Прямые зарубежные инвестиции – это…..
10) Какой резерв составляют представленные типы активов:

· золото;

· конвертируемая валюта;

· специальные права заимствования (SDR);

· резервные позиции в МВФ.
III Найти правильные ответы.
1.Дефицит платёжного баланса может быть профинансирован с помощью:

А) Девальвации валюты

Б) Увеличения внешней задолженности

В) Использования резервов иностранной валюты

Г) Ответы  Б) и  В) правильные                                                                

Д) Все ответы неправильные

2.Растущий внешний спрос на государственные облигации данной страны, вызванный более высоким уровнем внутренней ставки процента:

А) Увеличивает внешний долг данной страны и удешевляет её валюту


Б) Сокращает внешний долг данной страны и удорожает её валюту


В) Сокращает внешний долг данной страны и удешевляет её валюту


Г) Увеличивает внешний долг данной страны и удорожает её валюту


Д) Все ответы неправильные, так как между динамикой внешнего долга страны и динамикой обменного курса её валюты нет никакой взаимосвязи


3. Что из перечисленного ниже способствует повышению обменного курса национальной валюты (при прочих равных условиях):

А) Снижение процентных ставок в данной стране
Б) Повышение процентных ставок за рубежом

В) Повышение в данной стране уровня цен

Г) Повышение в данной стране уровня производительности труда                  
Д) Повышение в данной стране ставок номинальной заработной платы


4. Рост спроса государства при фиксированных обменных курсах и постоянных ценах вызывает рост:

А) процентных ставок                                                                                         

Б) инвестиций

В) оба варианта верны

Г) оба варианты неверны


5.  ……. – это система записи всех международных экономических операций страны в течение определенного периода; включает текущий баланс, баланс движения капиталов  и золотой баланс. В этих балансах может быть избыток или дефицит. Текущий баланс отражает импорт и экспорт товаров  и услуг; баланс движения капиталов отражает движение инвестиций, а золотой баланс - движение золота; помогает оценить конкурентные позиции страны, а также предсказать силу ее валюты. 
6. ……. – это макроэкономический показатель, отражающий ситуацию, при которой суммарные чистые поступления в страну иностранной валюты на текущий счет и счет движения капиталов являются отрицательными. Это может произойти в результате продажи центральным банком иностранной валюты из своих резервов для покрытия чистых потребностей отечественных резидентов в иностранной валюте.
7. Остаток по бухгалтерскому счёту, разность между суммой записей по дебету и кредиту счетов - ……..

8.Сальдо торгового баланса — …….

9.Превышение экспорта над импортом (страна больше продаёт, чем покупает) - …….
10.Совокупность экономических, денежно-кредитных отношений, предполагающих функционирование валюты для обеспечения внешнеэкономических связей страны; она включает ряд основных элементов: национальную валюту; определенный объем и состав валютных резервов; валютный паритет; курс национальной валюты и порядок его действия; условия конвертируемости валюты; наличие (отсутствие) и основные формы и методы валютных ограничений; действующий режим использования кредитных инструментов международных расчетов и формы последних; статус национальных органов и учреждений, регулирующих валютные отношения страны; условия функционирования национального рынка валюты и золота - ………
11. …….отражает комплекс взаимоотношений между двумя валютами: соотношение их покупательной способности, темпов инфляции, спроса и предложения валют на международных валютных рынках и др.
12. Спот-курс валюты - ……
13. Курс, по которому можно купить или продать валюту при условии ее поставки в будущем - …….. 
14. ……- теория, в соответствии с которой в международной торговле, ограниченной операциями формирующими баланс, для покупки идентичных потребительских корзин товаров и услуг потребуется идентичная сумма денег при конвертации одной валюты в другую по рыночному курсу.
Тема 4: Международные валютные

и финансовые рынки
Цель: сформировать знание основных понятий и терминов, задействованных на рынке ценных бумаг.
1Обобщить основные понятия и процессы, связанные  с функционированием  финансовых рынков.
2 Изучить функциональные признаки рынка евровалют.
Методические рекомендации по подготовке к занятию

При подготовке к занятию необходимо изучить финансовые  операции, характерные рынку ценных бумаг.

 В ходе практического занятия необходимо участие в обсуждении учебных вопросов, выполнять обзор научных статей, отдельных публикаций периодической печати по данной тематике. На данную тему можно подготовить материал с использованием мультимедийных средств. 
После изучения данной темы представлены контрольные вопросы.
Литература

1. Гриффин Р., Пастей М. Международный бизнес. 4-е изд. СПб.: Питер, 2006. — 1088 с.
2. Киреев А.Международная экономика - М.: Международные отношения,1997.
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I Необходимо привести соответствующие определения понятиям  и процессам.
	· иностранная валюта (foreign exchange)
	· конвертируемая валюта (convertible currency) или твердая валюта (hard currency).

	· прямой обменный курс валюты (direct exchange rate)
	· неконвертируемая валюта (inconvertible currency) или неустойчивая валюта (soft currency).

	· обратный обменный курс валюты (indirect exchange rate)
	· спот-рынок (spot market)

	· валютные спекулянты
	· форвардный рынок (forward market)

	· арбитры
	· своп-операция (swap transaction)

	· коммерческие клиенты
	· валютный фьючерс (currency futures)

	· паритет покупательной способности (purchasing power parity, PPP)
	· валютный опцион (currency option)

	· валютные трейдеры
	· опцион на покупку (call option)

	· корреспондентские отношения (correspondent relationship)
	· опцион на продажу (put option)

	· дочерний банк (subsidiary bank)
	· еврооблигации (eurobonds) 

	· ассоциированный банк или аффилиат (affiliated bank)
	· глобальные облигации (global bonds) 


А) ………– это товар, представляющий собой валюту, выпущенную в обращение в другой стране. Аналогично ценам на другие товары, цена иностранной валюты (при условии использования системы гибкого плавающего курса) устанавливается в соответствии с соотношением предложения и спроса на эту валюту, которое сформировалось на рынке.
Б) ……. -   это цена иностранной валюты, выраженная в единицах национальной валюты. Например, с точки зрения резидента США, прямой курс доллара США по отношению к японской иене в среду, 6 В)……. — это цена национальной валюты, выраженная в единицах иностранной валюты.

Г) Bалютные операции, являющиеся частью коммерческой деятельности указанных субъектов; они могут использовать валютный рынок для хеджирования (снижения) риска, обусловленного неблагоприятными изменениями обменных курсов тех валют, в которых в будущем должны быть выплачены или получены определенные суммы денег по коммерческим сделкам;
Д) Физические или юридические лица, занимающиеся валютными спекуляциями (торговлей иностранной валютой с целью извлечения спекулятивной прибыли на разнице в валютных курсах).

Е) Физические или юридические лица, имеющие своей целью извлечение прибыли за счет небольшой разницы между обменными курсами иностранной валюты на разных рынках. 
Ж) Валюта, свободно обращаемая  на валютном рынке.  К валюте данной категории относятся национальные валюты стран Евросоюза, канадский доллар, швейцарский франк, японская иена и доллар США.
З) Валюта, которую трудно купить или продать на валютном рынке из-за ограничений, наложенных внутренним законодательством страны, или из-за нежелания иностранцев хранить свои сбережения в этой валюте.
И)  Рынок наличных операций, в котором совершаемые валютные сделки  должны быть завершены немедленно.

К) Рынок, где совершаемые  валютные сделки  должны быть завершены к определенному моменту в будущем.
Л) Операция, в процессе которой происходит одновременная покупка и продажа одной и той же валюты, однако ее поставка осуществляется в разное время.

М) Механизм, позволяющий компаниям получать иностранную валюту в будущем;  он рассчитан на стандартную сумму валюты и имеет стандартный срок поставки.
Н) Механизм, позволяющий компаниям получать иностранную валюту в будущем; он дает компании право (но не обязывает) покупать или продавать заданное количество иностранной валюты по указанной цене в течение определенного срока. 
О) Контракт, дающий его владельцу право покупать иностранную валюту. 
П) Контракт, дающий его владельцу право продавать иностранную валюту. 
Р) Субъекты, работающие на банки и другие финансовые организации, действующие на валютном рынке и  получающие  прибыль на небольшой разнице между курсами валют на различных рынках.
С) Агентские отношения, при которых один банк выступает в своей стране как корреспондент, или агент, другого (зарубежного) банка.
Т) Подразделение, зарегистрированное как компания, независимая от родительского банка.

У) Зарубежное подразделение банка, совладельцами которого являются данный банк и его отечественный или иностранный партнер.
Ф) Облигации, которые выпускаются в валюте страны А, но продаются резидентам других стран.
Х) Крупный ликвидный финансовый актив, торгуемый в любой стране в любое время.
II Опишите  процесс, представленный на рисунке.
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Рисунок 10 - Трехсторонний арбитраж

III На основе изучения представленного материала ответьте на вопросы.
Рынок евровалют

Рынок евровалют («рынок евродолларов»)  — возник в 50-е гг., когда у коммунистических правительств стран Центральной и Восточной Европы возникла необходимость в долларах для финансирования своей международной торговли, но они опасались того, что правительство США по политическим причинам конфискует или заблокирует их долларовые вклады в американских банках. 

Коммунистические правительства решили эту проблему, воспользовавшись услугами европейских банков, которые охотно открывали для них долларовые счета. Так появились евродоллары (eurodollars) — доллары США, депонированные на счетах в европейских банках; термин «евродоллар» начал обозначать любой долларовый счет, открытый за пределами США. С другой стороны, по мере того как в период после Второй мировой войны повышалась устойчивость и значимость других валют (в особенности иены и фунта), рынок евровалют расширился на евроиену, еврофунт и другие валюты. В настоящее время термин «евровалюта» (eurocurrency) означает валюту, депонированную на банковских счетах за пределами страны, в которой эта валюта выпущена.
Параллельно с развитием рынка евровалют происходило формирование рынка еврокредитов. Рынок еврокредитов характеризуется чрезвычайно высоким уровнем конкуренции, поэтому кредиторы работают с очень низкой маржей (разницей между ставками по кредитам и депозитам). Процентные ставки по еврокредитам часто определяются на базе ставки LIBOR (LIBOR, London Interbank Offer Rate). LIBOR — это процентная ставка, которую лондонские банки назначают друг другу по предоставляемым в евровалюте краткосрочным кредитам. 
Такие факторы, как усиление роли многонациональных корпораций, а также совершенствование телекоммуникационных технологий, привели к глобализации рынка корпоративных акций. Возможности начинающих компаний в привлечении собственного капитала больше не ограничены только внутренними источниками. Например, швейцарские фармацевтические компании являются основным источником собственного капитала новых американских компаний, занимающихся биотехнологиями.

Многие офшорные финансовые центры расположены на территории островных государств, таких как Багамские острова, Бахрейн, Каймановы острова, Бермудские острова, Антильские острова (Нидерланды) и Сингапур. Люксембург и Швейцария. Многонациональные корпорации часто пользуются услугами офшорных финансовых центров, чтобы получить кредиты в евровалюте на выгодных условиях. Многие МНК размещают в этих центрах свои дочерние компании, занимающиеся финансовыми операциями.

Вопросы:

1) Почему рынок еврокредитов в большинстве случаев представляет собой источник самых выгодных кредитов для крупных кредитоспособных заемщиков, таких как правительственные организации и крупные многонациональные корпорации (МНК)?
2) Какие преимущества относят к деятельности офшорных финансовых центров  для МНК?
Тема 5: Международная торговля и распределение доходов
Цель: выявить зависимость между изменением спроса и предложения на факторы производства и доходами
1 Объяснить изменение спроса на факторы производства и доходов.
2 Обосновать взаимовлияние  предложения на  факторы  производства и распределения доходов
Методические рекомендации по подготовке к занятию

При подготовке к занятию необходимо изучить характеристику факторов производства, повторить основные аспекты теорий международной торговли (в частности операций экспорт-импорт).
 В ходе практического занятия необходимо участие в анализе предложенных ситуаций, в обсуждении вопросов, выполнять обзор научных статей, отдельных публикаций периодической печати по данной тематике. На данную тему можно подготовить материал с использованием мультимедийных средств. 

После изучения данной темы представлены контрольные вопросы.
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Изменение спроса на факторы производства и доходов в краткосрочном периоде

Теория Хекшера-Олина утверждает, что страны экспортируют товары, требующие для своего производства значительных затрат факторов, относительно избыточных для этих стран, и небольших затрат относительно дефицитных факторов. 
Две страны (Аргентина и Бразилия) производят два товара (сахар и зерно). Предположим, что для производства этих двух товаров используются два фактора производства — земля и труд, причем в производстве зерна более интенсивно используется земля, в то время как производство сахара — более трудоемкий процесс. Пусть в Аргентине относительно избыточным фактором производства является земля, а в Бразилии — труд. В этом случае, в соответствии с теорией Хекшера-Олина, Аргентине будет выгодно специализироваться на производстве зерна и экспортировать его, а Бразилия станет экспортером сахара. 
Вопросы:

1) Как изменятся доходы владельцев земли и рабочих? 
2) На какие ресурсы в Аргентине цены будут расти? Кто выиграет от сложившейся ситуации на рынке?
3) Как создавшаяся ситуация повлияет на рынок труда Аргентины?
4) С какой проблемой столкнутся и почему аргентинские производители сахара?
5) Какими процессами в данной  отрасли будет характеризоваться бразильская сторона?
6) Почему растут доходы тех предпринимателей, которые связаны с отраслями,  ориентированными на экспорт, и падают доходы в отраслях, конкурирующих с импортом?
Изменение спроса на факторы производства и доходов в долгосрочном периоде
Чем более длительный промежуток времени мы рассматриваем, тем большую роль играет мобильность факторов производства, их переливы из отрасли в отрасль. Владельцы факторов производства стремятся приспособиться к изменившейся структуре спроса и найти себе применение в растущих отраслях. Более высокие ставки заработной платы в хозяйствах, занимающихся выращиванием зерна в Аргентине, будут привлекать туда дополнительную рабочую силу, в том числе ту, которая потеряла работу на предприятиях сахарной промышленности. Увеличение предложения труда приведет к постепенному снижению заработной платы в зерновых хозяйствах. Кроме того, начнут выравниваться ставки арендной платы по мере того, как часть земель будет высвобождаться из-под посевов сахарного тростника и предоставляться под выращивание зерна. В Бразилии, наоборот, количество земель, занятых под выращиванием зерна будет сокращаться, а рабочая сила будет постепенно перетекать в сахарную промышленность.

Вопросы:

1) Необходимо ли в указанной ситуации условие, когда факторы производства,  которые высвободились в отрасли, конкурирующей с импортом, не соответствуют  по своей структуре той, которая требуется расширявшимся экспортным отраслям?

2) Что происходит  результате таких отраслевых сдвигов под воздействием международной торговли в Аргентине? 

3) В чем суть  теоремы Столпера-Самуэльсона? При каких условиях она справедлива?  
II Изучить ситуации и сформулировать основные выводы.
1) Рост предложения факторов производства и распределение доходов
Страна «А» экспортирует трудоемкую продукция и импортирует капиталоемкую. Если происходит опережающий рост предложения труда, то будет наблюдаться расширение производства и, следовательно, доходов в экспортных отраслях. Однако одновременно может произойти сокращение производства и доходов в конкурирующем с импортом капиталоемком производстве, поскольку растущий экспортный сектор будет «оттягивать» на себя часть занятого там капитала.

В 1955 г. английский экономист Т. Рыбчинский доказал теорему соотношения роста предложения факторов и увеличения производства, известную как теорема Рыбчинского: растущее предложение одного из факторов производства приводит к увеличению производства и доходов в той отрасли, где этот фактор используется относительно более интенсивно, и к сокращению производства и доходов в отрасли, где этот фактор используется относительно менее интенсивно.

Одним из конкретных проявлений закономерности, описываемой теоремой Рыбчинского, является так называемая «голландская болезнь». Когда в 70-е гг. Голландия начала разработку месторождений природного газа в Северном море, быстрое увеличение объемов добычи газа сопровождалось переливом ресурсов в эту отрасль из отраслей обрабатывающей промышленности, что приводило к сокращению в них объемов выпуска и экспорта. Аналогичные процессы наблюдались также в Великобритании, Норвегии и других странах, где велась интенсивная разработка новых месторождений.
2) Страны А и Б располагают двумя факторами производства — капиталом и трудом, используя которые они производят два товара — Х и Y, причем в обеих странах используется одинаковая технология. В производстве товара Х интенсивно используется капитал, а в стране А капитал является относительно избыточным фактором производства. Проанализируйте влияние на условия торговли и распределение доходов в обеих странах следующих изменений в экономике:

а) увеличения запаса капитала в стране А,

б) увеличения предложения труда в стране А,

в) увеличения запаса капитала в стране Б,

г) увеличения предложения труда в стране Б.

3) Установление свободных торговых отношений приведет к тому, что Аргентина станет экспортером, а Бразилия — импортером. Торговля позволит увеличить общее благосостояние в обеих странах. Какое из следующих утверждений наиболее точно определяет группы населения в обеих странах, которые будут выступать за и против свободной торговли?
а) Потребители в обеих странах выступают за свободную торговлю; производители в Аргентине выступают за свободную торговлю, а производители в Бразилии — против.

б) Потребители в обеих странах выступают за свободную торговлю: производители в Бразилии выступают за свободную торговлю, а производители в Аргентине — против.

в) Производители в обеих странах выступают за свободную торговлю; потребители в Аргентине выступают за свободную торговлю, а производители в Бразилии — против.

г) Производители в Аргентине и потребители в Бразилии выступают за свободную торговлю; потребители в Аргентине и производители в Бразилии — против.

д) Производители в Бразилии и потребители в Аргентине выступают за свободную торговлю; потребители в Бразилии и производители в Аргентине — против.

4) Почему отрасли, конкурирующие с импортом, выступают против свободной внешней торговли?

а) Им придется повысить эффективность производства, чтобы оставаться конкурентоспособными.

б) Они теряют объем продаж тем потребителям, которые предпочитают импортную продукцию.

в) Им придется продавать свою продукцию по более низким ценам, так как конкуренция обострится.

г) По всем вышеперечисленным причинам.
III Верны ли следующие утверждения? Обоснуйте ответ.
1. Доходы факторов производства (factor incomes) - доходы, извлекаемые от продажи услуг факторов производства. В случае с трудом этот доход представлен заработной платой и частью доходов самостоятельно занятых, являющейся вознаграждением за их собственный труд. Доходами от земли являются различные ренты, включающие часть доходов самостоятельно занятых и часть вмененных, или условно-начисленных доходов жильцов-собственников занимаемого жилья. Доходы от капитала и предпринимательства выступают в форме дивидендов, процентов, нераспределенной прибыли компаний и части доходов самостоятельно занятых, полученной как доход на их собственный капитал и вознаграждение за их предпринимательскую деятельность.
2. Факторы производства (еconomic resources) - используемые в производстве ресурсы, от которых в определяющей степени зависят количество, объем выпускаемой продукции. Спрос на факторы производства является производным: он существует лишь постольку, поскольку они участвуют в процессе производства.
3. Распределение — разделение произведенного экономического продукта, дохода, прибыли на отдельные части, имеющие адресное назначение, предназначенные для передачи в отдельные фонды, отдельным лицам. Распределение — одна из стадий единого воспроизводственного цикла, следующая за производством продукта, созданием дохода. Различают операции первичного распределения, разделения доходов, непосредственно связанных с производственной деятельностью (заработная плата, прибыль, косвенные налоги, взносы в фонд социального страхования); операции вторичного распределения, связанные с механизмом распределения первичных доходов (прямые налоги, дивиденды, субсидии, социальные выплаты). В централизованной экономике плановое распределение ресурсов, денежных средств, продукции служит обычно важнейшим инструментом управления экономикой на макроэкономическом и микроэкономическом уровнях. В рыночной экономике функции распределения принимает в основном на себя рынок, но частично они сохраняются за государством.
4.Персональное (индивидуальное) распределение доходов - определение долей отдельных домохозяйств в совокупном доходе. Функциональное распределение дохода - определение долей совокупного дохода, приходящихся на каждый фактор производства. 
5. Если стоимость создается трудом, а затем делится на доходы, то увеличение одного из них ведет к уменьшению другого. Если же стоимость складывается из издержек (доходов), то увеличение одного из доходов не повлияет на другие, но увеличит их сумму, т.е. стоимость. Следовательно, в распределении трудовой стоимости на доходы заложено противоречие между классами, которое Д.Рикардо и считал главной проблемой политэкономии. «Какая доля продукта уплачивается в форме заработной платы — вопрос в высшей степени важный при изучении прибыли, — писал он. — ...Последняя будет высока или низка в той же пропорции, в какой будет низка или высока заработная плата». «Интерес землевладельца, — писал он, — всегда противоположен интересу всякого другого класса в обществе». Эту зависимость заработной платы и прибыли от земельной ренты Рикардо отмечал еще во время дискуссии о «хлебных законах». Он указывал, что повышение ввозных пошлин и соответственно внутренних цен на хлеб ведет не только к росту доходов земельных собственников, но и к удорожанию предметов потребления рабочих, а следовательно, к росту издержек капиталистов на заработную плату и к снижению их прибыли. Но земельная рента растет, по мнению Рикардо, и при отсутствии протекционистских «хлебных законов», так как увеличение спроса на сельскохозяйственные продукты в связи с ростом населения и убыванием плодородия почвы требует вовлечения в оборот новых земель, худших по качеству, и соответственно требующих возрастающих затрат труда. Согласно Рикардо, общественно необходимые затраты труда определяются по максимальным затратам (на худших участках), поэтому фермеры на остальных участках, имея меньшие индивидуальные производственные затраты, но продавая свою продукцию по единой отраслевой стоимости, опирающейся на максимум, будут иметь дополнительные доходы, которые Рикардо назвал дифференциальной рентой, так как они достаются в итоге земельным собственникам, соответственно повышающим арендную плату. Рикардо указывал, что дифференциация участков есть и в добывающей промышленности и поэтому здесь тоже существует дифференциальная рента.

6.Преимущества свободной торговли:

- свободная торговля позволяет улучшить благосостояние торгующих наций в результате применения международной специализации производства и обмена на основе принципа сравнительных преимуществ;

- способствует повышению качества выпускаемой продукции вследствие роста международной конкуренции;

- оптимизирует процесс распределения производственных ресурсов;

- способствует международной концентрации производства и массовому выпуску товаров.
7. Социально-политические преимущества протекционизма: 
-поддержание государственной безопасности страны;

-защита более высокого уровня жизни и заработной платы в стране (защита богатых стран от наплыва дешевой рабочей силы и наплыва товаров, произведенных дешевой рабочей силой);

-сохранение некоторых традиционных видов деятельности (национальные промыслы);

-достижение определенных политических целей в отношениях с другими государствами.
8. «Вокруг фигуры предпринимателя происходит распределение, механизм которого состоит в следующем: рабочий предоставляет услуги в виде затраченного непосредственного труда; услуги землевладельцев – в виде продуктов земли и услуг предпринимателей; услуги промышленников – в виде вложения капитала. Вынесенные на рынок эти услуги обмениваются в форме заработной платы, процента или ренты. На услуги существует спрос со стороны промышленных предпринимателей, которые являются «посредниками, ищущими производственные услуги для изготовления продукта». Человек, земля, капитал предоставляют услуги, а спрос и предложение регулируют цену услуг, т.е. размер ренты, зарплаты, процента, а также цену продуктов: с помощью предпринимателя ценность продуктов распределяется между «производительными услугами», а услуги – в соответствии с потребностями между производствами. Обмен двух равных стоимостей не увеличивает и не уменьшает общей массы стоимостей, имеющихся в обществе. Части стоимости, созданные различными факторами, определяет рынок. Часть стоимости, созданная трудом, равна заработной плате; часть, созданная капиталом – прибыли; часть, созданная природой – ренте.
            Таким образом, стоимость или ценность каждого предмета, пока она не установлена на рынке, совершенно произвольна, неопределенна. Основанием же ценности является полезность товара. Поскольку в процессе производства участвует не только труд, но капитал и земля оказывают определенные услуги, они также создают стоимость (ценность). Это и составляет содержание теории трех факторов производства» (основные положения теории Ж.Б.Сэя).
Тема 6: Международное движение факторов производства

Цель: анализ форм международного движения капитала
1 Объяснить существующие схемы международного движения капитала.
2 Дать характеристику функционирования и роли ТНК и МНК.
Методические рекомендации по подготовке к занятию

При подготовке к занятию необходимо изучить характеристику факторов производства, повторить основные аспекты теорий международной торговли.
В ходе практического занятия необходимо участие в анализе предложенных ситуаций, в обсуждении вопросов, выполнять обзор научных статей, отдельных публикаций периодической печати по данной тематике. 

После изучения данной темы представлены контрольные вопросы.
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I Необходимо  изучить материал, ответить на вопросы.
Международное движение капитала
Капитал как фактор производства представляет собой прежде всего запас материальных благ длительного пользования, необходимых для производства других товаров. Этот вид капитала — машины, оборудование, то есть физический капитал, перемещается между странами, но такое перемещение, как правило, должно рассматриваться как обычная внешняя торговля. Когда  мы говорим о международном движении капитала, то имеем в виду главным образом перемещение в международном масштабе капитала в денежной форме, представляющее собой финансовые потоки между кредиторами и заемщиками, находящимися в разных странах, или между собственниками и принадлежащими им предприятиями, находящимися за рубежом.
Международные потоки капитала можно подразделить на несколько видов.

А) по источникам происхождения — на частный капитал (зарубежные инвестиции, осуществляемые частными фирмами, межбанковское кредитование и т.д.) и государственный (официальный) капитал (межгосударственные кредиты, официальная помощь, предоставляемая на основе межправительственных соглашений, кредиты международных финансовых организации — Всемирного Банка, МВФ и др.),

Б) по срокам вложения — на долгосрочный капитал (более 1 года) и краткосрочный капитал (менее 1 года);

В) по цели вложения — на прямые инвестиции (долгосрочное вложение капитала в масштабах, обеспечивающих контроль инвестора над объектом размещения капитала) и портфельные инвестиции (долгосрочные и краткосрочные вложения капитала в ценные бумаги, не дающие инвестору права контроля над объектом инвестирования).
Движение капитала в масштабах мирового хозяйства выступает, прежде всего, в виде международного кредита. Рассмотри условный пример движения капитала между двумя странами — США и Мексикой (рис.11) Причины перелива капитала из страны в страну могут быть разными, но рассматривая причина, вызывающая передвижение капитала из страны в страну, является разница в уровне дохода на капитал.
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Рисунок 11 – Движение капитала между США и Мексикой
На графике по горизонтальной оси откладывается объем инвестированного в двух странах капитала, а по вертикальным осям — уровень дохода на вложенный капитал (процентная ставка). Совокупный капитал в двух странах составляет величину 00'. Кривые МРКus и MPKmex показывают динамику предельной производительности капитала, определяющей величину спроса на капитал: по мере увеличения запаса капитала величина предельного продукта сокращается и, следовательно, снижается уровень дохода на вложенный капитал. Соответственно площадь под кривыми предельной производительности капитала показывает объем производимой продукции при разной величине инвестированного капитала.

Предположим, что в США значительный запас капитала (отрезок ОА), но возможности для прибыльного инвестирования ограничены. Поэтому, если весь капитал инвестирован в национальную экономику (международные финансовые операции запрещены), то при данном запасе капитала конкуренция между инвесторами вынуждает их соглашаться на относительно низкий уровень дохода в 4% годовых (точка D на кривой МРКus). В этом случае объем продукции, производимой в США, соответствует площади (а +b+с+d+е +f).

В Мексике запас капитала значительно меньше (отрезок 0'А), но есть возможности для прибыльных инвестиций, поскольку предельная производительность капитала высока. При незначительном объеме инвестиций конкуренция между заемщиками подталкивает уровень доходности капитала вверх до 10% годовых (точка F на кривой МРКmex). Объем производства в Мексике составит площадь (i +j + k).
Пусть все ограничения на международное движение капитала сняты. Если степень риска при кредитных операциях в обеих странах одинакова, то собственникам капитала в США будет выгодно предоставлять кредиты Мексике, где на финансовом рынке сложилась более высокая норма дохода на капитал. В свою очередь мексиканские заемщики будут предпочитать брать кредиты в США, поскольку на американском рынке ставка процента ниже. Капитал начнет перетекать из США в Мексику, что приведет к снижению ставки процента на мексиканском рынке и к ее повышению на рынке США. Если какие-либо ограничения на движение капитала отсутствуют, то его перелив из страны в страну должен привести к выравниванию предельной производительности и уровней доходности капитала в США и Мексике (точка Е). Предположим, что новый равновесный уровень дохода на капитал составляет 7% годовых. Объем капитала, инвестированного в США, сократится до 0В, а величина американского капитала, предоставленного в кредит Мексике, составит ВА. Совокупный объем производства в двух странах увеличился на величину (g + h). Этот выигрыш объясняется тем, что часть американского капитала нашла себе более прибыльное применение в Мексике. 
В США объем производства за счет инвестиций внутри страны теперь составляет площадь (а + b + с+ d). Кроме того, США Получают доход на вложенный в экономику Мексики капитал под 7% годовых, соответствующий площади (е + f + g). Таким образом, при свободной миграции капитала США получают чистый выигрыш в размере области g.
В Мексике как и раньше объем производства за счет инвестиций собственного капитала внутри страны составляет площадь (k + i + j). однако теперь страна получает дополнительный доход от использования американского капитала (область g + h). Часть этого дохода Мексика выплачивает американским кредиторам в виде процента (область g), но другая его часть представляет собой чистый выигрыш Мексики (область h).
1) Является ли указанный процесс положительным для двух стран? (обоснуйте ответ).
2) Какие интересы преследуют предприниматели обеих стран?
II Изучив материал, необходимо ответить на вопросы.
С увеличением в последние десятилетия масштабов прямого зарубежного инвестирования связано возникновение и быстрое развитие международных корпораций — крупных компаний, осуществляющих инвестиции и имеющих филиалы и дочерние компании во многих странах мира. Международные корпорации бывают двух основных видов — транснациональные корпорации (ТНК), в которых головная компания принадлежит капиталу одной страны, и многонациональные корпорации (МНК), в которых головная компания принадлежит капиталу двух и более стран Большая часть современных международных корпораций имеет форму ТНК.
Стремление крупных компаний вкладывать капитал за границу, создавая филиалы и дочерние предприятия, может быть объяснено целым рядом причин. Особенностью прямого инвестирования  от портфельного заключается в том, что наряду с доходами на вложенный капитал, прямые инвесторы могут получать дополнительные экономические выгоды, вытекающие из факта владения решающим голосом в управлении предприятием. Например, прямой инвестор может в результате такого вложения капитала получить доступ к ресурсам или рынкам, которые в противном случае были бы ему недоступны. В этом случае зарубежное инвестирование становится важным инструментом конкурентной борьбы, когда ТНК, являясь монополистами на внутреннем рынке страны базирования, стремятся усилить свое монопольное положение путем захвата новых рынков и приобретения контроля над предприятиями в зарубежных странах. Вложив капитал в недостаточно прибыльное предприятие, прямой инвестор может повысить его рентабельность и стоимость, благодаря своим административным способностям, управленческому опыту или компетентности в других областях. Нестабильность рынка побуждает ТНК в целях минимизации риска диверсифицировать свои активы, в том числе географически.
Одна из важных проблем, порождаемых ТНК — трансфертные цены. Поскольку ТНК размещает разные стадии единого технологического процесса в разных странах, между ее зарубежными филиалами и головной компанией происходит интенсивный товарообмен. Однако цены внутрикорпорационной торговли (трансфертные цены) как правило существенно отличаются от рыночных цен. Манипулируя уровнем трансфертных цен, ТНК стремятся уходить от налогообложения, минимизировать таможенные пошлины, нелегально переводить прибыли за границу и т.д., что подрывает эффективность экономической политики государства. Кроме того, поскольку на внутрикорпорационную торговлю приходится значительная часть всей мировой торговли, трансфертные цены искажают реальные данные о ее структуре и динамике.
Международные корпорации своей деятельностью оказывают сильное воздействие на экономику как страны базирования, так и принимающих стран. Стандартный анализ воздействия прямых заграничных инвестиций на благосостояние дает те же результаты, что и анализ международного кредитования: чистый выигрыш получает и страна базирования (за счет более эффективного использования имеющегося капитала) и принимающая страна (за счет притока нового капитала).
В принимающих странах, кроме сопротивления со стороны местных производителей, которые не в состоянии успешно конкурировать с ТНК, особые опасение вызывают сами масштабы деятельности ТНК. Обладая колоссальными производственными и финансовыми ресурсами, международные корпорации в состоянии захватить ключевые позиции в экономике, ставя под угрозу экономическую безопасность принимающих стран, и даже оказывать на них политическое давление. 
Вопросы:

1) Какова роль ТНК и МНК в странах базирования их мощностей?
2) Какое отрицательные последствия несут ТНК в национальные экономики развивающихся стран?

3) Какими мотивами руководствуется управленческий состав корпораций такого уровня при инвестировании в экономику стран с высоким политическим и экономическим риском?
4) Что представляет собой прямое и портфельное инвестирование?
5) Какие ТНК вам известны?
III Необходимо изучить материал и составить схему «Международное перемещение факторов производства».
Наряду с международной торговлей в современном мировом хозяйстве имеет место крупномасштабное международное перемещение факторов производства: капитала, технологий и рабочей силы. 
Капиталу свойственна высокая степень международной мобильности, его движение происходит в процессе перемещения финансовых потоков между кредиторами и заемщиками различных стран, между собственниками и их фирмами, которыми они владеют за рубежом. Международные потоки капитала подразделяются на ряд форм в зависимости от признака, положенного в основу классификации: ссудный и предпринимательский капиталы, прямые и портфельные инвестиции, частный и государственный капиталы, краткосрочный и долгосрочный капиталы.
Международные потоки капитала устремляются туда, где реализация инвестиционных проектов обеспечивает большую отдачу. В результате выигрыш получает как мировое сообщество в целом, так и каждый из партнеров по международному движению капитала. Кроме того, международный кредит способствует сглаживанию уровней потребления в процессе отдельных фаз делового цикла.
Кредит является традиционной и старейшей формой международных экономических отношений, он обеспечивает доход в виде процента по займам, торговым кредитам, депозитам и т. д. Движение ссуд в международной экономике рассматривается как специфический случай межвременной торговли, в процессе которой текущее потребление обменивается на потребление в будущем. Нормальное функционирование системы международного кредитования и заимствований временами прерывается кризисами мировой задолженности, когда отдельные нарушения равновесия принимают массовый характер. Сильная мотивация к отказу страны от платежей по внешнему долгу возникает при отрицательном значении сальдо заемных операций или базового трансферта. Страны с высоким уровнем внешней задолженности во избежание банкротства могут обратиться к стабилизационной программе МВФ.
Рост прямых зарубежных инвестиций связан с деятельностью многонациональных фирм, которые в послевоенный период превратились в важный элемент мировой экономики. Фирма считается многонациональной, если: во-первых, она осуществляет продажи своей продукции более, чем в одной стране; во-вторых, ее филиалы или предприятия расположены в двух или более странах и, в-третьих, ее собственники являются резидентами различных стран. Многие многонациональные фирмы отвечают всем трем перечисленным признакам одновременно.
Причины возникновения многонациональных фирм весьма разнообразны, но все они в той или иной степени связаны с несовершенством рынка и, в частности, с наличием тарифов и других ограничений на пути развития международной торговли, сильной монопольной властью производителей факторов производства, валютным контролем, транспортными издержками, характером отдачи от масштаба, различиями в налоговом законодательстве и т. д. Выделяют горизонтально и вертикально интегрированные, а также диверсифицированные типы многонациональных фирм.
Технологии, будучи развитым фактором производства, обладают высокой международной мобильностью. Материальной основой возникновения и функционирования технологического рынка является международное разделение технологий, которое представляет собой исторически сложившееся или приобретенное сосредоточение этого товара в отдельных странах.
Важнейшими экономическими агентами на мировом рынке технологий выступают фирмы развитых стран. На них приходится абсолютно преобладающая часть оборота мирового технологического рынка. В России за годы рыночных реформ произошел обвальный спад расходов на научные исследования и разработки, снизилась до критического порога изобретательская активность, наблюдается большая «утечка умов» за границу. Страна стала объектом получения технического содействия от мирового сообщества вместе с другими развивающимися странами и странами с переходной экономикой.
Важнейшими формами международной передачи технологий являются торговля лицензиями, франчайзинг, инжиниринг, контракты «под ключ», контракты на управление.
Миграция рабочей силы представляет собой перемещение лиц трудоспособного возраста из страны в страну на длительный срок и вызывается причинами экономического и иного характера. Внешняя миграция складывается из эмиграции (выезда) и иммиграции (въезда). Различают возвратную и безвозвратную, трудовую и переселенческую, легальную и нелегальную миграции. Миграционные процессы последних лет характеризуются не только ростом масштабов, но и появлением новых черт, которых не наблюдалось в прошлом
Тема 7: Международная миграция рабочей силы.
Макроэкономическое равновесие.
Цель: охарактеризовать результаты международной миграции; изучить макроэкономическое равновесие.
1 Выявить положительные и отрицательные факторы международной миграции.
2 Изучить показатели макроэкономического равновесия.
Методические рекомендации по подготовке к занятию

При подготовке к занятию необходимо изучить демографические особенности развитых и развивающихся стран, стран с переходной экономикой.  
На практическом занятии необходимо используя теоретический материал, объяснить механизм международной миграции населения, предпосылки, причины этих процессов. На занятии рекомендуется использовать графический материал, возможный для воспроизведения  мультимедийными средствами.
Литература

1.Гриффин Р., Пастей М. Международный бизнес. 4-е изд. СПб.: Питер, 2006. 

2. Линдерт П.Х. Экономика мирохозяйственных связей - М.: Прогресс , 1992.
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I Необходимо  изучить материал и ответить на вопросы.
Пример.  Миграция рабочих происходит из страны с более низким уровнем жизни (Мексики) в страну, где средний уровень реальной заработной платы выше (США). На рынках труда в этих странах существует совершенная конкуренция, причем качество труда (уровень квалификации, профессиональной подготовки и т.п.) — одинаково. Если миграция между двумя странами запрещена, то равновесие на рынках труда в Мексике и США будет определяться соотношением спроса и внутреннего предложения. Пусть равновесная ставка заработной платы за труд одинаковой квалификации составит 10 долл. в час в США и 5 долл. в час в Мексике, а количество занятых соответственно 120 и 40 млн. человек.
Если США и Мексика снимут все ограничения на миграцию рабочей силы, то мексиканские рабочие, стремясь получить большую оплату за свой труд, будут эмигрировать в США. Предложение труда в Мексике будет сокращаться. При прежнем уровне спроса на труд это приведет к повышению часовой ставки заработной платы. В США, наоборот, предложение на рынке труда будет за счет иммигрантов расти. Растущая конкуренция между рабочими на рынке труда США обусловит снижение равновесной часовой ставки заработной платы.
Теоретически эмиграция мексиканских рабочих должна была бы продолжаться до тех пор, пока в США уровень заработной платы будет выше, чем в Мексике. Это значит, что свободная миграция должна была бы через некоторое время привести к выравниванию уровней заработной платы в двух странах. Но более реалистичным будет предположение, что такого полного выравнивания не произойдет, так как переселение в другую страну связано для мигранта со значительными издержками. Поэтому выигрыш в зарплате для мексиканских рабочих должен быть достаточным, для компенсации этих издержек.
Если в результате притока мексиканских рабочих часовая ставка заработной платы в США снизится с 10 до 9 долл., а в Мексике возрастет с 5 до 7 долл. Разница в 2 долл. в уровнях заработной платы будет достаточна, чтобы 8 млн. мексиканских рабочих  предпочли переехать в США В свою очередь в США снижение ставки заработной платы приводит к возникновению дефицита на рынке рабочей cилы, который покрывается за счет притока мексиканских рабочих.
Вопросы:

1) Каково воздействие миграции рабочей силы на благосостояние в обеих странах? 
2) Почему  рабочие, оставшиеся  в Мексике будут в более выгодных условиях?
3) К чему приведет растущая конкуренция на рынке труда США? 

4) В чем различия  международной миграции рабочей силы и международной торговли обычными товарами и услугами?

5) Какое воздействие оказывает международная миграция на развитие регионов не развитых стран?

II Изучить материал и ответить на вопросы.
Основное тождество национальных счетов

В основном тождестве национальных счетов утверждается, что в закрытой экономике стоимость произведенных товаров и услуг равна сумме внутренних расходов, включающих потребление (С), инвестиции (7) и государственные расходы (G). В открытой экономике С, 1 и G представляют собой расходы на все товары и услуги, в том числе расходы на товары и услуги, произведенные в других странах. Существует также дополнительный источник совокупного спроса на продукцию, произведенную в данной стране - спрос со стороны внешнего мира, или экспорт (ЕХ). Его следует включить в сумму совокупных расходов на отечественные товары и услуги. 

Y=C+1+G+ (ЕХ -1М)                                            (1)
 где (ЕХ - 1М) = NX - чистый экспорт.

Тождество утверждает, что доход (совокупный выпуск) равен внутренним расходам на все товары и услуги (С+7+ G) плюс чистый экспорт (NX). Поскольку правая часть данного тождества представляет собой совокупные расходы на продукцию, произведенную в данной стране, то, следовательно, изменения в чистом экспорте могут повлечь за собой изменения в совокупном выпуске и занятости.

Если Y представляет собой валовой внутренний продукт, ВВП (GDP), то есть конечную стоимость товаров и услуг, созданных факторами, внутренними для экономики, независимо от того, кто ими владеет, тогда NX включает товары и нефакторные услуги. Если Y представляет собой валовой национальный продукт, ВНП (GNP), то есть конечную стоимость товаров и услуг, созданных резидентами данной страны, тогда NX включает товары, нефакторные услуги и чистые факторные доходы из-за рубежа (YF).

GNP = Y= С+1+G+ (ЕХ - 1М + YF)                      (2)
Если к обеим частям тождества прибавить чистые трансферты из-за рубежа (TRF), получим валовой национальный располагаемый доход (GNDI) который представляет собой общий доход резидентов, идущий на потребление и накопление.
GNDI=C+1+G+(EX-IM+YF+TRF),                                 (3)
где (ЕХ - 1М + YF + TRF) соответствует балансу текущих операций в счетах платежного баланса.
Y-(C+1+G)=NX,                                                   (4)

где NX представляет собой разницу между доходом и совокупными расходами резидентов, включая государство. Положительный NX предполагает, что доход превышает совокупные расходы, в то время, как отрицательный NX свидетельствует о том, что совокупные расходы превышают доход. Это утверждение означает, что проблемы достижения внешнего равновесия имеют макроэкономический аспект, и что их решение требует выбора средств, позволяющих восстановить равновесие между доходом и совокупными расходами.

NX=(Sn-1)+(T-G)                                                 (5)

где  NX – баланс текущих операций

        S - частные сбережения, 
        BS –излишек госбюджета 
        Т - чистые налоги Т (налоги за вычетом трансфертов).

Баланс текущих операций (NX) равен разнице между сбережениями (Sp) и инвестициями  в частном секторе плюс бюджетный излишек. Данное уравнение констатирует прямую связь между состоянием государственного бюджета и внешним равновесием. Рост бюджетного дефицита, если он не сопровождается увеличением частных сбережений или снижением инвестиций, неизбежно приведет к ухудшению баланса текущих операций.

Для того, чтобы сальдо баланса текущих операций было положительным, необходимо либо превышение сбережений над инвестициями в частном секторе, либо превышение чистых налогов над расходами в государственном секторе. Если с помощью мер макроэкономической политики удастся прямо или косвенно добиться хотя бы одной из этих целей, произойдет улучшение баланса текущих операций.
Платежный баланс какой-либо страны — это статистический отчет о всех экономических сделках между ее резидентами и внешним миром. Платежный баланс включает счет текущих операций (NX), счет движения капитала (КА) и изменение официальных резервных активов (ДR). Сумму NX и КА обычно называют балансом официальных расчетов (BP).

ВР = NX + КА                                                                      (6)
В том случае, когда баланс официальных расчетов отражает чистую покупку иностранных товаров, услуг и активов, органы Валютного регулирования должны финансировать дисбаланс путем использования резервов иностранной валюты, хранящихся в Центральном банке, или через заимствование на внешних финансовых рынках.

NX+KA=ДR                                                                (7)

Платежный баланс, включающий официальные резервные активы, в сумме составляет ноль.

Баланс текущих операций NX  является важнейшим показателем состояния платежного баланса в целом, поскольку он определяет масштабы и направления внешнего заимствования. В случае превышения импорта над экспортом, отрицательный баланс текущих операций должен быть покрыт за счет займов на внешних рынках, равных по величине дефициту баланса текущих операций. NX показывает, насколько в целом увеличиваются чистые внешние активы страны. Если совокупные расходы страны меньше дохода и NX положителен, увеличиваются ее ликвидные требования к внешнему миру. Положительное сальдо счета текущих операций означает чистое увеличение иностранных валютных резервов и отток капитала из страны.
Если совокупные расходы страны превышают доход и NX отрицателен, увеличиваются ликвидные требования иностранцев к данной стране. Отрицательное сальдо баланса текущих операций означает уменьшение иностранных валютных резервов и приток капитала в страну.
Если NX положителен, и страна предоставляет кредиты на международных финансовых рынках, то ее благосостояние растет, поскольку иностранцы каждую единицу экспорта данной страны, неоплаченную собственным импортом сегодня, впоследствии оплатят большей суммой, возросшей на величину процентов, выплаченных за предоставленные кредиты.
Если NX отрицателен, и страна заимствует на международных финансовых рынках, то ее благосостояние падает, поскольку она импортирует сегодняшнее потребление в счет экспорта будущего потребления.

Вопросы:
1)  Верны ли следующие утверждения?

- Введение импортных квот и тарифов является эффективным средством восстановления отрицательного сальдо баланса текущих операций.

-  Величина чистого экспорта не зависит от величины частных сбережений, но зависит от состояния государственного бюджета.

- Нельзя достичь одновременно внутреннего и внешнего равновесия, используя лишь один инструмент макроэкономической политики.

- Дефицит счета текущих операций финансируется, в основном, чистым притоком капитала.

2) Что обозначает понятие «платежный баланс»?
3) Как рассчитывается совокупный выпуск?
III Укажите  положительные факторы миграции рабочей силы в странах, импортирующих и экспортирующих рабочую силу, обоснуйте ответы.
	Повышение конкурентоспособности ее товаров
	· Почему происходит?

	Иностранные рабочие, предъявляя дополнительный спрос на товары и услуги, стимулируют рост производства и дополнительную занятость в стране пребывания;
	· Влияет ли этот процесс на безработицу среди местного населения?

	При импорте квалифицированной рабочей силы принимающая страна экономит на затратах на образование и профессиональную подготовку;
	· Для Казахстана эта проблема актуальна?

	Иностранные рабочие часто рассматриваются как определенный амортизатор в случае кризисов и безработицы, так как они первыми могут быть уволены;
	· Насколько корректны и реальны такие действия в СНГ?

	Иностранные работники не обеспечиваются пенсиями и не учитываются при реализации разного рода социальных программ;


	· Почему экспорт рабочей силы рассматривается как весьма важный источник поступления в страну свободно конвертируемой валюты?

	Экспорт рабочей силы означает уменьшение давления избыточных трудовых ресурсов 
	· Может ли экспорт рабочей силы уменьшить социальное напряжение в стране?

	Бесплатное для страны-экспортера обучение рабочей силы новым профессиональным навыкам, знакомство с передовой организацией труда.
	· Какие примеры данной практики вам известны?


Тема 8: Международная передача технологий
Цель: анализ форм, способов и результатов трансферта технологий в современных условиях.
1 Сравнить формы трансферта технологий
2 Охарактеризовать субъекты, объекты и результаты работы современного рынка технологий.
3. Знать понятия, термины, используемые на рынке технологий.

Методические рекомендации по подготовке к занятию
При подготовке к занятию необходимо изучить основных субъектов на современном рынке технологий.  

На практическом занятии необходимо используя теоретический материал, объяснить необходимые понятия и процессы по теме.
На занятии рекомендуется использовать графический материал, возможный для воспроизведения  мультимедийными средствами.
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4.Управление технологическими изменениями. Специальный доклад межправительственной группы экспертов по изменению климата (МГЭИК) в рамках исследования «Методологические и технические аспекты передачи технологий».

I Изучив материал, найти причины передачи технологий между странами.
Формы технологического трансферта

Международная передача технологий (international technology transfer) — это совокупность экономических отношений между фирмами различных стран в области использования зарубежных научно-технических достижений. Международные документы трактуют понятие «технология» весьма широко; согласно неоклассической теории, оно включает в себя:

· собственно технологию (disembodied/dissembled technology), понимаемую как набор конструктивных решений, методов и процессов;
· материализованную технологию (embodied technology), т. е. технологию, воплощенную в машинах, оборудовании и т. п.

*Мировой рынок технологий имеет специфическую нормативно-правовую базу своего функционирования – Международный кодекс поведения в области передачи технологий; а также такие международные органы регулирования, как Соглашение Всемирной торговой организации по аспектам прав на интеллектуальную собственность (ТРИПС), Комитет по передаче технологии Конференции ООН по торговле и развитию (ЮНКТАД), Всемирная организация интеллектуальной собственнос­ти (ВОИС), Координационный комитет по контролю за экспортом (КОКОМ), Совещание специалистов по безопасности и технологии (СТЕМ).
Формы трансферта технологий на мировом рынке:
· передача, продажа или предоставление по лицензии всех форм промышленной собственности (за исключением товарных и фирменных знаков);
· предоставление know-how и технологического опыта;
· торговля высокотехнологичной продукцией;
· предоставление технологического знания, необходимого для приобретения, монтажа и использования машин и оборудования, полуфабрикатов и материалов, полученных за счет закупки, аренды, лизинга или каким-то другим путем;
· промышленное и техническое сотрудничество в части, касающейся технического содержания машин, оборудования, полуфабрикатов, материалов;
·   оказание консалтинговых услуг и инжиниринг;
·  передача технологии в рамках научно-технической производственной кооперации;
· передача технологии в рамках инвестиционного сотрудничества.
Дополнить примеры существования препятствий  передачи технологий между Казахстаном и другими странами.
Барьеры, препятствующие трансферту технологий:
А) отсутствие информации;

Б)  недостаточные профессиональные навыки;

В) экономические (трансакционные издержки, отсутствие капитала, риски)
Г) торговые

Д) политические

Е) правовые нормы и стандарты
II Необходимо заполнить соответствующими данными таблицу.

	Цели в области развития

Экологические цели

Конкурентное преимущество

Безопасность энергетики

Прибыль

Рыночная доля

Отдача инвестиций 

Прибыль

Благополучие

Развитие общества

Налоговая политика

Импортно-экспортная политика

Политика в образовании

Институциональное развитие

Кредитование
	Решения в области научных исследований/коммерциализации

Выбор рынка сбыта

Структуры для получения внешней информации

Политика в области займов 

Выбор проектов и разработка критериев

Требования к закупкам

Выбор участников

Выбор методов распространения информации 
Снижение расходов


Получение информации о технологии

Выбор метода обучения

Оценка технологий


	Заинтересованные стороны
	Мотивация
	Решения и политика

	Власти
-национальные/федеральные

-региональные

-местные/муниципальные
	
	

	Частный коммерческий сектор
-транснациональный

-национальный

-микропредприятия
	
	 

	-банки
-ВТО

-другие международные организации
	
	

	-НИИ
-университеты

-другие службы
	Прикладные исследования
Обучения

Передача и обмен знаниями
	Научно-исследовательские программы
Выбор путей передачи технологий

	-СМИ
-общественные организации
	Распространение информации
Совершенствование инфраструктуры
	Продвижение услуг
Реклама

Развитие технологий

	-физические лица
	
	


III Назвать  понятия  указанных определений; дать определения процессам.
А) Основная форма международного обмена научно-техническими достижениями, предметом которой являются патентные и беспатентные (ноу-хау) лицензии на передачу изобретений, технологического опыта, промышленных секретов и коммерческих знаний, на использование товарных знаков и т.д.
Б) Разрешение продавца на использование другим лицом – покупателем– изобретения, технологических знаний, технологии, производственного опыта, секретов производства, торговых марок, которые необходимы для производства коммерческой и иной продукции в течение определенного срока (в среднем 5-7 лет) за обусловленное вознаграждение.

В) Документ, выданный государственным органом изобретателю, удостоверяющий его авторство и исключительное право на использование изобретения. 

Г) Оговоренное участие в прибыли, т.е. периодическое отчисление от дохода покупателя в течение всего периода действия лицензионного соглашения. 
Д) Единовременный платеж, не связанный во времени с использованием лицензии, а устанавливаемый заранее на основе экспертных оценок (обычно для стран с неустойчивой экономикой и малознакомыми партнерами).
Е) Предоставление технического опыта и секретов производства, включающих сведения технологического, экономического, административного, финансового характера, использование которых обеспечивает определенные конкурентные преимущества.

Ж) Обозначение, позволяющее отличить товары и услуги одних лиц и фирм от однородных товаров других лиц или фирм.
З) Область человеческой интеллектуальной деятельности, дисциплина, профессия, задачей которой является применение достижений науки, техники, использование законов и природных ресурсов для решения конкретных проблем, целей и задач человечества.
И) Франчайзинг – это ……

К) Поставка франчайзером своим франчайзи основных элементов (комплектующих) для изготовления продукции, реализуемой под лицензируемым фирменным наименованием (товарным знаком). Чтобы качество товара сохранялось на высоком уровне, франчайзер также предоставляет технологии и проводит обучение сотрудников франчайзи, осуществляя контроль за соблюдением технологической дисциплины.
Л) Финансово-коммерческая операция по предоставлению одной стороной (арендодателем) другой (арендатору) в исключительное пользование на установленный срок имущества (машин, оборудования) за определенное вознаграждение на основе арендного договора.

М) Международный лизинг – это…..

Н) Оперативный лизинг – это…..
О) Экспортный лизинг – это…..

П) Импортный лизинг – это…..

Р)  Сделка, когда лизинговая компания покупает оборудование у национальной фирмы и предоставляет его в аренду зарубежному арендатору. 
С) Закупка оборудования у иностранной фирмы и предоставление его отечественному арендатору.
Тема 9: Международное сотрудничество
Цель: изучить сферы взаимодействия и взаимовлияния стран-участников международных соглашений и союзов.
1 Определить направления деятельности и задачи международных организаций
2 Изучить особенности функционирование  региональных союзов.
Методические рекомендации по подготовке к занятию
При подготовке к занятию необходимо изучить причины образования важных региональных союзов, практическую необходимость международного сотрудничества на примерах стран.
На практическом занятии необходимо изучить экономические процессы, сопровождающие экономические интеграции и сотрудничество; обсудить роль международного сотрудничества; рекомендуется активно применять мультимедийные средства представления научного материала.
На занятии рекомендуется использовать графический материал, возможный для воспроизведения  мультимедийными средствами.
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I Изучить материал, найти ответы на вопросы.
Международные соглашения
         Соглашения о международном сотрудничестве представляют собой важный

элемент экономической среды, в которой функционируют международные компании.
Для того чтобы добиться успеха, международные бизнесмены должны хорошо разбираться в тонкостях этих соглашений и уметь использовать их с целью создания новых возможностей для ведения бизнеса и повышения конкурентоспособности своих компаний. Особое значение для деятельности международных компаний имеет формирование и расширение региональных торговых блоков, сформировавшихся в результате подписания международных торговых соглашений (таких как Mercosur, ЕС, NAFTA), задача которых состоит в ликвидации торговых барьеров между странами-участниками.
которые пошли по пути введения торговых барьеров.

С целью создания гарантий того, что мир, наступивший после Второй мировой войны, не будет нарушен такими торговыми войнами, в 1947 г. представители самых влиятельных торгующих стран собрались в Гаване чтобы учредить Международную торговую организацию (International Trade Ogranization, ITO).  К сожалению, эта организация так и не начала свою практическую деятельность из-за противоречий относительно ее полномочий.

В результате миссия ITO была возложена на Генеральное соглашение о тарифах и торговле (General Agreement on Tariffs and Trade, GATT), которое разрабатывалось в процессе подготовки к конференции в Гаване. С 1947 по 1994 г. государства, подписавшие GATT (формально GATT относится к категории соглашений, а не организаций), предпринимали активные действия по ликвидации барьеров на пути международной торговли. В рамках GATT проходили конференции, на которых министры торговли обсуждали общие проблемы и разрабатывали общие принципы экономической политики в сфере международной торговли. В январе 1995 г. место Генерального соглашения о тарифах и торговле заняла Всемирная торговая организация, на которую были возложены функции GATT.
Всемирная торговая организация, ВТО (World Trade Organization, WTO), была создана в январе 1995 г. По состоянию на сентябрь 2003 г. в состав ВТО, штаб-квартира которой находится в Женеве (Швейцария), входило 146 стран — членов ВТО и 30 стран-наблюдателей. Страны — члены ВТО обязаны открывать свои рынки для международной торговли и придерживаться правил торговли, установленных ВТО. 

Рисунок 12 - Принципы мировой системы торговли,

принятые Всемирной торговой организацией
Всемирная торговая организация имеет своей целью выполнение следующих задач:

1) поддержка торговых потоков посредством стимулирования недискриминационной, прогнозируемой торговой политики в странах, входящих в состав ВТО;
2) устранение существующих торговых барьеров путем проведения многосторонних переговоров. 
3) учреждение беспристрастных процедур разрешения торговых конфликтов между странами — членами ВТО.
ВТО сталкивается с необходимостью решения множества сложных проблем. Одна из таких проблем состоит в регулировании торговой деятельности в тех секторах экономики, которые находятся под покровительством государства практически в каждой стране. К числу таких секторов принадлежит сельское хозяйство и текстильная промышленность. Процесс международной торговли многими сельскохозяйственными продуктами нарушен вследствие предоставления экспортных субсидий, введения ограничений на импорт и других торговых ограничений. Cairns  Group, группа ведущих стран — экспортеров сельскохозяйственной продукции, в состав которой входят такие страны, как Аргентина, Бразилия, Канада и Таиланд, осуществляет давление на другие страны — члены ВТО, чтобы добиться существенного сокращения ограничений на торговлю сельскохозяйственной продукцией в рамках Доха-раунда. С 1974 г. торговля продукцией текстильной промышленности регулировалась Многосторонним соглашением по торговле текстильными изделиями (Multifibre Agreement), в соответствии с которым была введена сложная система квот и тарифов, охватывающая 65% от годового объема торговли текстильными изделиями и предметами одежды, равного $250 млрд. 
Генеральное соглашение о торговле услугами (General Agreement on Trade in Services, GATS). Ликвидация барьеров на пути торговли услугами —еще одна серьезная проблема, стоящая перед ВТО. Во время Уругвайского раунда переговоров был разработан ряд принципов, в соответствии с которыми должна осуществляться торговля услугами. Например, одним из таких принципов является недискриминационная политика государства в сфере торговли услугами. Один из таких недискриминационных подходов состоит в использовании национального режима (national treatment), в соответствии с которым для деятельности иностранных компаний в стране должны создаваться такие же условия, как и для отечественных компаний.
Соглашение по торговым аспектам прав на интеллектуальную собственность (Agreement on Trade Aspects of Intellectual Property Rights, TRIPS). Неадекватное применение законов и нормативных актов, запрещающих незаконное использование, копирование или подделку интеллектуальной собственности, ущемляет права предпринимателей, художников и изобретателей и наносит им большой материальный ущерб. Проблемы подобного рода особенно распространены в музыкальной индустрии, киноиндустрии и индустрии программного обеспечения. Соглашение по данному вопросу, подписанное в рамках Уругвайского раунда, существенно усилило защиту прав на интеллектуальную собственность. Кроме того, были разработаны процедуры введения принятых решений в действие, а также разрешения споров и привлечения к ответственности нарушителей законов об охране интеллектуальной собственности.
Региональные союзы

Формирование региональных союзов с целью поддержки либерализации международной торговли является важной особенностью обстановки в мире, сложившейся после Второй мировой войны. Международные соглашения открывают перед международными компаниями множество возможностей для ведения бизнеса, усиливают экономическую интеграцию и зависимость. 
Региональные торговые блоки существенно отличаются друг от друга по типам и функциям.  Существуют пять форм региональной экономической интеграции: зона свободной торговли, таможенный союз, общий рынок, экономический союз и политический союз. 

Рисунок 13 – Признаки зоны свободной торговли


Рисунок 14 – Признаки ТС и общего рынка 
Вопросы:
1.Канада использует высокие тарифы или квоты на импорт того или иного продукта из стран, не входящих в зону свободной торговли. Предположим, что в Соединенных Штатах введены низкие ограничения на импорт этого же продукта из стран, не входящих в состав данной зоны. Воспользовавшись преимуществами низких ограничений на импорт товара в США, страны, не являющиеся участниками зоны, могут сначала направить свои экспортные товары, предназначенные для Канады, в Соединенные Штаты, а затем реэкспортировать их из США в Канаду. Страны — участницы зоны свободной торговли заинтересованы в том, чтобы не допустить нарушения торговых отношений со странами, не входящими в состав этой зоны, из-за отклонения торговых потоков. Именно поэтому в большинстве соглашений о свободной торговле предусмотрены правила определения происхождения товаров (rules of origin). В этих правилах подробно описаны условия, при которых товар можно отнести к категории продуктов, выпущенных либо на предприятиях стран — участниц зоны свободной торговли, либо в странах, не входящих в ее состав. Например, согласно правилам определения происхождения товаров, принятым NAFTA, продукт может получить льготный таможенный режим только в случае, если он был собран или обработан в Мексике, Канаде
или Соединенных Штатах.


Почему отклонение торговых потоков происходит в случае, когда страны, не входящие в состав зоны свободной торговли, изменяют направление экспортного потока товаров (или отклоняют этот поток) таким образом, чтобы он прошел через страну, входящую в состав зоны свободной торговли и имеющую самые низкие ограничения на внешнюю торговлю?

2.Какие признаки характерны экономическому и политическому союзу?
3. Почему многие многонациональные корпорации из неевропейских стран, в том числе General Mills, Toyota и Samsung, активно инвестируют капитал в страны Евросоюза, чтобы воспользоваться преимуществами возросшей европейской экономической интеграции и почему эти инвестиции угрожают процветанию таких крупнейших европейских компаний, как Unilever, Renault и Siemens?
4.Кому невыгоден процесс вхождения стран в экономические союзы?
5.Какой Североатлантический союз оказал значительное влияние на экономические связи стран-участниц и каковы были его основные задачи?
II Заполните необходимыми данными таблицу.
	Союз (блок)
	Участники
	Задачи и результаты

	ЕU (European Union)
	
	

	NAFTA (North American Free Trade Agreement)
	
	

	ASEAN (Association of SouthEast Asian Nations)
	
	

	MERCOSUR (Southem Cone Customs Union)
	
	

	APEC (Asia Patific Economic Cooperation)
	
	

	SCO (Shanghai Cooperation Organization)
	
	

	CER (Australia-New Zealand Closer Economic Trade

Relations Agreement)
	
	


Глоссарий

Арбитраж (arbitrage) — безрисковая операция, связанная с одновременной покупкой ценной бумаги и ее продажей на другом рынке с целью получения прибыли от разницы цен на этих рынках.

Арбитраж (arbitration) — процесс разрешения споров, во время которого обе стороны конфликта договариваются о передаче своих дел третьему лицу или органу, решение которого они признают.

Баланс по статье официальных расчетов (official settlements balance) — сальдо платежного баланса, отображающее изменение объема государственных резервов страны.

Баланс счета текущих операций (current account balance) — сальдо по всем статьям счета текущих операций — торговля товарами, торговля услугами, доход от инвестиций и односторонние трансферты.

Баланс торговли товарами (balance on merchandise trade) — разность между объемом экспорта и импорта товаров в той или иной стране.

Баланс торговли услугами (balance on services trade) — разность между объемом экспорта и импорта услуг в той или иной стране.

Банковский акцепт (banker's acceptance) — банк импортера за плату акцептует срочную тратту сам, тем самым взяв на себя обязательство выплатить сумму, причитающуюся с импортера.

Безотзывный аккредитив (irrevocable letter of credit) — не подлежит изменению без письменного согласия обеих сторон, импортера и экспортера.

Брокеры по экспортно-импортным операциям (export and import brokers) — посредники, которые содействуют заключению сделок между международными компаниями по закупке и продаже таких стандартизованных потребительских товаров, как кофе, какао и зерно.
Валовый внутренний продукт, ВВП (gross domestic product, GDP) — общая рыночная стоимость всех товаров и услуг, выпущенных в стране на протяжении какого-либо периода времени.
Валютный опцион (currency option) — контракт, который дает его владельцу право (но не обязывает) покупать или продавать определенное количество иностранной валюты по указанной цене в течение определенного срока.

Валютный фьючерс (currency future) — контракт, предполагающий продажу или покупку заданного количества иностранной валюты по определенной цене с поставкой в заранее установленные сроки.

Вертикальная интеграция (vertical integration) — степень, в которой фирма использует свои собственные ресурсы или же приобретает их из других источников.
Время цикла международного заказа (international order cycle time) — время, проходящее с момента размещения заказа до получения товара покупателем, при любом заданном уровне запасов.

Всемирная торговая организация, ВТО (World Trade Organization, WTO) — организация, основанная в 1995 г. и ставшая правопреемником GATT; создана в ходе Уругвайского раунда переговоров.
Глобальные облигации (global bonds) — ликвидные финансовые документы на крупные суммы, которые могут продаваться в любой стране в любое время.
Группа Всемирного банка (World Bank Group) — организация, в состав которой входит Всемирный банк и три его структурных подразделения: Международная ассоциация развития, Международная финансовая корпорация и Многостороннее агентство по гарантированию инвестиций.

Двусторонний арбитраж (two-point arbitrage) — безрисковая покупка товара на одном географическом рынке для немедленной перепродажи на другом географическом рынке с целью извлечения прибыли за счет разницы в курсах одной и той же валюты на этих рынках; называется также географическим арбитражем.

Двухуровневая ценовая политика (two-tiered pricing policy) — на внутреннем рынке на товары устанавливается одна цена, а на всех международных рынках — другая.
Демпинг (dumping) — продажа импортных товаров как: 1) по ценам ниже, закупочных, так и 2) по ценам ниже себестоимости товара.

Дистрибуция (distribution) — процесс реализации своих товаров в каждой обслуживаемой стране.

Добровольное ограничение экспорта (voluntary export restraint, VER) — взятое страной обязательство ограничить экспорт того или иного товара в другую страну предварительно установленным количеством или процентом от рынка сбыта этого товара.
Долгосрочные портфельные инвестиции (long-term portfolio investments) — финансовые инструменты со сроком погашения продолжительностью более одного года.

Доход на душу населения (per capita income) -* средний доход в расчете на одного жителя страны.

Дочерний банк (subsidiary bank) — иностранное подразделение отечественного банка, зарегистрированное как отдельная независимая компания.

Евровалюта (eurocurrency) — валюта, депонированная на банковских счетах за пределами страны, в которой она обращается.

Евродоллары (eurodollars) — доллары США, депонированные на банковских счетах за пределами Соединенных Штатов Америки.

Еврооблигации (eurobonds) — облигации, которые деноминируются в валюте одной страны, но продаются резидентам других стран.
Золотой стандарт (Gold Standard) — международная валютная система, в соответствии с которой страны дают свое согласие на продажу своих бумажных денег в обмен на золото по фиксированной цене.

Зона свободной торговли (Foreign Trade Zone, FT2) — географический район, в котором обеспечивается льготный таможенный режим для импорта или экспорта товаров.

Зона свободной торговли (free trade area) — региональный торговый блок, который поощряет развитие торговли посредством устранения торговых барьеров между странами — членами блока.
Иностранная валюта (foreign exchange) — валюта, выпускаемая не в той стране, в которой она находится в обращении.

Иностранные облигации (foreign bonds) — облигации, которые выпускаются резидентом одной страны, а продаются резидентам другой страны в валюте этой страны.
Квота (quota) — 1) взнос, выплачиваемый страной при вступлении в Международный валютный фонд; 2) максимально допустимое количество товаров, которое может быть ввезено в страну на протяжении определенного промежутка времени.

Клиринговый счет (clearinghouse accounts) — открывается для упрощения встречной торговли; фирме не приходится подводить баланс после каждой встречной транзакции, но, в то же время, она должна выполнить свои кумулятивные обязательства к моменту прекращения срока действия клирингового счета.
Косвенный экспорт товаров (indirect exporting) — продажа товаров отечественному заказчику, который, в свою очередь, экспортирует эти товары на зарубежные рынки либо в первоначальном, либо в измененном виде.

Краткосрочные портфельные инвестиции (short-term portfolio investments) — финансовые инструменты со сроком погашения продолжительностью не более одного года.
Кросс-курс (cross rate) — обменный курс между двумя валютами, А и В, вычисленный посредством использования валюты А для покупки валюты С, а затем — валюты С для покупки валюты В.
Лицензиар (licensor) — компания, которая продает права на использование интеллектуальной собственности другой компании.

Лицензиат (licensee) — компания, которая покупает права на использование интеллектуальной собственности у другой компании.

Лицензирование (licensing) — соглашение, в соответствии с условиями которого фирма (называемая лицензиаром) продает другой компании (лицензиату) право на использование своей интеллектуальной собственности в обмен на выплату роялти.
Международные инвестиции (international investments) — передача капитала резидентами одной страны для дальнейшего использования вложенных средств резидентами другой страны.
Международный бизнес (international business) — любая организация, которая осуществляет свою деятельность на основании заключения коммерческих сделок с отдельными лицами, частными фирмами и/или государственными организациями зарубежных стран; этим же термином обозначаются все международные деловые операции.

Международный валютный фонд, МВФ (International Monetary Fund, IMF) — организация, созданная участниками Бреттон-Вудского соглашения с целью содействия международному сотрудничеству в сфере денежных отношений.
Номинальная стоимость (par value) — официальный золотой эквивалент валюты.

Обратный обменный курс валюты (indirect exchange rate), или обратная котировка (indirect quote), — это цена национальной валюты, выраженная в единицах иностранной валюты.
Опцион на покупку (call option) — продающийся на бирже контракт, который дает его владельцу право (но не обязывает) купить определенное количество иностранной валюты по указанной цене в течение определенного срока.

Опцион на продажу (put option) — продающийся на бирже контракт, который дает его владельцу право (но не обязывает) продать определенное количество иностранной валюты по указанной цене в течение определенного срока.
Паритет покупательской способности (Theory of purchasing power parity, PPP) — теория, согласно которой цены на торгуемые товары в разных странах имеют тенденцию к выравниванию в результате колебаний валютного курса.
Прямые иностранные инвестиции (foreign direct investments, FDI) — вложение капитала в иностранные компании с целью осуществления жесткого контроля над собственностью и активами этих компаний; согласно законодательству США, прямые иностранные инвестиции имеют место в случае, когда инвестор владеет не менее чем 10% акций иностранной компании, дающих право голоса.
Роялти (royalty) — компенсация, выплачиваемая лицензиатом лицензиару в соответствии с условиями лицензионного соглашения.
Транзакционные издержки (transaction costs) — затраты, связанные с ведением переговоров по заключению контракта, отслеживанием указанных в нем условий, а также приведением контракта в действие.

Транзакционный риск (transaction exposure) — влияние на финансовые результаты международной операции колебаний обменного курса, происходящие после того, как фирма официально берет на себя обязательство по осуществлению операции.

Транзитный тариф (transit tariff) — пошлина, вводимая на товары, которые пересекают границу между двумя странами.
Тратта «до востребования» (sight draft) — по которому оплата производится при переходе права собственности на товар от экспортера к импортеру.

Тратта (draft) — документ, согласно этому документу покупатель обязуется выполнить платеж к определенному сроку.

Трехсторонний арбитраж (three-point arbitrage) — арбитраж, основанный на использовании между прямым обменным курсом двух валют и их кросс-курсом

(соотношением двух валют, рассчитанным по их курсу относительно курса третьей валюты).
Форвардный дисконт, или форвардная скидка (forward discount) — разность между форвардной и спотовой ценой валюты, выраженная в виде процента в годовом исчислении (предполагается, что форвардная цена меньше спотовой цены). 

Форвардный рынок (forward market) — рынок, на котором совершаются валютные сделки, которые должны быть завершены к определенному моменту в будущем.
Функциональная валюта (functional currency) — валюта основной экономической зоны, в которой дочерние предприятия осуществляет свои операции.

Хеджирование баланса (balance sheet hedge) — техника для исключения трансляционного риска, когда международная фирма уравнивает свои активы, деноминированные в определенной валюте, с обязательствами, деноминированными в той же валюте.
Эмбарго (embargo) — полный запрет на импорт товаров в ту или иную страну и/или экспорт товаров из нее.
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